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 یسؤالات ن یاز مهمتر ی کی مه، یو فروشندگان ب ندگان یعمر به نما مه یآموزش فروش ب انیدر جر

شرکت از  معمولاً  دورهکه  در  ب  ی ها کنندگان  فروش  ب  مهیآموزش  مجموعه   نگ یمارکتمهی در 

 !« خرد؟یآن را م  یو چرا مشتر  ست یچ  قاً یعمر دق  مه یاست: »ب  نیا  پرسمیم

عمر   مهیو ب  دیاش فکر کنها دربارهروزها و هفته  دیاست که شما با  یسؤال، از آن سؤالات  نیا  قطعاً

 . دیکن  دایپاسخ را پ  د یتا بتوان دیو رو کن  ریرا ز

اصطلاحاً   میفروشیکه م  ی و رو کردن محصول   ریز  نیعمر به ا  مه یآموزش فروش ب  ی هادر دوره

 .شودیم فته گ  Product analysis  ایمحصول«    لی»تحل

 مه یکردن اطلاعات ب  دایپ  یرا برا  ی که اگر کل عالم هست  افتدیاتفاق م  یعمر وقت  مهیب  لیتحل

 م یکن  دایپ  یعمر اطلاعات  مهیسر سوزن، درباره ب  کیبه اندازه    یحت  میباز هم نتوان  م،یعمر بگرد

 .دیکه شما آن را از قبل ندان

 ؟ ت سیچ  نامهمهیب  نیا  یفن  یهایژگیعمر و پوششها و و  مهیب  یسطح از تسلط بر رو  نیا  دهیاما فا
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 عمر عبارت است از: مهیب یتسلط کامل بر رو دهیفا

با پوششها و   ازهاین ن یکردن ارتباط ا دایو پ  یمشتر یازهاین ییشناسا

 عمر  مهیب یهایژگیو

و   د یکن  دا یپ  یمشتر  یزندگ  ا یدر کار    یشتری ب  ی ازهاین  دیاست که هرچقدر بتوان  نیمهم ا  نکته

اصطلاحاً   د، یعمر برقرار کن  مه یب  ی با پوششها  ازها ین  ن یا  ن یب  ی ارتباط محکمتر  دیهرچقدر بتوان

 .دیکنیم شتریرا ب یعمر در نظر مشتر  مه ی ب  د«ی»ارزش خر

 : دهدیم  شی نما  یو به سادگ   یفروش را به خوب  انی»ارزش« در جر  ی مفهوم کلمه  ر، یز  ریتصو
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 ی نیترازو به سمت چپ، سنگ  یهر زمان که کفه  د، یکنیفوق مشاهده م  ر یکه در تصو  همانطور 

که از نظر   دهد یرُخ م  ی اتفاق وقت  ن ی. اکندیحرکت م   دن« یعلامت »خر  ی عقربه به سو  دینما

عمر قادر به رفع و حل آنهاست از مبلغ پول و حق   مه ی که ب  ییازهاین  ایمشکلات    ت یجد  ،یمشتر

 است.  شتریبپردازد، ب   دیبا  ه ک  یامهیب

عقربه به سمت علامت   دینما  ی نیترازو به سمت راست، سنگ  ی حالت مخالف، هر زمان که کفه  در

 ا یمشکلات    ت یجد  ،ی رکه از نظر مشت  اُفتدیم   ی وقت  ز یاتفاق ن  ن ی. اکندیحرکت م   دن«ی»نخر

باشد که   ی امهیشما قرار است رفع کند کمتر از مبلغ حق ب  یشنهادی عمر پ  مه یکه ب  یی ازهاین

 .دی پرداخت نما  دیبا  یمشتر

محصول   نیکه ا  دیادهیرس  جهینت  نیمحصول خاص، با خودتان به ا  کی  د یهنگام خر  زیشما ن  حتماً 

محصول با   نیا  دییگویم  زیاوقات ن  یبرخ  ایرا دارد!« و    دنیاصطلاحاً »ارزش خر  مت، یق  نیبا ا

 ندارد!«  دنی»ارزش خر  مت یق  نیا

 دارد؟! دنیارزش خر ،یخدمت، از نظر مشتر ایمحصول  کی یزمان چه −

باشد که آن محصول، برآورده    ی مشکل  ا ی  ازیکمتر از ن  مت«ی که »ق  یزمان  :پاسخ ❖

است و   یخوب  ی معامله  نی»ا:  دیگویبا خودش م  یکه مشتر  نجاستی. اکندیم

 دارد.«  دنیمحصول، ارزش خر  نیا

 ندارد؟! دنیارزش خر ،یخدمت، از نظر مشتر ایمحصول  کی یزمان چه −

باشد که آن محصول، برآورده    ی مشکل  ای  ازیاز ن  شتریب  مت«ی که »ق  یزمان  :پاسخ ❖

 ن یاست و ا  ی بد  یمعامله  نی»ا:  دیگویبا خودش م  یکه مشتر  نجاستی. اکندیم

 ندارد.«  دنیمحصول، ارزش خر

 گرفت که:   جهینت  نطوریا  توانیم  پس
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که آن  یازین ایکه مشکل  کندیم  دایپ د«یمحصول »ارزش خر کی یزمان فقط

 آن محصول باشد.  دیخر نهیو بزرگتر از هز شتریب  کند،یمحصول رفع م

دارد که   دن یارزش خر  ،ی از نظر مشتر  یشما، فقط زمان  ی شنهادیعمر پ  مه یب  گر، یعبارت د  به

که قرار است بپردازد،   ی امهی برسد که حق ب  ی بندو جمع  جه ینت  ن یدر ذهن خودش به ا  یمشتر

از نظر   گر،ید  تیبه روا  ای. و  باشدیم  آن  رفع  به  قادر   عمر  مهی است که ب  یمشکل  ا ی  ازیکمتر از ن

از مبلغ حق   شتریب اریبس  باشد، یعمر قادر به رفع آن م  مه یکه ب  یازیمشکل و ن  ت یجد ،یرمشت

 عمر است(   مهیدر آموزش فروش ب  کیاصل شماره    نیاست. )ا  مهیب

که کفه سمت چپ )کفه مشکلات و  افتدیاتفاق م یساده، فروش فقط وقت انیب به

 ( شود. مهیاز کفه سمت راست )کفه حق ب ترنی( سنگازهاین

که   دی کن  یکار   یعنی)  د یکن  ل یفوق را به سمت چپ متما  یکفه ترازو  د یبتوان  نکهیا  ی برا  حالا 

 :دیخود دار یرو شی شود(، دو راهکار پ  مه یاز وزن حق ب  شتریب  ازها یوزن مشکلات و ن

 یبا هر بار مقاومت مشتر  یعنی. )دیتر کنممکن کفه سمت راست را سبک یتا جا اول:  راهکار

 .(دیاوریب  ترنییو پا  ن ییرا پا  مه ی کردن، حق ب  دیخر  یبرا

 ی با هر بار مقاومت مشتر  یعنی. )دیکن  تر نیممکن کفه سمت چپ را سنگ   ی تا جا   دوم:  راهکار

و   شتریعمر قرار است آنها را رفع کند را ب  مه یکه ب  ییازهایکردن، وزن مشکلات و ن  د یخر  یبرا

 .( دیکن  شتریب

 مهیعدم آموزش فروش ب  لیبه دل  مه،یو فروشندگان ب  ندگانیکه اغلب نما  ییاز آنجا  متأسفانه

عمر قادر   مه یکه ب  ییازهایوزن کفه مشکلات و ن  شیافزا  ی برا  ی و کاربرد  ی عمل  ی عمر با راهکارها 

 بکاقدام به س  ،یمقاومت در مشتر  یهانشانه  نیندارند، با بروز اول  ییآشنا  باشدیبه رفع آنها م
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فوراً   ، یبهانه و مقاومت مشتر  ن ی محض برخورد با اولو به  کنند یم  مه یو حق ب  متیکردن کفه ق

 : آورندیرا بر زبان م جیجمله معروف و را  نیا

 ی طراح  ی افراد با هر سطح و توان مال  ی است که برا  نیعمر ا  مهیب  یِخوب   ؛ی خانم مشتر/ ی »آقا

 !« دیکن  هیتهعمر را    مه یب  ن یهزارتومان هم ا 30  انه یبا پرداخت ماه   دیتوانیشده. مثلاً شما م

که   ییازهایوزن مشکلات و ن  مه، یکاهش مبلغ حق ب  یجاعمر، به  مهی فروش ب  یها یاحرفه  اما

است که در   ی زیکار، همان چ  نی. روش انجام ادهندیم  شیرفع کند را افزا  تواندیعمر م  مهیب

 پرداخت.   میعمر به آن خواه   مهیمقاله آموزش فروش ب  نیا  یادامه

 عمر: مه یدر آموزش فروش ب  FAB مدل

کلمه    FAB  مدل سه  مخفف  درواقع  و تی)مز  Advantage(،  یژگی)و  Feature)فاب(   )

Benefit  کردن کفه   ترنیسنگ  یاست که برا  یهمان کار  قاًیمدل دق  نیا  ی)منفعت( است. اجرا

 :دیمدل، شما با نی. در ادیدار  از یفوق به آن ن  ی سمت چپ ترازو

 . دیکن ستیعمر را ل  مهیموجود در ب یفن یهایژگی مشخصات و و تمام .1

را   کندی م  زیرقبا متما  ریکه شما را از سا  یرقابت  تی سه مز  یال  کی   ، یژگیهر و  یبرا  سپس .2

 . دیکن ستیل

برا   یال   کی  تهایاز مز  کیهر    یبرا  ت، یدرنها .3 ل  یمشتر  یدو منفعت موجود  را    ست یخود 

 . دیکن

 ب، یاست که به ترت  نیا  د یخود انجام ده   انی عمر به مشتر  مه یفروش ب  ان یدر جر  دیکه با  یکار

و   ی امهیب  ر یمثال غ  کی  د ی. اجازه بده دیبه دو و از مرحله دو به سه حرکت کن  کیاز مرحله  

 . میکن  یرا با هم بررس  یامهیمثال ب  کیسپس  
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 رایمعرکه است، ز  یگوش  نیا  ی : »باطردیگویبه شما م  لیموبا  یگوش  یفروشنده  کی  یوقت  مثلاً

است. )ارائه   لیآن موبا  ی فن  یژگیدارد« او در حال صحبت راجع به و  ت ی ظرف  آمپر یلیم  5500

 ( eatureF  -  یژگیو

نسبت به  لیموبا یگوش ن یکه ا شود یباعث م یباتر  تی ظرف نی: »ادیگویفروشنده م نیا سپس

فروشنده،   نیرا به شما بدهد« درواقع ا  یشتری مشابه در بازار، تا دو برابر زمان مکالمه ب  یها نمونه

مرحله    یایژگیو  یبرا در  کرد،    کیکه  مز  یرقابت  ت یمز  کیارائه  )ارائه  نمود  ارائه   -   ت یرا 

dvantageA) 

 کیعنوان  بهشما که    یامکانِ دو برابر شدنِ زمان مکالمه، برا  ن ی: »هم دی گویفروشنده م  تیدرنها

 ی ساعت از گوش  48  دیبتوان  ، یبار شارژ باطر  ک یکه با    شودیباعث م  دیکنیسفر م  ادیسخنران، ز

در   ا یو    د یرا با خودتان حمل کن  ن یسنگ  یپاوربانکها  د یبخواه   نکه یبدون ا  د؛ یخودتان استفاده کن

که در مرحله   یتیمز  ی فروشنده برا  دینیبی!« همانطور که مدیبرق بگرد  زیفرودگاه به دنبال پر

 ( enefitB  -منفعت را ارائه نمود )ارائه منفعت    کیدو به زبان آورد،  

 کرده است.  لیموبا  یاقدام به فروش گوش FABبر اساس مدل    قاًیفوق، دق  یفروشنده  درواقع

 : میکنیم  ی عمر بررس  مه ی آموزش فروش ب  نهی مدل را در زم  ن یهم   حالا 

عمر از سال دوم به بعد هر   مهی در ب  ؛یمشتر  ی: »آقا دیگویخودش م  ی مشتر  به  مه یب  ندهینما

 ( eatureF  -   یژگی)ارائه و  د« یکن  ی وام فور  افت یاقدام به در  دیتوانیم  د یزمان که درخواست کن

 ، یبانک  یعمر برخلاف وامها  مهیوام ب  ؛یمشتر  ی: »آقادیگویم  یبه مشتر  ندهیمرحله دوم، نما  در

به ماهها انتظار و   یاز یمثل بانکها ن  نکهیندارد. علاوه بر ا  قه یضامن و وث  ایبه سند    ی ازین  چ یه 

 ار ی ساعت بعد از درخواست، مبلغ وام در اخت  24. چون حداکثر  ستی ماندن در نوبت وام هم ن

 ( dvantageA  -  تی)ارائه مز  رد« یگیشما قرار م
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و بدون سند و   یوام فور  نیهم   ؛یترمش  ی: »آقادیگویم  یبه مشتر  ندهیمرحله، نما  نیآخر  در

نشده   ی نیبشیپ  یمشکل  ،یکاسب بازار  کیعنوان  به  یکه هر زمان  شودیباعث م  قه،یضامن و وث

فوراً پول   د، یشد  تانیاز چکها  ی کیپاس کردن    ی برا  ی فور  ی نگینقد  کی  ازمند یرخ داد و مثلاً ن

 -.« )ارائه منفعت  دیکن   ی ریو از فرم خوردن آن چک، جلوگ  ق یتزر  تانینقد را به حساب بانک

enefitB) 

 عمر:  مهی عمر نسبت به »منفعت« ب   مهیب ت«یو مز یژگی»و نیب   تفاوت

( و Feature)  یژگی است که و  نیا  دیبدان  FABدرباره مدل    دیکه با  ینکات  نیاز مهمتر  یکی

( کاملاً تابع Benefitشما ندارند. اما منفعت )   ی به مشتر  ی ارتباط  چی( هAdvantage)  تیمز

 ر یز  ریبه تصو  دیببر  ی به معنا و مفهوم کلمه »منفعت« پ  نکه یا  یشماست. برا  یمشتر   ی ازهاین

 :دیتوجه کن

 

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

8 
WWW.BIMEHMARKETING.COM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09129517231: موبایل  021-47621414تلفن: 

 FABعمر با مدل   مهیآموزش فروش ب

 نویسنده: حامد عسگری

و  ل یتبد  روش فن  هایژگیفهرست  مشخصات  منافع    مهیب   یو  فهرست  به  عمر 

 : یمشتر  یبرا

 یشما، منفعت یشنهادیعمر پ مهیدر ب یط زمانفق یمشتر  د،ینیبیفوق م ریکه در تصو همانطور

 ی ازهایاز ن  یکیعمر با    مهیب  یهایژگیاز و  یکیحداقل    نیب  یکه وجه مشترک  کندیرا مشاهده م

( موجود در یمنفعت)ها  دیتا بتوان  کند یبه شما کمک م  FAB. مدل  دیخودش را مشاهده نما

 ها یژگیفهرست و  لی»روش تبد  ن ی. در ادامه به مهمتردیخودتان نشان بده   ی به مشتر  اعمر ر  مهیب

فن مشخصات  برا  مهیب  ی و  منافع  فهرست  به  ب  «ی مشتر  یعمر  فروش  آموزش  عمر   مه یدر 

 . میپردازیم

آن  یعمر و پوششها مهیب یفن یهایژگیو یفهرست کامل از تمام کیابتدا اول:    مرحله

 دیکن هیرا ته

با  نیا دن  نی کاملتر  دیفهرست  کن  ایفهرست  فرض  ترت  کی  د یباشد!  که   بیمسابقه  شده  داده 

 ارد یلیم  10  زهیجا  کی  سد،یعمر را بنو  مهیب  یفن  یهایژگیفهرست و  نیبتواند کاملتر  یهرکس

 ی هایژگیاقدام به نوشتن فهرست و  زه،یجا  نی. حالا با قصد برنده شدن اشودیرا برنده م  یتومان

 . دیخودتان کن  ی شنهادیپ  مرع  مه یب  یفن

 :مثال

درصد   4بهره وام    -  قهی وث  ایبه سند، ضامن    ازیبدون ن   -از سال دوم به بعد    یوام فور   یاعطا −

 بازپرداخت دو ساله  -  ینرخ سود فن  یعلاوه به

  ، ی سکته مغز  ، یشامل سکته قلب   -تومان    ونیلیم  50امراض خاص تا سقف    هیسرما  یاعطا −

فقط به افراد    - مغز استخوان  / هیر/ هیقلب/کبد/کل  وندی قلب باز و کرونر، پ  یسرطان، جراح 

 بار پوشش دارد  کی فقط   یماریهر ب - ردیگی ساله تعلق م 60 یال 15
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 یهیاست. البته بد  ات یکامل و با ذکر تمام جزئ  ار یبس  یژگیفهرست هر و  د، ینیبیکه م  همانطور

متفاوت باشد.   مه یب  یشرکتها   ریست با ساممکن ا  مهیهر شرکت ب  اتیو جزئ  طیاست که شرا

 .دیسیخودتان را بنو مه یمربوط به شرکت ب  طیشما شرا

 مه یب  یو پوششها  یفن   یهایژگیفهرست و  دی خواه یم  یدارم. وقت  تانیخوب هم برا  هیتوص  کی

 مه یشرکت ب  کیپُرمدعا از    ار یبس  ندهینما  کی که    دیفرض کن  د،یسیعمر شرکت خودتان را بنو

با   دیخواه یشما در گرفته است و شما م  نیب   یبحث فن  کیشما نشسته و حالا    یروبرو  ب،یرق

 ی هایژگیکه و  د یاثبات کن  ی مدع  ی ندهینما  نیو پوششها، به ا  ی فن  یهایژگیفهرست و  ن ینوشتن ا

 . باشدیم  ی عمر و  مهی عمر شما بهتر از ب  مهیب

 زادیبه زبان آدم هایژگیفهرست و لیتبددوم:  مرحله

به زبان   یابی. مثلاً بازاردیادهیرا د  زاد«ی»... به زبان آدم  ی حال مجموعه کتابهاشما هم تابه  حتماً 

به زبان آدم  -   زادیآدم زبان آدم  ی عکاس  -   زادیمذاکره  به زبان   ی اقتصاد رفتار   ی مبان  -  زاد یبه 

ساده و قابل فهم   اریبس  یبوطه را به زبانهستند که موضوع مر  ییکتابها  نها یو... درواقع ا  -  زادیآدم

 کاملاً متوجه مطالب آن کتاب بشود.   تواندیاز معلومات، م  ی با هر سطح  یاند که هرکسارائه کرده

خودتان را   یشنهادی عمر پ  مه یب  ی فن  یهایژگی که فهرست و  م یدر مرحله قبل، از شما خواست  ما

به او   دی خواه یشما نشسته و م  یروبرو  مه، ی در ب  یمدع  ندهینما  کی  ییکه گو  دیسیبنو  یطور

در آموزش   FABعمر شما بهتر است. حالا در مرحله دوم مدل    مهیب  یفن  یهایژگیکه و  دیثابت کن

 یبرا  ی ساده که حت  ار یعمر را به زبان بس  مهیب  ی فن  یهایژگیتک وتک  دی عمر، شما با  مهیفروش ب

 . دیکن  یسیک و فهم باشد، بازنودر کوچه و بازار هم قابل در   سوادیفرد ب  کی

ب  :1  مثال اندوخته  بخش  در  بهره  فن  مهینرخ  سود  مجموع  با  برابر  و  است  مرکب   ی عمر، 

قطع   الحسابیعل ا  باشدیم  ی+ سود  در  یفن  یژگیو  کی  نیکه  واسطه  به  اما   ن یا  افتیاست. 
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آپارتمان را رهن کامل کند و   کی  ،یمحض بازنشستگبه  تواند یم  یاندوخته با سود مرکب، مشتر

بابت اجاره مسکن خلاص شود که  یو پرداخت بخش اعظم حقوق بازنشستگ ینینشاز شرّ اجاره

 است.  یمشتر  ی درواقع منفعت برا  نیا

برداشت،    ایعنوان وام  عمر، از سال دوم به بعد به  مهیدرصد از اندوخته ب  90تا سقف    :2  مثال

 ک یهم    نیعلاوه نرخ سود است که ادرصد به  4  زیوام ن  نیهره ااست و ب  یقابل پرداخت به مشتر

 ن یمآن را تأ  ، ینگیبه نقد  از یبه محض ن  تواندیوام، م   نیا  افت یبا در  یاست. اما مشتر  ی فن  یژگیو

خودش   یوقت براشغل دومِ پاره  کیوکار و  کسب  ک یبتواند    یمشتر  شود یباعث م  نیکند و ا

 است.  ی مشتر  یمنفعت برا  کیهم درواقع   نیکه ا  د ینما  یاندازراه 

 لیتبد  یمشتر  یعمر را به منفعت برا  مهیب  یفن   یهایژگیفوق، فقط دوتا از و  یمن در مثالها  البته

 شامل دهها عنوان مختلف باشد.  ست یبایشما م  ستی است که ل  یهیکردم. بد

 یداستان تیروا کی جادیخلق و اسوم:  مرحله

 د ینیو بب  د ینگاه کن  ، یفن  یهایژگیحاصل از و  ی شده از منفعتها  جادیا   ستیمرحله، به ل  نیا  در

را دارند که به هم متصل شوند   تیقابل  ن یشما، ا  ستیچند مورد از موارد موجود در ل  ایدو    ایکه آ

که در مرحله دوم   یهمان دو مورد   ی کار را بر رو  ن یا  من   را خلق کنند؟   ی داستان  تیروا  ک یو  

. دیببر  ی پ  دیقسمت انجام بده   نیدر ا  دیکه با یتا به مفهوم کار   دهمیانجام م   تانیزدم برا  مثال

 کنم:  جادیرا ا  وسته یهم پمتن کوتاه و به کی  2و مثال    1مثال    بیبا ترک  خواهم یدرواقع م

مسکن   نی بحث تأم  شان،یاصل  ی هااز دغدغه  یکیکه    کنندیم  دیاز معلمها همواره تأک  یاریبس

بازنشستگ زمان  در  معلمان  یمخصوصاً  شاهد  بارها  خودشان  آنها  سنّ بوده   یاست.  به  که   اند 

تقر  انددهیرس  یبازنشستگ مزا  باًیو  و  حقوق  مسکن   یبازنشستگ  یای تمام  اجاره  بابت  را  خود 

 .پردازندیم
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وپرورش آموزش  یاضافه بر حقوق بازنشستگ  یمنبع درآمد   کیمعلم فاقد    کیاگر    دیتصور کن  حالا

خوشبختانه   اما  .ردیگیقرار م  قهیدر مض   یزندگ  ی هانهیمخارج و هز  نی باشد، چقدر از بابت تأم

وکار آزاد را فراهم کسب  کی  یاندازراه  ی لازم برا  ه یتنها سرماکه نه  میاکرده  دا یرا پ  ی ما راه حل

 ک یحداقل رهن کامل    ا ی  دیخر  یبرا  هیسرما  کیدوره خدمت معلمان،    ان یبلکه در پا  کندیم

 . دهدیآنها قرار م  ار یآپارتمان را در اخت

 مه یو ب  نامهمهیو ب  مهیکلمه درباره ب  کی  یشد که حت  دی متوجه خواه   دی به متن فوق دقت کن  اگر

است. ز  ی عمر حرف ن  رایزده نشده  ما  دنبال محصول  به  دنب  ستند یمردم  به   ی ال منفعتهابلکه 

 .گردندیموجود در محصول ما م

بازار هدف معلمان است که   ژهیو  یغات یاز نامه تبل  ی درواقع بخش  د،ینی بیکه در بالا م  یپاراگراف

با مطالعه   ، ی. مشترشودیم  عیبازار هدف توز  نیبروشور در ا  کیدر کنار    ی غاتیبصورت نامه تبل

 امه، ن  ن یا  مه ی که به ضم   ی و سپس با مراجعه به بروشور  کند یپاراگراف، منفعت را مشاهده م  نیا

ن  یو پوششها  یفن  یها یژگیدرباره و  یاطلاعات اضاف  تواندیم  زیدر پاکت قرار داده شده است 

 کند.  افت یعمر را در  مهیب

 قیحتماً از طر  دیمقاله دار  نیموجود در ا  ی نکات و راهکارها  ی ریکارگاز به  ی اتجربه  ز یشما ن  اگر

 مهیو فروشندگان در صنعت ب  ندگان ینما  ریصفحه آن را با ما و سا   نی هم   ر یبخش کامنتها در ز

 .دیبه اشتراک بگذار

 

 گر و توانگر باشید... بیمه

 حامد عسگری

 لینک منبع مقاله 
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