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 ی ابیبودم و دوره جامع آموزش بازار  زیدر تبر  ن ینو  مه یرا مهمان ب  یروز متوال  ۵  ش، ی سلام! هفته پ

 مه یب  یشرکت ها   ریسا  ندگانیاز نما  یتعداد  زیشرکت و ن  نیا  ندگانینما   یعمر را برا  یها  مهیب

در   نینو  مه ی شعبه ب  ریدکتر حامد قدس )مد  یجناب آقا  ی دوره به همت والا  نیکردم. ا  س یتدر

را  یصرف نهار و... چند نوبت یروز و در زمان ها   ۵ نیا ی( برگزار شد. طیشرق جانیاستان آذربا

به   شانینکات برجسته ا  ریاز سا  ش یکه توجهم را ب  ی ا  نکته   قدس بودم.   ی در خدمت جناب آقا

که   امدیبود. لذا دلم ن  یمهندس  ی نامه ها  مه ی ب  یبر رو  شانیا  یخود جلب کرد، تسلط مثال زدن

 ت، یمسئول  یها   مه ینامه ها که درکنار ب  مه ینوع ب   نیرا درباره ا  شانیاطلاعات ناب و دست اول ا

 نگذارم.   انیدرم  زانیبا شما عز  راگران واقع شده    مهیب  یمورد کم مهر 

 ق یدکتر قدس را از طر  یمقالات آقا  کشنبه،ی  ی پس، هر هفته روزها  نیتا از ا  مقرر شد  نیبنابرا

 نکه یا د ی. اممیقرار ده  تیوبسا ن یعضو در ا ندگانینما ار یدر اخت نگیمارکت  مه ی وبلاگ مقالات ب

 یدرج کامنت در انتها  قی. سؤالات و نظرات خود را از طرردیمورد توجه و استقبال شما قرار گ

 .دیبگذار   انی دکتر قدس درم  ی مقاله، با من و جناب آقا

 یحامد عسگر - باتشکر
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 )قسمت اول( یمهندس  یهامهی ب  ی هاناگفته

. کارم را در سال مینما   ت یفعال  مه یرا داشته ام که در صنعت ب  ن یسال گذشته، افتخار ا  ۱۸  یط

مردم   نشیب  نیکار، وجود فاصله ب  یشروع نمودم. از ابتدا  مهیب  یابیو بازار  یبا فروشندگ  ۱۳۷۵

درمان، همچون   هیاول   ی گرها  مهیبا ب  شتریرا ب  مهیرا احساس کردم. چون در جامعه ما ب  مه یبا ب

درمان خدمات  تأم  یسازمان  ا  ی م  ی اجتماع  ن ی و  متأسفانه  و  پا   ن یشناسند  همچنان  موضوع، 

 ی گذاران و شرکت ها  مهیب  ن یفاصله ب  ن یمن کاهش ا  ی از آرزوها  یکیاساس    نیبرجاست. لذا بر ا

 گر شد.  مهیب

 ات ینامه ها را از ضرور  مه یب  ی تمام  نهیدر زم  مهیفروش ب  ندگانیموضوع، آموزش نما  نیتوجه به ا  با

فراهم است و جزو   شیکار برا  ی که فضا  یینامه ها  مهی ب  نیاز مهم تر  یکیدانم.    ی م  یاساس  ی ها

ها   چ ین» ها  «مارکت  نخورده  -  بازار   ی )خلاء  و دست  بکر  و  دنج  م بازارهای  بی(  نامه مهی باشد 

 است.  یمهندس

درصد از   ۸/۱که    میکن   ی مشاهده م  م،یدقت کن  ۱۳۹۲نامه در سال    مه ی ب  نیا  ی اگر به آمار کل

است و نرخ رُشد   افتهیاختصاص    ی مهندس  ی ها  مه ی در کشورمان به ب  ید یتول  ی نامه ها  مه یکل ب

 باشد!  یدرصد م  ۲۲فقط    ۱۳۹۱با سال   سه یآن در مقا

 یدرصد م  ۳/۲۷، برابر  ۱۳۹۱نسبت به سال    ۱۳۹۲سال    یمتوسط نرخ رُشد پورتفو  که   یحال  در

 نیی پا  ،یبا متوسط نرخ رُشد پورتفو  سهینامه در مقا  مه یب  نیمعناست که رُشد ا  نیبد  نیباشد و ا

 درصد است.  ۸/۲۲نامه مناسب بوده و در حدود   مه یب  نیخسارت ا بی ضر  گر یاست. از طرف د

 مه ی ب  نیا  یابیو بازار  ی بودن دانش فن  ن ییمشخص است که با توجه به پا  موضوع،  نیباتوجه به ا

صورت نگرفته   ندگانی نما  یاز سو  یمهندس  یها   مهیب  یابیو بازار  یبه معرف  ینامه، توجه چندان

 است.
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 د یداشتم، مقرر گرد ی مهندس حامد عسگر ی با جناب آقا نجانبیکه ا یبا توجه به مذاکره ا لذا

سال تجربه   نینامه که در طول چند  مه ی ب  نیا  یابیو بازار  یدر مورد مسائل فن  کباری  یهفته ا

 نگ، یمارکت مهیب  یآموزش  تیوبسا  قیکسب نمودم را ازطر  ندگانیو نما  انیدانشجو  یبرا  سیتدر

 .میمطرح نما  زانیزخدمت ع

که در   ی لاتی و تحص  ات یدر مرحله نخست با توجه به تجرب  ندگان یهرکدام از نما نجانب،یبه نظر ا

 ی م  ندهینما  کینامه هستند. به طور مثال    مهیاز انواع ب  یک یگذشته داشته اند، مستعد فروش  

 ی ها   مهیب  یبرا  یبفروشنده خو  گر،ید  ندهیعمر باشد و نما  یها  مه یب  یبرا  یتواند فروشنده خوب

 .یمهندس

شروع   م یکه به آن علاقه مند  ی نامه ا  مه یاز فروش ب  ی عنیاز نقطه قوت خودمان    دیابتدا با  نیبنابرا

 گر یبه فروش د  دینامه را با  مه یب  کیدر فروش    تی موفق  نیبر اساس گذشت زمان، ا  ی ول  م؛یکن

موفق   یا  ندهینما  رای(. زم ینکن  هی نامه تک  مهینوع ب   کی)صرفاً به فروش    میده  م ینامه ها تعم   مهیب

عمر در فروش   مه یعلاوه بر فروش ب   یعنیداشته باشد.    ی متوازن  یپورتفو  ب یخواهد بود که ترک

نخواهد   ریامکان پذ  ن یموفق باشد و ا  زیو... ن  ی آتش سوز  ت،یمسئول  ، یمهندس  ینامه ها   مهیب

 نامه ها.  مه یب  ریسا  یابیو بازار  ی بود مگر با آموزش فن

و   ی رگ عمرانپروژه بز  ن یچند  انه یسال  باًیو توسعه است و تقر  ییدر حال شکوفا  یکشور  رانیا

موضوع تا   نیا  ایخورد. حال آ یم   نی کلنگ احداث آن بر زم  ا یشود    یبزرگ در آن افتتاح م   یمل

 پروژه ها فرو نبرده است؟!   نیا  یها   سکیجذب ر ی در راستا  شهیبه حال ما را به فکر و اند

را  ی نامه مهندس مه ینامه ها، فروش ب مه یب ری در کنار توسعه فروش سا  ز یعز ندگان ینما دوارمیام

اصل  زین اهداف  نکات  ی جزو  به  حال  دهند.  قرار  ب  یشان  با  رابطه  اشاره   ی مهندس  یها   مه یدر 

 کنم... یم
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 : یمهندس یها مهیب یبندمیتقس

 ( شامل: constructionدوره احداث ) یها  مهی( بالف

 مانکاران یتمام خطر پ مهیب .1

 تمام خطر نصب  مهیب .2

 

 ( شامل:Operation) یدوره بهره بردار یها مهی( بب

 مانکاران یآلات پ نیو ماش  زاتیتجه مهیب .1

 ی شده ساختمان  لی تکم یها سکیر مهیب .2

 آلات  نیشکست ماش  مهیب .3

 ک ی الکترون زاتیتجه مهیب .4

 فساد کالا در سردخانه مهیب .5

 و پنهان ساختمان  یاساس  وبی ع مهیب .6

 آلات  نیاز شکست ماش یعدم النفع ناش  مهیب .7

 .میکنیم  یدوره احداث را با هم بررس  ی هامهیادامه به شکل مختصر، دو نوع ب  در

 (CAR) (Contractor's All Risk) مانکارانی نامه تمام خطر پ   مهی. ب 1

در حال ساخت ساختمان، پل ها، تونل ها، متروها، جاده   ی موجود در پروژه ها  ی سکهایر  ی تمام

نامه تحت پوشش   مهیب  نیپروژه تا اتمام، توسط ا  ی... از ابتداو  ی و زهکش  یار یآب  یها و پروژه ها 

 ی انو ساختم   یدر حال احداث عمران  ی پروژه ها  ینامه برا  مه یب  نیا  ،ی. به طور کلرندیگ  یقرار م

 گردد. ی باشد صادر م  یم  شتریکه ارزش مصالح در آنها از ارزش اقلام مورد نصب ب 
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 (EAR) (Erection All Risk) نامه تمام خطر نصب  مهی. ب 2

ها، روگاه یو تست ن  یدر حال ساخت، نصب و راه انداز  ی موجود در پروژه ها  ی سکهایر  ی تمام

 ن یماش  د یذوب آهن و تول  ، ییایم یمواد ش  دیتول  ی واحدها  ش، یپخش و پالا  ، یم ی پتروش  یواحدها 

نامه تحت پوشش قرار   مه یب  ن یپروژه تا اتمام، توسط ا  یو... از ابتدا  یمخابرات  ی ها  ستم یآلات و س

که   یو سازه ا  یساتی در حال احداث تأس  ی پروژه ها  ینامه برا  مهیب  نیا  ی. به طور کلرندیگیم

 گردد.یباشد صادر م  شتریارزش اقلام مورد نصب در آنها از ازرش مصالح ب

هر هفته   للهکه انشاا  ی ذکر در مقالات بعدفوق ال  ی نامه ها  مه یب  یابیو بازار  ی کدام از موارد فن  هر

منتشر خواهد شد به طور مشروح، خدمت همکاران صنعت   نگیمارکتمهی ب  تیها در وبساکشنبهی

 .شدداده    ح ی دوره احداث توض  ی ها مهیمقاله فقط به اختصار، ب  نی. در ادیارائه خواهد گرد  مهیب

کرد.   م ی( بحث خواه C.A.R)  مانکاران ی نامه تمام خطر پ  مه ی به طور کامل در مورد ب  ، ی آت  هفته 

سؤالات و مشکلات ارائه   ی . تلاش خواهد شد به تمامردیقرار گ  زانیکه مورد استفاده عز   دیام

 مقاله، پاسخ به موقع داده شود.  نیا  لیذ  ی کامنت ها  قیشده ازطر

 کند:یم   انیب  نی خود را چن تیاز عوامل موفق  ی کی  نز«یراب  ی»آنتون

 و با ثبات«  یواقع جیبه نتا دنی رس  یهاست؛ براکمک به آدم یتمرکز من رو شهیهم»

 

 باتشکر 

 ( یشرق جانی)استان آذربا نینو  مهیشعبه ب  ریمد -حامد قدس 

 لینک منبع مقاله 
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