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قبل مقاله  تقس  ی در  مقوله  نمود  یمهندس  ی هامهیب  یبندمیبه  گفت  م یاشاره   ی بندمیتقس  میو 

بهره  ی مهندس  ی هامهیب و دوره  پروژه  احداث  اساس دوره  م  یبرداربر  به طور   ردیپذیانجام  و 

داده شد و  ح ی توض( EAR( و تمام خطرنصب )CAR)  مانکارانی تمام خطر پ نامه مهیخلاصه، دو ب

ا نمود  وضوع م  نیبه  ا  میاشاره  ب  ن یکه  احداث   نامه،مهیدو  حال  در  پروژه  تعهدات  به  مربوط 

ب  ،یاباشند. حال اگر در پروژهیم و اقلام مورد نصب آن   سات یاز ارزش تأس  شی ارزش مصالح 

ها، ، پلشود. مثل ساخت ساختمان، جادهی( صادر مCAR)  ی مانکارینامه تمام خطر پمهیباشد، ب

 تونل و...

نامه مهیباشد، ب  شتریو اقلام مورد نصب، از ارزش مصالح ب  ساتیارزش تأس  ،یااگر در پروژه  یول

 و...  ی م یپتروش  روگاه،ی( صادر خواهد شد. مثل ساخت ن EARتمام خطر )

برا   به اگرچه  مثال،  و   کیساخت    یهیمحاسبه سرما  یطور  ارزش مصالح  بر  ساختمان، علاوه 

در ساخت   نکهیبا توجه به ا  ی گردد، ولیلحاظ م  زیو اقلام مورد نصب ن  سات یدستمزد، ارزش تأس

باشد، یو اقلام مورد نصب م  ساتیاز ارزش تأس  شتریب  یلیپروژه، ارزش مصالح به کار رفته خ  نیا

 گردد.یصادر م یمانکار ی نامه تمام خطر پمهیلذا ب
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اگرچه علاوه بر ارزش اقلام مورد نصب، ارزش مصالح   ، ی م یپروژه پتروش  ک یساخت    ی مثلاً برا  اما

 ی م یپتروش  ی ادار  یساخت و ساختمانها   یبه کار رفته برا  ساتیو تأس  ونیو دستمزد در فونداس

از ارزش مصالح   شتریب  ی لیپروژه ارزش اقلام مورد نصب، خ  ن یچون در ا  ی گردند، ولیلحاظ م  زین

 ( صادر خواهد شد. EAR) اینامه تمام خطر نصب  مهی پروژه، ب  نیا  ی است، لذا برا  یختماناس

ا  حالا به  توجه  ادامه  نیبا  به  ب  یموارد،  مورد  در  پمهیبحث  تمام خطر  ( CAR)  یمانکار ینامه 

به طور مبسوط به حضور   نامه مهی ب  نیا  ، یآت  یها مقالات هفته  ی در سر  شودیم  ی. سعمیپردازیم

 ارائه گردد.  مه یشما فعالان بزرگوار در صنعت ب

 : نامهمهی انواع ب  یبندمیتقس

 : دییها توجه فرمامهیب  ی بندمیتقس  نیا  به

 اشخاص  یهامهیب −

 ت ی مسئول یهامهیب −

 اموال  یهامهیب −

 :باشدیم  ر یاموال، شامل موارد ز  یها مهیب  یعنیاست که مورد سوم،    نیمسئله ا  حال

 ی آتش سوز یها مهیب −

 ل ی بدنه اتومب مهیب −

 ی باربر مهیب −

 ی مهندس مهیب −

م  چنانچه ب  مهندسی  یهانامهمهیب  دی کنیملاحظه  م   یها مهیجزو  در باشدیاموال  ما  چون   .

ب  ی مهندس  یهامهیب آتش  لیاتومب  ، یباربر  ی هانامهمهیمثل  دارا  ، یسوزو  و  ب  ییاموال   مه یرا 

 . گرددیم  یبندمیاموال تقس  یهاجزو مجموعه  نامه مهیب  نیلذا ا  م،یکنیم
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دارند جزو   یی هامهیب  یول و کار  اشخاص سر  و  افراد  با  همچون حوادث و درمان و عمر چون 

م  ی هامهی ب  رمجموعهیز بباشندیاشخاص  تعهدات مسئول  ت، یمسئول  مهی. موضوع   ت یبه جهت 

 ی ها مهیب  ی رمجموعهیز  یمهندس  ی هامهیکه ب  میمشاغل خواهد بود. پس بدان  یافراد در تمام 

 .باشدیاموال م

 (: CAR)  یمانکاریتمام خطر پ  نامهمهیب   کاربرد

که در اطرافمان در حال   ی ساختمان  یهمه پروژه  نیا  دیاموضوع فکر کرده  نیتا به حال به ا  ایآ

 گر ید  نامهمهیب  کیکارفرما در مقابل کارکنان به    ت یمسئول  مه یبه ب  ازیعلاوه بر ن  باشند،یساخت م

 هستند؟! ازمندیهم ن

 شرفت یدرصد پ  ۳۰اسکلت بوده و    ی در مرحله  ی پروژه ساختمان  کیکه اگر    دیافکر کرده  نیبه ا  اآی

ا در  و  باشد  داشته  حوادث  نی کار  دچار  اگر  ساخت،  قب  یمرحله  س  لیاز   ی حت  ا یو    ل یزلزله، 

 برگرداند؟!  مالک پروژه را  ی از دست رفته  ی هیسرما  تواندیم  نامه مهی گردد کدام ب  ی سوزآتش

سؤالات به ذهنمان خطور کند قطعاً پاسخ مناسب   لیقب  نیو ا  میدقت به اطرافمان نگاه کنبه  اگر

 ازیدنبال نبه  دیموفق در هر کجا حضور داشته باشد با  یندهینما  کیکرد.    میخواه   دایخود را پ

 آن مجموعه باشد.  یمهایب

پ  ی نامهمهیب مناسبCAR)  یمانکار ی تمام خطر  سرما  ی راب  نامهمهیب  نیتر(  انجام   یهیپوشش 

در حال   ی هاپروژه  ن یچن  یمعنا که برا  نیخطرات و حوادث است. بد  ی گرفته در مقابل تمام 

ب صدور  بر  علاوه  به  ت یمسئول  مه یساخت،  کارکنان  مقابل  در  خطر   نامه مهبی کارفرما  تمام 

 خواهد بود.   ازین  ز ی( نCAR) یمانکار یپ

 ی و ما به راحت  باشدیحال ساخت م   چقدر ساختمان در  تمانیدر شهر محل فعال  د ییتصور نما  حالا 

مختص   نامهمهیب  نیا  م،یبه طور خلاصه اشاره نمود  ی! چنانچه در مقاله قبلمیااز کنار آنها گذشته
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 پس باشد.    شتر یب  ساتیدر حال ساخت است که ارزش مصالح به کار رفته از ارزش تأس  ی هاپروژه

 کل پروژه، ختم خواهد شد.   ی هیاز صفر، شروع و به سرما  هیسرما  نامه، مهیب  نیموقع صدور ا

 کارفرما:   تیمسئول  مهیبا ب یمانکاری تمام خطر پ   مهیب   تفاوت

بر اساس گذشت زمان،   هیسرما  زانی است که م  نیدر ا  نامه مهی ب  نیا  یتفاوتها  نیتریاز اساس  یکی

حال  کند؛ یم  دایپ  شیافزا م  که  یدر  ب  دیدانیچنانچه  در  مثال  طور   یسوز آتش  ی نامهمهیبه 

 هنخواهد کرد و هرگون  رییچندان تغ  ه، یسرما  زان یتا زمان انقضاء ، م  نامهمهی ب  یاز ابتدا  ،یمسکون

تمام خطر   نامه مهیدر ب  یانجام خواهد شد. ول  ی اضاف  یهیالحاق  قیاز طر  هیاندک در سرما  رییتغ

 موضوع متفاوت است.  ،یمانکار یپ

 : دیتوجه کن  ریموضوع، به نمودار ز نیدرک ا یبرا
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. ابدییم   شیافزا  هیسرما  زان یبر اثر گذشت زمان، م  د ییفرماینمودار ملاحظه م   ن یدر ا  چنانچه

 نه یهز  یهیسرما  زانی م  انگریاست. نمودار فوق، ب  یعیپروژه طب  کیساخت    یموضوع برا  نیقطعاً ا

 .باشدیم   شدهینسبت به زمان سپر  ،ی ساختمان ساز  یپروژه  کی  یشده برا

 ات یمدت عمل  انگر ینما  ، یدر هر مرحله و محور افق  افته یص ی تخص   ی نهیهز  شگر ینما  ، یعمود  محور

از نمودار باشدیدر هر بخش م  ییمراحل مختلف اجرا  ن ی پروژه و همچن  ییاجرا . همانطور که 

 :داستیپ

ماه   10به مدت    ت،ی سا  یسازها و آمادهنقشه  ی طراح  ک،یدر ابتدا و در مرحله    :کی  مرحله

 تومان صرف شده است. اردیلیم  کیبالغ بر    ی انهیراستا، هز  نی که در ا  ردیگیصورت م

صورت   ی ساز یو پ  ونیاحداث فونداس  ات یماه جهت عمل  12در مرحله دو که به مدت    دو:  مرحله

پروژه   یاز ابتدا  یعنی  نیاست. )که ا  دهیتومان صرف گرد  اردیلیم  1.7بالغ بر    یانهیگرفته، هز

 تومان است(   ارد یلیم  2.7صرف شده    نه یشده، کل هز  ی ماه سپر  22تاکنون که 

 وارها یساخت اسکلت، سقف و د  ات یماه جهت عمل  14در مرحله سه که به مدت    سه:  مرحله

 است.  دهیتومان صرف گرد  اردیلیم   1.5بالغ بر   ی انهیصورت گرفته، هز

 ی و برق  ی کیمکان  ساتیتأس  ،ییاجرا  ات یماه عمل  6در مرحله چهار که به مدت    چهار:  مرحله

 تومان صرف شده است.   اردیلیم   1.6بالغ بر   ی انهیصورت گرفته، هز

 

 نهیتومان هز اردیلیم  5.8ماه، مبلغ   42پروژه که در چهار مرحله ساخته شده، در مدت   نیا در

 تومان است.   5،800،000،000آن   هیماه و سرما  42پروژه    نیصورت گرفته است. مدت ا
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 ه یسرما  زانیم  م،یصادر کن  « ی مانکاریتمام خطر پ  مه ی»ب  م یخواه یپروژه که م  ن یا  یبرا  :سؤال

 چقدر خواهد بود؟!  نامهمهیو مدت ب

 ارائه خواهد شد.   ی سؤال در مقاله بعد  نیبه ا  پاسخ

ما  یدهیکه مخالف با عق  یو افراد دهندیبه ما آرامش م اند،دهیکه با ما هم عق یافراد

  یدارد و برا ازیبه آرامش ن  یلذت بردن از زندگ یبرا یهستند، به ما دانش! آدم

 به دانش ستنیچگونه ز

 

 

 باتشکر 

 ( یشرق جانی)استان آذربا نینو  مهیشعبه ب  ریمد -حامد قدس 

 لینک منبع مقاله 
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