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خدمت   ی( مطالبC.A.R)   یمانکار ی تمام خطر پ  نامهمهیب  یدر سه مقاله گذشته نسبت به معرف

درحال احداث   یپروژه ها   ازیمورد ن  یمانکار یتمام خطر پ  مهیکه ب  میو دانست  میارائه نمود  زانیعز

 نفعیتوانند ذ  یم  یو فرع   یاصل  مانکاری صاحبکار، پ  اینامه، کارفرما    مهیب  نیاست و معمولاً در ا

کارفرما اقدامات   یبا هناهنگ  یاصل  مانکارینامه، پ  مهیب  نینامه باشند. معمولاً جهت استعلام ا  مهیب

مناسب ارائه دهد را جهت صدور   طیکه نرخ و شرا  ی گر  مه یدهند و شرکت ب  ی لازم را انجام م

مقاله   رشود را د  ینامه م   مهیب  نیکه شامل ا  ی. تعهداتندینما  یم  ینامه به کارفرما معرف   مهیب

 ...میقبل ارائه نمود

 نامه شامل دو بخش است:  مهیب نیا

 یشامل پوشش خسارت مال اول: بخش .1

 در قبال اشخاص ثالث  تیشامل پوشش مسئولدوم:  بخش .2

 مه یپروژه، از محل بخش اول ب  هیرفتن سرما  نی از بروز حادثه و از ب  یمعنا که خسارات ناش  نیبد

نامه،   مه ی به اشخاص ثالث، از محل بخش دوم ب  یو مال   ینامه، قابل جبران است و خسارت جان

آنان در قبال اشخاص ثالث   ت یو مسئول  یاصل  نکار مایپ  ا یقابل جبران خواهد بود. اموال کارفرما  

تمام  مهیمقاله، مباحث ب نیشود در ا یم یباشد. سع ی دو بخش قابل پوشش م نیاز محل ا زین
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 ن ی. همچنمیبپرداز  یمهندس  ینامه ها  مهیب  ریبه سا  ،یتمام شده و در مقاله بعد  ، یمانکاریخطر پ

ارائه خواهد شد و   زانینامه، خدمت عز  مه یب  نیا  شنهاد ینمونه از فرم پ  کیمقاله    ن یا  انیدر پا

 داده خواهد شد:  حی توض  شنهادیفرم پ  نیمهم ا  موارد

 : CAR  مهیدر ب  طیارائه نرخ و شرا یلازم برا مدارک

 موافقتنامه  ایقرارداد   یکپ −

 پروژه  یاجرا  یجدول زمانبند  یکپ −

 پروژه  ریمس اینقشه محل  یکپ −

 گذار  مهیشده با مهر و امضاء ب لی تکم پرسشنامه −

 : مانیپ  یعموم  طیشرا 21 ماده

 لازم:   ی ها  مراقبت کار و   مه یحفاظت از کار و شخص ثالث، ب  :موضوع

تحو  مانکاری پ  (الف روز  تحو  لیاز  روز  تا  نگهدار  لیکارگاه  و  حفظ  مسئول  مصالح،   یموقت، 

و مانند   قیو سرقت و حر  یدر مقابل عوامل جو  مانی موضوع پ یآلات و کارها  نیماش  زات،یتجه

 شد.اب  یم  نهایا

وارد شده به شخص ثالث در محوطه کارگاه است و کارفرما   ی مسئول خسارت ها   مانکار ی پ  ( ب 

از کار را که   یتوانند دستور توقف بخش  ی ندارد. کارفرما و مشاور م  یتی مسئول  چ یمورد، ه   ن یدر ا

حق مطالبه خسارت در اثر توقف کار را ندارد.   مانکاریو پ  ندیصادر نما  ستیلازم ن  یمنیا  یدارا

 مانکارمسئولیپ  د،یمجاور وارد آ  ساتیبه املاک و تأس  یخسارت  مانکار، یپ  یانگار  در اثر سهل  راگ

 باشد.   یجبران م
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ها،   مه یب  رینامه بر خلاف سا  مهیب  نیمدت ا  د،یهم اشاره گرد  یکه در مقالات قبل  ی همانطور

کار دارد. ضمناً از آنجا که در قرارداد   یبه مدت قرارداد و جدول زمانبند ینبوده و بستگ سالهکی

 مانکار یموقت پروژه توسط پ  لیدرحال احداث، پس از اتمام ساخت پروژه که همان تحو  یها   پروژه

 ن یا)  شودیدر نظر گرفته م  یدوره نگهدار  ای  نی بابت دوره تضم   زین  یباشد، مدت   یبه کارفرما م

به کارفرما است(،   مانکاری و کامل کار پروژه توسط پ  ح یکار صح  یاجرا  نی تضم   قت یدوره در حق

 ممدت تما   ن یدر ا  یا   مه ی پوشش ب  ی گردد؛ ول  ی نامه افزوده م  مه یبه مدت زمان ب  زیدوره مذکور ن

 باشد.  یخطر نم 

مراحل   ان یاز پا  نیبه کارفرما است. بنابرا  مانکاریپ  ن یهمان دوره تضم   ، یکه دوره نگهدار  میگفت

ساخت پروژه در موقع   ن ی هم جهت تضم   یدوره زمان  ک یموقت، معمولاً    لیساخت پروژه و تحو

خطرات،   یمثل دوره احداث پروژه، تمام  گرید   ،ی کنند. در دوره نگهدار  یم   فیتعر  مانیانعقاد پ

دوره تحت پوشش   نی شته باشند در ادا  یکه فقط منشاء انسان  یبلکه خطرات  ستند؛ ین  پوششتحت  

 ی و زلزله، آتشفشان )خطرات  لیمثل س  یعیخطرات طب   ،یخواهند گرفت. پس در دوره نگهدار

پروژه در حال   ،یدارند ( و... تحت پوشش نخواهند بود. چون در دوره نگهدار  ی عیکه منشاء طب
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 ده یگرد  لیشده تبد  ل یسازه تکم   کیموقت، پروژه به    ل یو پس از تحو  دهیساخت به اتمام رس

 است.

م  مهیب ب  یگذاران  شرکت  از  )  مهیتوانند  کلوز  دو  دوره    ایساده    ینگهدار  دوره (Clauseگر، 

 ا یو  0.30کلوزها،  نیو درصورت درخواست هر کدام از ا ند یگسترده را درخواست نما ینگهدار

 شود.  ی منامه افزوده    مه ی در هزار، به نرخ ب  0.50

 (:004و  003ساده و گسترده ) یدوره نگهدار یکلوزها  تفاوت

 یگذار در دوره نگهدار  مهیاز عملکرد ب  یساده( فقط خسارات ناش  ی)دوره نگهدار 003کلوز    در

)دوره   004در کلوز    ی به منظور انجام تعهدات خود جهت رفع نواقص کار، تحت پوشش است. ول

در   یکه منشاء آن به دوره احداث برگشته ول  ی گسترده( علاوه بر موارد فوق، خسارات  ینگهدار

 باشند.  یتحت پوشش م  زیبُروز کرده است ن  یگهداردوره ن

 : مانکارانیتمام خطر پ مهیدر ب  کلوزها

را   ژهیو و  ی چند استثناء عموم  ا ی  ک یتواند    ینامه منضم شده و م   مه ی است که به ب  ی متن  کلوز

از توسعه خسارت نموده و پوشش   رانهیشگیاقدامات پ   ت یگذار را ملزم به رعا  مه ی حذف کرده، ب

 .دی گذار را ارائه نما  مهیمورد درخواست ب  ی اضاف  ی ها

گردد.   ی مخصوص به خود، مشخص م  یرقم   3شماره    کیکدام با  بوده و هر    یالملل  نیب  کلوزها

باشد.   یزلزله م  یواقع در منطقه بند  ی تعهد مربوط به ساختمان ها  008  ه یبه عنوان مثال، الحاق

 باشد:   یم  لیموارد ذ  تیبوده و پرداخت خسارت به شرط رعا  یشرط   یکلوز از کلوزها   نیا

 مه یمندرج در ب  طیو استثنائات مفاد و شرا  فی گردد که طبق تعار  یتوافق و تفاهم م  لهینوسیبد

 ی ناش  تیمسئول  ایخسارت    ان،یدر تبادل ز  یگر فقط زمان  مهیمنضم به آن، ب  یها  هیالحاق  اینامه  
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 له که محاسبه خطر زلز  د یگذار اثبات نما  مه یکند که ب   ی گذار غرامت پرداخت م  مه ی از زلزله به ب

محاسبات قرار   یانجام شده و مبنا  یساختمان  یرسم   یساختمان ها، مطابق با کدها  یحدر طرا

از خسارت   یریگر جهت جلوگ  مه یاز طرف ب  رانه یشگیاقدام پ  کی(،  008کلوز )  نیگرفته باشد. ا

 توسعه خسارت است.  ای

 (: Clause / Endorsement) یمهندس یهامهیدر ب  کلوزها

 ( مهیحق ب شیدهنده پوشش )با افزا شیافزا

 (یگروه ی)خرابکار 001 کلوز −

 گسترده( ایساده  ی)دوره نگهدار 004 ای 003 کلوز −

 (عی و حمل سر یرسم لاتیکار در شب، کار در تعط ، یکار اضافه  نهی)هز 006 کلوز −

 ( مهیدهنده پوشش )با کاهش حق ب کاهش

 )استثناء زلزله(  009 کلوز −

 آب(  انیو طغ  لی س استثناء)  010 کلوز −

 )استثناء طوفان و باد( 012 کلوز −

 خواهد شد(  مهیحق ب شیحدود، موجب افزا شیکننده پوشش )افزا محدود

 ( ی)حد جدول زمانبند 005 کلوز −

 کار( یمصالح پا ی)حد دپو 109 کلوز −

 )حد کانال رو باز( 217 کلوز −

 خواهد شد(  مهیحق ب شیپوشش )برداشتن شروط موجب افزا یگذارنده برا شرط

 ( زیخ واقع در مناطق زلزله  یها )الزام مربوط به سازه  008 کلوز −

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

6 
ARKETING.COMWWW.BIMEHM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 )قسمت چهارم(  ی مهندس ی ها  مهیب ی هاناگفته

 قدس حامد دکتر نویسنده: 

 ها و انبارها(  )الزام مربوط به کمپ 107 کلوز −

 ( قیحر یاطفا زاتیمربوط به تجه ژه یو  طی)شرا 206 کلوز −

برعکس، کاهش  ، یپوشش و برخ ی دهنده شیاز کلوزها افزا یبرخ د،ییفرمایملاحظه م  چنانچه

افزایپوشش م  یدهنده که تحت   یاز موارد  ی معناست که برخ  نیدهنده بد  شیباشند. کلوز 

 نامه اضافه گردد.مهیب  یها به پوشش  ست، یپوشش ن

و   ل یپروژه به رودخانه، س  یکینزد  ل یاز محل پروژه، احتمالاً به دل  مه یکارشناس ب   دیپس از بازد

 مهیب  سکیآوردن ر  ن ییپا  لیبه دل  نی(؛ ا010باشد. با کلوز )   مه ی آب، جزء استثنائات ب  انیطغ

 مه یاست. لذا ب  اد یز  ی لیبه رود خانه خ  یکینزد  ل یآب به دل  ان یو طغ  لی احتمال س  راینامه است. ز

 . دینمایکلوزها م  ن یگر اقدام به ثبت ا

پروژه   کیمعناست که    نیکلوز محدود کننده است، بد  کیکه    یحد جدول زمانبند  005  کلوز

شود جدول   یکلوز آورده م  نیداشته باشد. در ا  یکار   شرفتیپ  ،یطبق جدول زمان بند  دیبا

که   ی اطلاعات فن  لی از قب  گر ید  ی نصب و هر نوع اطلاعات کتب  ا یو    یساختمان  ات یعمل  ی زمانبند

 گردد.   ی لحاظ م  نجایدر انامه ارائه نموده،    مه یاخذ ب   ظورگذار به من   مهیب

و  ی ساختمان ات یعمل ی جدول زمانبند  ر ییاز تغ ی وارده ناش ی گر مسئول جبران خسارت ها مهیب

 رات یینخواهد بود. به عنوان مثال تغ  لیذکر شده به شرح ذ  ی از تعداد هفته ها  ش ی نصب ب  ای

مورد   یهفته، زمان  2آن، حداکثر تا    ری و تأخ  یجدول زمان بند   راتییهفته و تغ 2 ،ی جدول زمان

 ات یعمل  ی جدول زمانبند  ر ییاز تغ  یوارده ناش  ی گر، مسئول جبران خسارت ها  مه ی قبول است و ب

 ذکر شده نخواهد بود.  یاز تعداد هفته ها  ش ی نصب ب  ا یساختمان و  

 از: عبارتند    رند ینامه تحت پوشش قرار بگمهی نوع ب  نیبا ا  ماً یتوانند مستقیکه م   یموارد

 (مان ی قرارداد )مبلغ پ مبلغ .1

 گذار(  مهی)درصورت درخواست ب لیتعد  مبلغ .2
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 شوند.   یم هیکه توسط صاحبکار ته یو اقلام  مصالح  .3

 و...  یکارگاه یها لی جرثق براتور، یمانند: و یسبک ساختمان  زاتیو تجه ساتیتأس .4

و    یکیمکان  لیپروژه مانند: لودر، بلدوزر، ب  یجهت اجرا   ازیمورد ن  یآلات ساختمان  نیماش .5

 و... ن یسنگ یها  لیانواع جرثق 

 بعد از وقوع خسارت عاتی و برداشت ضا یجمع آور  یها نهیهز .6

 ثالث  یخسارت مال نیوارد به اشخاص ثالث و همچن  یجسمان صدمات .7

گردد. اگر یاعلام م  شنهادی( در فرم پی اصل  مانکاریپ  ا یگذار )کارفرما  مهیتوسط ب  یدرخواست  موارد

 .دینما  ی با کارفرما هماهنگ  د یرا با  ی گر در تعامل باشد قطعاً هرگونه موردمهیبا شرکت ب  مانکار یپ

مختصر   حاتیبه حضور همراهان با توض  مانکارانیتمام خطر پ  مهیو ب  شنهاد ینمونه از فرم پ  کی

 گردد:یارائه م
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 قدس حامد دکتر نویسنده: 
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 قدس حامد دکتر نویسنده: 

 :مانکارانیتمام خطر پ  مه یب   شنهادیموجود در فرم پ یبندها

 ن یباشد. ا  ی مهم م  ار یبس  یبند اول موضوع قرارداد است و از اطلاعات مورد درخواست  :1  بند

 ل یمنعقد شده تکم   یاصل  مانکار ی کارفرما )صاحبکار( و پ  نی ( که بمانیقرارداد )پ  یاطلاعات از رو 

 شود.   یم  ن ییتع  مه ی حق ب ه یاطلاعات موضوع قرارداد، نرخ پا  ی شود. از رو  یم

و   قاً یدق  دیباشد که با  ی مهم م  ار یاطلاعات مورد درخواست بس  گر یپروژه از د  ی اجرا  محل  :2  بند

 شود.  ل یگذار تکم   مه یتوسط ب مانی پ  یاز رو

مشخصات   گر ید  یکارفرما در بندها  ا یمشخصات صاحبکار    3در بند  :  6و    5و    4و    3  یبندها

 گردد.  ی مشاور اعلام م  نیو مهندس  یفرع  ، یاصل  مانکار یپ

 داده شود؛ به عنوان مثال:   ی مختصر  حاتیبند توض  نیا  در  :7 بند

 چند متر؟(  ی)گودبردار  یساختمان −

 پل(  ی رودخانه، رو ی شود؟ رو  ی )تعداد دهانه، طول و عرض، از کجا رد م پل −

 شود.  ی داده م  مانکاریپ  تجربه  اساس  بر  پاسخ :8 بند

شروع کار   خیشود. تار  ینوشته م  مانیپ  یکه همان مدت پروژه است از رو  مهی ب  مدت :9  بند

 ذکر گردد.  دیداشته باشد با  یانباردار  ش ینوشته شده باشد و اگر دوره پ  دیحتماً با

اعلام شد که همان دوره تضم   ی نگهدار  دوره پ  نی هم  انجام شده توسط  به   ی اصل  مانکار ی کار 

شود.  ی هم نوشته م  یگذار، اعلام و مدت دوره نگهدار مه یکارفرما است و درصورت درخواست ب

قبلاً   مان،یباشد که در پ  یگذار مورد درخواست م  مهیماه توسط ب 12تا    کیدوره از    نیمعمولاً ا

 مه یاز عملکرد ب  یگذار فقط پوشش خطرات ناش   مه ی گر درخواست باست. پس ا  ده مشخص ش
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 قدس حامد دکتر نویسنده: 

ب  003ساده با کلوز    یباشد، دوره نگهدار  یگذار فقط درطول دوره نگهدار نامه تحت   مه یدر 

 . ردیگ  یپوشش قرار م 

موقع انجام تعهدات خود جهت رفع نواقص کار فقط در   مانکاریکه پ  یخطرات منشاء انسان  یعنی

گسترده علاوه بر موارد فوق،   یدوره نگهدار  یتحت پوشش خواهد بود. ول  یزمان دوره نگهدار

 ز یبُروز کرده است ن  یدر دوره نگهدار  یکه منشاء آن به طول دوره احداث برگشته ول  یخسارات

دوره   ریباشد. قطعاً تاث  ی نامه تحت پوشش م  مهیدر ب  004خواهد بود و با کلوز    شتحت پوش 

 باشد.  یم شتریساده ب  ینرخ از دوره نگهدار  شیگسترده در افزا  ای  عیوس  ینگهدار

 خواهد شد. لیتکم   ی اصل  مانکاریپ  ا ی  و  کارفرما   اطلاعات   طبق  :15تا  10 یبندها

 تحت پوشش خواهد بود.  006گذار با کلوز    مهیتوسط ب  16صورت درخواست بند   در

 103و    102رخواست با کلوز  نامه است و درصورت د  مهی بند شامل بخش دوم ب  نیا  :17  بند

 ی)خسارت مال   کیبخش    ینامه امکان دارد فقط دارا  مهیب  نیا  نیتحت پوشش خواهد بود. بنابرا

 باشد.   یگذار قابل پوشش م  مه یباشد( و بخش دوم درصورت درخواست ب

 باشد و با کلوز  ی است م مانکار ی گذار و پ مه یبند شامل اموال مجاور که متعلق به ب ن یا :18  بند

 نامه تحت پوشش خواهد بود.  مهیدر ب  119

نامه تحت پوشش  مهی در ب 107گذار با کلوز   مه یبند توسط ب نیدرصورت درخواست ا :19  بند

 خواهد بود.

نامه تحت پوشش  مهی در ب 108گذار با کلوز   مه یبند توسط ب نیدرصورت درخواست ا :20  بند

 خواهد بود.
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 قدس حامد دکتر نویسنده: 

 (: Franchise) یمهندس یهانامهمهیدر ب  ز یفرانش

 مه ی معکوس با حق ب  ی باشد و رابطه ا  یگذار م مه یاز خسارت است که برعهده ب  یسهم   زیفرانش

 آن عبارت است از:  یدارد و فلسفه وجود

 شود.  ختهیاز خسارت برانگ یر یشگیگذار در پ مه یب نفع .1

  یاز آن برا   یناش   یها  نه ی که هز  یجزئ  ی پروژه در هنگام بُروز خسارت ها   ت یتوقف فعال  عدم .2

 گردد.  یم شتریگذار بعضاً از خود خسارت حادث شده ب مهیب

کاف  یمواقع  در .3 شناخت  ر  یکه  فرانش  سکیاز  اعمال  با  تنها  باشد  نداشته    ی زهایوجود 

 خواهد بود.   رینامه امکان پذ مه یمناسب، صدور ب

 

 :سدینویدر کتاب »اثر مرکب« م  « یهارد  »دارن

به دست آمده،   جینتا نکهیاست که با وجود ا نیتر است، اجالب  میبرا زیاز همه چ آنچه

به چشم   یل یخ م،یداریکه در هر لحظه بر م ییقدمها یبزرگ هستند، ول  یلیخ

 ! ندیآ ینم

 

 باتشکر 

 دکتر حامد قدس

 ن ینو  مهیشرکت ب   یشعب سرپرست  ریمد

 منطقه شمال غرب کشور

 

 لینک منبع مقاله 
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