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! محققان مقابل خواندمیکودکان انجام شده است را م  یکه رو  ییشهای در مورد آزما  یکتاب  راًیاخ

داغ بود و   یبه رنگ قرمز، سبز و زرد قرار داده بودند. مکعب قرمز اندک  ییهاکودک، مکعب  کی

 ی ها. اما با باز کردن مکعبشدیم   تیاذ  یقرمز، دستش اندک  ی ها کودک، با دست زدن به مکعب

 .کردیم   دایشکلات پ  گر،ید

از دست   دیگرفت که با  ادیزود    یلیافتاد. کودک خ  یکه چه اتفاق  دیحدس بزن  دیتوانیم  مسلماً

زرد   ی هاعلاوه بر رنگ قرمز، مکعب  ،ی بعد  شی کند. در آزما  یقرمز خوددار  ی هازدن به مکعب

دوباره دستش   زد،یراحت به رنگ زرد دست م   ال یداغ شدند و کودک که قبلاً با خ  ی هم اندک

انگار دچار افسردگ  کردیرفتار م  یا. کودک، سردرگم شده بود و به گونهشدیناراحت م  ی که 

 مزمن است. 

مکعب  ادیزود    ی لیخ  کودک، به  زدن  دست  از  که  بودند،    یقرمز  ی هاگرفت  داغ  ابتدا  از  که 

از هر   ، یکه مکعب زرد هم داغ شد، کودک از دست زدن به هر مکعب  ی کند. اما وقت  ی خوددار

 !کردیم  ز یرنگ که بود، پره 

کار را   نی هم   قاًیدر کار خود، دق  ز ین  مه یو فروشندگان ب  ندگانیاز نما  ی که برخ  نجاست یا  جالب

 .کنندیدر ذهنشان ثبت م  یرا با ناراحت  یاتجربه  ش، یآزما  کباریفقط با    ی عنی.  کنندیبا خودشان م 

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

2 
ARKETING.COMWWW.BIMEHM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 مه یدر فروش ب ی اصفحه نقره  هینظر

 نویسنده: حامد عسگری

اتفاق آنها را   نیا  شوند،یوارد مذاکره فروش شده و دچار شکست م  ،ی مشتر  ک یبا    ی وقت  مثلاً

»فروش :  کنندیبرقرار م  ی ارتباط  ن ی و در مغزشان چن  کند یم  ی دچار شوک، تعجب و ناراحت

 « یشکست و ناراحت ،یسخت  یعنی مه،یب

است   یهمان  شودیآنچه در ذهن شما ثبت م   دهد؛یرُخ م  یصنعت چه اتفاقات   ن یدر ا  ستین  مهم

 . دیگذشته باش  ی  منف  اتیتجرب  ری تحت تأث  د یستی. شما مجبور ندیکنیکه خودتان انتخاب م 

بار، به   کیاست که    نیمثل ا  د،یاخود شکست خورده یهانامهمهیچند بار در فروش ب  ای  کی  اگر

باش  ی هااز مکعب  یکی زده  اما  دیقرمز دست  الکتر  ک ی.  ن  ن یبد  ،ی کیشوک  هر   ست یمعنا  که 

 ی هایداور  شی . پس پشودیبه شکست ختم نم  ، ی. هر فروششودیشما م   ی موجب ناراحت  ،یمکعب

 .کندیم  ز یپره   یشیصورت، مغز شما از هر آزما  ن یا  ر یدر غ  را یز  د، یمحدود کن  نتان را در ذه   یمنف

 دییگویبا خودتان م  مه،یفروش ب  یآنکه در مواجهه با اغلب دستورالعملها  ی اصل  ل یاست دل  نیا

 ی سادگ  نی . پس ارزش امتحان کردن را هم ندارد و به هم دهدیراهکار، جواب نم   نیکه احتمالاً ا

خود را   ییبه اهداف نها  دنینرس  یبها  دیکه شما بالآخره با  نجاستی. اد یکنیاز کنار آنها عبور م

 . دیبپرداز

 ندگان یعمر آن را با نما  ی هامهیب  یابیرکه در دوره جامع آموزش بازا  یآمار جالب توجه  ستین  بد

 که:  دهد یآمار نشان م  نی. ادی را بدان  گذارمیم   انیدر م

  دینااُم ،یملاقات با مشتر جلسه نیاول»نه!« در  دنی با شن مه،ی ب ندگانیدرصد نما 44

 شوند  یم

 شوند  یم دینااُم ملاقات جلسه  نیدومدر  مه،ی ب ندگانیدرصد نما 24

 شوند  یم دینااُم ملاقات جلسه  نیسومدر  مه،ی ب ندگانیدرصد نما 14
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 شوند یم دینااُم ملاقات جلسه  نیچهارمدر  مه،ی ب ندگانیدرصد نما 12

که   یندگانیدرصد نما  94که    لیدل  نیبه ا  ؛یا نقره  یصفحه  هینظرمعروف است به    هینظر  نیا

آنها را حاضر و آماده کرده و   ان،یمشتر  تیزیودو نوبت    ی کیعملاً با    دانند،یفوق را نم   یقاعده

فوق را  ی که قاعده کنند یم ییرقبا میگذاشته و تقد ی انقره یصفحه ا ی س ید کیدر  یدو دست

 !شناسندیم

بعد از حداکثر چهار  مه، ی ب ندگانیدرصد نما 94که   میرس ی م جه ینت نینگاه به آمار فوق، به ا با

 .شوندیم  دینااُم ،ی جلسه ملاقات با مشتر

 60که    انددهیرس  جهی نت  ن یبه ا  ،یابیکه محققان بازار  نجاست یماجرا ا  ی تکان دهنده  ی نکته  اما

 مه، یب  ندگانیدرصد نما  94  یعنی!  باشندیچهارم و پنجم م  یدرصد فروشها، مربوط به ملاقاتها

 . دهندیبالقوه را از دست م  گذارانمهیز بدرصد ا  60شانس معامله با 

اند از من خواسته  ندگانینما  نگ، یمارکتمهیب  ی آموزش  ی و کارگاهها  نارها یسم   ی هیدر حاش  بارها 

»راز« ندارد،   تیمعتقدم که موفق  نکه یبگذارم. ضمن ا  ان یرا با آنها در م  ت یراز موفق  ن یکه بزرگتر

 ام:کرده  یادآورینکته را به آنها    کیبلکه »راه« دارد، همواره فقط  

  خورند،یم نیزم یاند وقتگرفته ادیاست که  یندگانیمتعلق به نما تیموفق 

 ! بلند شوند برای بار دوم و سوم و چهارم و پنجم،چگونه 

 

 گر و توانگر باشید... بیمه

 حامد عسگری

 لینک منبع مقاله 
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