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 زنندیکه م  یدست به هر کار  مهیو فروشندگان ب  ندگانیاز نما  یاچرا عده  نکهیحال از ا  تا به  ایآ

 ن ی در ا  مهیب  ابانیو بازار  ندگان ینما  ر یتر از ساآنها باهوش  ای! آد؟یامتعجب نشده  شوند، یموفق م

مار دارند؟  رههم با خودشان مُه  دیشا ا یبرخوردارند؟  یدانش مخف کیآنها از   ا یکشور هستند؟ آ

 آورند؟ یم  یشانسآنها فقط، خوش  دیشا  ایو  

 ن یاز ا ی اریبس یمؤثر در کار و زندگ ی سال گذشته، من عوامل و فاکتورها 11از   ش یطول ب در

ام و قرار داده یکشور را مورد مطالعه و موشکاف نیا مهیموفق در صنعت ب ابانیو بازار ندگانینما

 آنها را امتحان کردم.  یکار   یهایاستراتژ  ی تمام

 ن یشده در رابطه با رموز و قوان  نوشته  یاز کتابها  ی اریتعداد بس اد، یمدت، با دقت ز نیطول ا  در

 لم یصوت و ف  ا یشرکت نمودم و    ی رایبس  ی شهایها و همارا مطالعه کردم و دوره  ی فرد  تیموفق

  اند؛ دهیارائه گرد  نه،ی زم  نیمتفکران ا  نیو بزرگتر  نیکردم که توسط برتر  یو بررس  هیآنها را ته

 مندوسیتر  یماردن«، »چارل  تیسوئ  سونی»اُر  نگل«، یتینا  لی»اِر  ل«، ی: »ناپلئون ه رینظ  یاشخاص

 «، یسیتر  انی»برا  «، ی»دارن هارد   لد«، ی»جک کنف  نز«، یراب  یجانز«، »فارست والس کاتو«، »آنتون

شدم   فقمو  بلاانقطاع،  و  روزانه  مطالعه  ساعت  3  تا  2   سال، با  14و... )در طول    «،یکارنگ  لی»د

 ت یموفق  نگ،یبرند  غات، یتبل  ت،یریمد  ،یابیفروش، بازار  یها نهیجلد کتاب در زم  600از    شیب
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 یاتازه  اتیدهم و نکات و کشف  وندیپ  گریکدیو... را مطالعه و مطالب آنها را به    یو هدفگذار  یفرد

 به دست آورم.( 

 یرا مطالعه کردم. افراد  خیمطرح تار  یهاBusinessmanاز    یادیتعداد ز  یوگرافیب  نی همچن

»جرینظ کارنِگ  «، ی .پنی.سی:  »اِستفورد«  ی »هنر  ن«، یفرانکل  ن ی»بنجام  «، ی »اندرو  جابز«،   و ی، 

 ش فرو   یسوپر اِستارها  یبر رو  یاژهیعلاوه، مطالعات و  . بهنیری»وارِن بافِت« و سا  تس«،یگِ  لی»ب

 ج«، یفخارزاده«، »جان سو  ی : »بِن فلدمن«، »مهدری نظ  یو جهان انجام دادم؛ افراد  رانیدر ا  مه یب

 افراد.  نیاز ا  یگر ید  ادیو تعداد ز  سون«ینِ  ی »ون مولر«، »جرم

 : مهیفروش ب   یسوپر اِستارها یژگیو و صهیخص 10

تمام  تیدرنها که  موفق،    نیا  ی متوجه شدم  به  ر یز  یصهی و خص   یژگیو  10اشخاص  طور   را 

هر کدام   دیتوانیم  زیاست که شما ن  نیکه وجود دارد ا  ی مشترک در خودشان دارند. نکته جالب 

 ی تهایاز فعال  ریناپذییجدا  یبه بخش  ل یآنها را تبدو    د یرا در خودتان گسترش ده   ها یژگیو  نیاز ا

 مه یبرتر ب  ندگانینما  ی تیشخص   ی ژگیهم ده و  ن یشما و ا  نی. پس ادیینما  تانیابیبازار  و فروش  

 ... رانیدر ا

 

 :1شماره  یژگیو

  نیا  یهاکه ناموفق  دهندیرا انجام م  ییکارها  مه،ی ب  ندگانیفروشندگان و نما  نیترموفق

 . اندرشته، هرگز آنها را انجام نداده

ب  ندگانینما موفق  فروشندگان  م  ی ماتی تصم   مه، یو  به  رند یگیقاطع  ترت  و  به   ب ی هر  ممکن، 

 ی مت یهر ق  و فروشندگان آماتور، به  ندگان ینما  شتریکه ب  ی هستند. در حال  بندیخود پا  ماتیتصم 
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ناراحت و  از زحمت  باز م  ی و سخت  یکه شده  نمازنندیانجام کارها سر  و   ندگان ی. فروشندگان 

را   دهندیانجام نم   ن،یریکه سا  یموارد سخت و مشکل  ی ارزش و منفعت کار بر رو  مه، یب  ی احرفه

 اند.درک کرده  ی خوب  به

 ست، یموفق، در کمبود استعداد و دانش ن  یناموفق با انسانها  یانسانها  انیم  »تفاوت 

 ( ی لُمبارد نسی)و است« بلکه در نداشتن اراده

 

 :2شماره  یژگیو

ب  ندگانینما  به   ی به مردم برا  یمعتقدند که اگر به اندازه کاف  مهیو فروشندگان موفق 

 مان یهاخواسته  یبه تمام  زی خود ن  م،یکمک کن   خواهند،یکه م  ییزهایآوردن چ  دست

 .دی رس  میخواه یدر زندگ

هستند.   گرانیکمک به د  ی برا  ییفرصتها  افتنیو فروشندگان موفق، همواره مترصد    ندگانینما

 ی کار، چه نفع شخص   نی: »در انجام اپرسندیناموفق، همواره از خود م  ندگانیاما فروشندگان و نما

 خودِ من وجود دارد؟«   یبرا

کار و قصدم از انجام آن کار رسم  کیهدفم از انجام   انی خط قرمز م کی و شغلم  ی در زندگ من

ها در ها و ناموفقموفق  ن یام. هدف همه ما از شغلمان، کسب پول و درآمد است. اما فرق بکرده

 قصدشان از انجام آن شغل است.

 دن یرس  یعمر را به قصد کمک به مردم طبقه متوسط جامعه برا  مه یطور مثال من همواره ب   به

 ندگان یاز نما  یاریکار بس  رادیاما با هدف کسب درآمد؛ ا  فروشم، یم  یدر زندگ  شانیهابه خواسته
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است که قصد و هدفشان فقط کسب درآمد و گرفتن کارمزد   ن یدر کشور ما ا  مهیب  ابانیو بازار

 هر فروش است.  ازحاصل  

کن   یزیچ   »هر تجسم  و  تصور  که  خواه   د،یرا  دست  آن  تمامافتی  دیبه  به  شما   ی . 

خواه  یهاخواسته انداز  دیرس   دیخود  به  برا  یکاف   ۀاگر  مردم  به   دنی رس   یبه 

 ( گلریز  گ ی)ز د«یکمک کن  شانیهاخواسته

 

 :3شماره  یژگیو

خواسته  ندگانینما و  اهداف  موفق،  فروشندگان  م   یهاو  را  برا  شناسندیخود    ی و 

 . کنندیم یزیربه آنها برنامه دنی رس 

که از قبل   یاهداف  یسو   هستند. آنها به  گراجهی نت  ی اشخاص  مه،یموفق ب  ندگان یو نما  فروشندگان

م کرده  میتنظ حرکت  هنگام  کنندیاند  ا  یو  به  م  نیکه  دست  م  ابند،ییاهداف  . برندیلذت 

 م یمنظم و طبق برنامه دارند و همواره در حال تنظ  یزندگ  کیموفق،    ندگانیفروشندگان و نما

که   پردازندیم  ییناموفق، تنها به انجام کارها  ندگان یخود هستند. اما فروشندگان و نما  یتهایاولو

 ندارد.  یمفهوم  شانیبرا  نده،یو آ  دهد یم  یلحظه به آنها احساس خوب در همان

از  مهیو فروشندگان ب ندگانینما یاستفاده برخ شیاست که سبب افزا نانهیبکوته دگاهید نی هم 

 شود یم  نامهمهیعمر است که اگر چه منجر به فروش ب  مهی ب  رینظ  ییهامهیب  یفروشندگ  یمتدها 

کوتاه در  بازخر  مدت،انیم  ایمدت  اما  ب  نامهمهی ب  دیسبب  حرفهشودیم  گذارمهیتوسط   یهایا. 

 ان یعمر در بلندمدت و تا پا  گذار مهی ب  کیکه ارزش حفظ    دانند یم  یعمر به خوب  مه یب  روش ف

نخواهند بود. آنها   یمت ی است و هرگز حاضر به فروش به هر ق  ادیچقدر ز  نامه مهیمدت قرارداد ب

 . کنندیمدت نم کوتاه  یسودها   یرا فدا  شانییو مقصد نها  روندیدارند به کجا م   دانندیم

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

5 
ARKETING.COMWWW.BIMEHM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 مه یب ندگانینما تیموفق ی برا ی نیگام تضم  ۱۰

 نویسنده: حامد عسگری

  لی)ار روند«یکه به کجا م  دانندیم  رایهدفمند، همواره موفق هستند، ز  »فروشندگان

 (نگلیتینا

 

 :4شماره  یژگیو

 عملگرا هستند.  ی افراد یموفق، همگ ندگانیو نما فروشندگان

 دن یرا در انتظار رس  شان یخود در زندگ  یو هرگز زمانها  کنند یالوقت و مسامحه نم هرگز دفع  آنها

نم   ی فرصتها تلف  حرفهکنندیمناسب،  ب  یهایا.  م  مه یفروش  دنبال  درخت   زانیآو  یوهیبه  از 

کار، مولد   ریبرداشت کل محصول باغ هستند. آنها همواره درگ  ی بلکه در حال تلاش برا  ستند؛ین

 هستند.   ی و پُر انرژ

نما  یهنگام  و  فروشندگان  رو   ندگانیکه  کش  تخت  یناموفق،  دراز  حال   انددهیخوابشان  در  و 

شبانه  ،یروز شبانه  یهایزیربرنامه گذاشتنها  ی رو  دست  ، یروزتفکر  در   یروز شبانه  یدست  و 

 ی موفق، کارها  ندگانیهستند، فروشندگان و نما ی چرخه باطل و تکرار ک ی  ی حرکت رو جه،ینت

 اند! خود را هم تکانده  یرسانده و دستها مامخود را به ات

 90و    یزیردرصد برنامه  10  یعنیشغل    نیدر ا  ت یکه موفق  دانندیم   مهیفروش ب  یهایاحرفه

 ی لحظه  ک یخود، فقط و فقط    ی! آنها در ابتدا و به محض آماده کردن اسلحهختنیدرصد عرق ر

 توانندیم  ک،یپس از هر شل دانندیم  رای. زکنندیم ک یکرده و فوراً شل  ی ر یکوتاه را صرف هدفگ

و فروشندگان آماتور،   ندگانیکنند. اما نما  نهیرا اصلاح و به  شانیبعد  کیشل  یبرا  ی ریهدفگروند  

 . کنندینم   دایکه هرگز فرصت چکاندن ماشه را پ  کنند یم  یر ی رف هدفگآنقدر وقت ص

ساعته و   40دوره    کی که    نگیمارکتمهیجامع ب  یکنندگان در دورهاز شرکت  ی طور مثال وقت  به

قبل  یجلسه ینکات و دستورالعملها یاجرا یدرباره یمشکل ایسؤال  پرسم یاست م یاهفته 5
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گروه بزرگ   ک ینفره و    6  ای  5گروه کوچک    کی.  شودیم  م یکلاس به دو گروه تقس  ر؟ یخ  ای  دیدار

قبل، تمام   ی هفته  کی   ی ط  را یاز سؤالات و ابهامات را دارند، ز  یی اینفره! گروه کوچک، دن  هچند د

اند قبل آموخته  ی که در جلسه  ییکهای وقتشان را صرف اجرا و به کار بستن دستورالعملها و تکن

  رایندارند، ز  یسؤال و ابهام و مشکل  چی ه   دهندیم  لیرا تشک  تیاما گروه دوم که اکثراند.  کرده

 اند.قبل را هم به کار نبسته  ی جلسه یاز دستورالعملها  ی کی  یحت

ساعته تمام   40تا کل دوره    می: »ما منتظرشومیپاسخ مواجه م  نیبا ا  پرسمیرا م  لیدل  یوقت

!« البته آنها هرگز دست به میدوره کن ی و دستورالعملها کها یشود و بعد شروع به استفاده از تکن

اجرا دستورالعملها  ی کار  و  نم   ینکات  هدفگشوندیدوره  صرف  را  خود  زمان  تمام  آنها   ی ری . 

 .آورندیدست نمو هرگز فرصت چکاندن ماشه را به  کنندیم

کار    به  و فوراً دست  دیینما  جادیتان ا  یها  به خواسته  دنی رس   یو برنامه برا طرح    کی»

 ( لی)ناپلئون ه  د«یتان نباش  برنامه یاگر کاملاً آماده اجرا  یحت د؛یآن شو یاجرا

 

 :5شماره  یژگیو

 ندارند. یکردن، ترس  سکیموفق، از ر ندگانیو نما فروشندگان

 دیشان با  به اهداف  دن یرس  یکه در راستا  ییاز انجام کارها   مه،یموفق ب  ندگان یو نما  فروشندگان

و   ی گونه گارانت  چی دهند که ه   یانجام م  یکارها را در حال   ن یندارند. آنها ا  ی انجام دهند، ترس

تر و   مآنها مه  یشان وجود ندارد. خودِ هدف، برا  یبه منافع، برا  دنیو رس  تی موفق  یبرا  یضمانت

 آورند!  یدست م  است که به  یبزرگ تر از پول
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فروشنده، ترس از شکست و   ک یدشمن    نی دانند که بزرگ تر  ی م  مهیفروش ب  ی ها  یا  حرفه 

 روز یهرگز پ  رند،یخطر شکست خوردن را نپذ  یبرده اند که تا وقت  یاست. آنها پِ  دنی»نه!« شن

 زیکه در خاکر  یرا فتح کنند تا وقت  ییجلو  زی توانند خاک ر  یشوند. آنها آموخته اند که نم   ینم 

مقابله با ترس، اقدام و دست به کار   یاند که تنها دارو  رفته یپذ  نکه یا  تی مانده اند! و درنها  یعقب

 ... میترس  یاست که از آن م   یشدن و انجام کار 

و شکست، دو   ی. کنار آمدن با دلسرددی بکش   رونیاز دلِ شکست ب  دیرا با  تی»موفق 

 ( یکارنِگ  لی)د هستند«  تیبه موفق دنی در رس  یاصل یبنا سنگ

 

 :6شماره  یژگیو

 . کنندیرا متوقف نم یریادگیهرگز روند  مه،یموفق ب ندگانیو نما فروشندگان

طور   هستند. آنها به  یریادگیشان، مشغول    یموفق، در تمام طول زندگ   ندگانیو نما  فروشندگان

در دانشگاه ها(   کیآکادم  لات ی)تحص   ی صورت رسم   دهند؛ چه به  یموزش ممستمر خودشان را آ

آزمون   ق یاز طر  ایکردن، خواندن، شاگرد بازار بودن( و    سؤال  دن،یشن  دن، ی)د  ی رسم   ر یو چه غ

 موارد در کنار هم.  ن یهر سه ا  قیاز طر   ت یدرنها  ایو خطا و  

اگر چه به نظر   ،یابیاصول فروش و بازار   یریادگیدانند مطالعه و    ی م  مه، یفروش ب  ی ها  ی ا  حرفه 

 قهیدق  ۳۰دانند که اگر هر روز فقط    یاست. آنها م  یاتی مهم و ح  یرسد اما کار  ی نم   ی فور  یکار

 ل یفارغ التحص   کیاز    شتریب  یسال، حت  ۱۰تا    ۵اختصاص دهند، پس از    ی ریادگیرا به مطالعه و  

 مه ی من در صنعت ب  یو بررس  قیسال تحق  ۶  نیا  ی عات دارند. اما طو فروش، اطلا  یابیبازار  شتهر

و فروشندگان آماتور و ناموفق، در   ندگان یدرصد از نما  ۷۰تا    ۶۰از    شیکه ب   دم یرس  جه ینت  نیبه ا
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مطالعه   مهیب  یو فروشندگ  یابیجلد کتاب در حوزه بازار  کی  یشان حت  تیفعال  یطول سال ها

 اند!  دهننمو

عدم توقف، همواره به شما کمک    نیشود و ا  یدر شما هرگز متوقف نم   یریادگ ی  »پروسه

 ( ینچیداو  لئوناردو)  کند« یم

 

 :7شماره  یژگیو

 دارند. یو مشاوران خوب انیموفق، مرب ندگانیو نما فروشندگان

قرار   یخط فکر   کی که با آنها در    یخود را با اشخاص موفق   مه،یموفق ب  ندگانیو نما  فروشندگان

( هستند. Win-Winبرنده )-روابط برنده جادیدنبال ا کنند. آنها همواره به یم ن یهم نشدارند، 

 آغاز خاص،    یجیها و نتا  تیبه اهداف، فعال  دنیرس  یرا برا  یمشارکت  شتر،یب  ایکه دو نفر    یهنگام 

 معجزه  ی ها  تیو موفق  ی کمالات عال  یتمام  باً یخواهد بود. تقر  زیآم  کار، نبوغ  جه یکنند نت  یم

 اند.  دهیگرد  جادیا  یاصل و قاعده کل  نی از هم   خ،یآسا در طول تار

 ی غرور و دوم  یباشد. اول  یاش م  یزندگ  ایبشر در شغل    یو ترق  شرفتیمانع پ  زیچ۲  متأسفانه

پوشانند   ی را م  یآدم  یچشم ها و گوش ها   یرو   یدو عامل، همانند پرده ا  نیاست. ا  ی داور  شیپ

از   مانع  پ  یریادگیو  ب  یم   یو  شرفتیو  ها  زین  مهیشوند. در صنعت  نگاه  و   ی شاهد  مغرضانه 

صنعت،   نیا  ی به موفق ها  ی حت  ندگان،یاز نما  یار یکه سبب شده بس  می هست  ییجا  یب  ی غرورها

 هم نشوند!  کینزد

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

9 
ARKETING.COMWWW.BIMEHM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 مه یب ندگانینما تیموفق ی برا ی نیگام تضم  ۱۰

 نویسنده: حامد عسگری

  ی ررس اند را ب  شانس بوده  موفق و خوش   اریکه بس   یاشخاص  یکه گذشته تمام  ی»هنگام

اشخاص برتر،    یو مشاورات عال  میناخواسته از تعال  ایکه خواسته    دین یب   یم  د،یکن   یم

 ( ل یه   ناپلئون) اند.« بهره برده

 

 :8شماره  یژگیو

 اعتقاد کامل و راسخ دارند.  کنندیکه م یکار موفق، به ندگانیو نما فروشندگان

 ی را که خودشان به آن اعتقاد دارند انجام م  ییدانند. آنها کارها  یشان را م  یهدف از زندگ  آنها

 یی شود. آنها هرگز تن به انجام کارها  یبه آنها القاء م  رونیکه از ب  ییانجام کارها  یجا  دهند؛ به

 دهند.   یانجام دهند، نم   دیکنند که آنها با  یفکر م  گرانیکه د

و فروشندگان ناموفق در صنعت   ندگانینما  ی بر رو  ی است که وقت  نیجالب توجه ا  اریبس  نکته

آنها   نکهیاغلب آنها شدم. ا  ن یمشخصه بارز و مشترک در ب  کیکردم، متوجه    ی م  ق یتحق  مهیب

مسئله درباره   نیهستند که هر روز قصد فروش آن را به مردم دارند. ا  ینامه ا   مهیخودشان فاقد ب

شوم با   یم  ایرا جو  لیدل  یخورد. وقت  یبه چشم م  ی گریامه دن  مهیاز هر ب  شیعمر ب  امه ن  مهیب

 ی عمر  مه یتا ب  اورمیبه دست ب  یشتری: »صبر کرده ام تا پول برینظ  یکسانیو    ی تکرار  ی پاسخ ها

 شوم.   یکنم« مواجه م  هی بالاتر ته  مهیبا حق ب

دادن خودشان هستند و نه   بیعمر درحال فر  ی ها  مهیو فروشندگان ب  ندگانیدسته از نما  نیا

پوشانند. غافل   ی م  نگونهیفروشند را ا  یشان به آنچه م  مان ی! آنها عدم اعتقاد و ایگر ید  چکسیه 

نامه   مه یفروشنده به ب  یو اعتقاد ذات  مانیحس عدم ا  نیا  یعنیدارند.    ریاحساسات واگ  نکهیاز ا

کار   ی جا کیکند    ی احساس م  ی شود و مشتر   یالقاء م   ی که قصد فروشش را دارد، به مشتر  یا

 لنگد...!  یم
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که چه   دیتفکر ساده است: بدان   نیاز ا  یرو یراهِ آن، پ   د،یموفق شو  دی خواه  یم  »اگر

و به انجام آن کار، اعتقاد راسخ   دیآن کار را دوست داشته باش   د؛یده  یرا انجام م  یکار

 راجرز(   لی)و د«یاش داشته ب

 

 :9شماره  یژگیو

 قدم و صبور هستند.  ثابت یموفق، افراد ندگانیو نما فروشندگان

 ی شوند. هنگام  ینم   میدشوار، تسل  طیهرگز در مقابل شرا  مه، یموفق ب  ندگانیو نما  فروشندگان

بُرها(، فروشندگان   انی گردند )م  یم  عیساده، کوتاه و سر  یها  دنبال راه  به  ،یمردم عاد   تیکه اکثر

به   ی ول  ، باشند  یاگر سخت و طولان  ی گردند که حت  یم  ییدنبال راهکارها  موفق، به  ندگان یو نما

 شوند.  یمنجر م  جینتا  نیبهتر

شبه ثروتمند شدن   کیطرز تفکر    یدارا  مهیو فروشندگان ناموفق در صنعت ب  ندگانینما  اغلب

! ستین  یشدن  نیکنند. اما ا  ی ط  کسالهی  ا یساله را شش ماهه    ۱۰  ای  ۵خواهند راه    ی هستند! آنها م

صرف زمان   ازمندیدارد و ن  ی چوب خور   ، یگریمثل هر شغل د  ز ین  یگر   مه یدر شغل ب  تیموفق

 ۶۵اورست،    ی متر  ۸۸۴۸صعود به قله    دم یبار شن  نی اول  یبود که برا  شی چند روز پ  ن یاست. هم 

توان   ،یکه کوهنوردان حرفه ا  ست ین  یبدان معن  نیماه. اما ا  ۲از    شیب   یعنیبرد!    ی روز زمان م

بزنند، بر اثر   یکار  ن ی قله را ندارند. بلکه اگر دست به چن  نیدو روزه به ا  یکیصعود    یلازم برا

 ی و... حت  ژنیفشار هوا و غلظت اکس  یدر بدن بر اثر کاهش ناگهان  یناگهان  رات ییو تغ  یدگارتفاع ز

 را از دست بدهند. ممکن است جان شان  

موفق   ندگانیروند فتح قله اورست است. اگر چه نما  هی شب  قاًیدق  ز ین  مهی ب  یدر فروشندگ  تیموفق

کوتاه  ی را در مدت زمان ی ریبزنند که فروش چشمگ یی توانند دست به کارها ی م زین ی و حرفه ا
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کار،   نیاست و دردسرها پس از انجام ا  یکار، موقت  نیدانند که ا  یم  یبه دست آورند، اما به خوب 

 شوند.  ی تازه آغاز م

. استعداد، نبوغ و ردیرا بگ  یداریبودن و پا  قدم  ثابت   یتواند جا  ینم  ایدر دن   زیچ  چی »ه

 بودن و اراده  قدم  شوند. تنها، ثابت   یشخص نم  تیسبب موفق  ، ییتنها  دانش، هرگز به

 ( جی کال  ن ی)کلو  رد« یرا بگ زیچ همه یتواند جا یداشتن است که م

 

 :10شماره  یژگیو

 کامل دارند. نانی موفق، نسبت به خودشان اطم ندگانیو نما فروشندگان

خودشان   یبرا  ییبالا  یخود، کاملاً مطمئن هستند. آنها استانداردها  یها   یینسبت به توانا  آنها

بهتر  ی ا و اخلاق حرفه شتریجنبش و حرکت ب  شتر، یتعهدات ب جادیکنند که سبب ا یم فیتعر

 گردد.  یآنها م  یبهتر برا   جیو البته خلق نتا

کم کردن سطح توقعات و خواسته   ی آموخته اند که به جا  ی صنعت به خوب  ن یا  ی ها  ی ا  حرفه 

و سطح   رندیگ  شیخود، روند برعکس را در پ   یفعل  یها   ییآنها تا سطح توانا  لیشان و تقل  یها

 شان برسد.   ی داده تا به سطح خواسته ها  شیخود را افزا  ی ها  ییتوانا

 یزی هر چ  د،یدر درون شما وجود دارند که اگر آنها را کشف و استفاده کن   یی»قدرتها

رؤ در  چ  ای  دی دار  تانیاهایکه  م  یزیهر  تجسم  که  دسترس   تانیبرا  د،ی کنیرا  قابل 

 ماردن(   تیسوئ  سونی)اُر شوند«یم
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 دارد...  یکاملاً به خود شما بستگ  نیناموفق! ا  ای  دیانتخاب با شماست که موفق شو  حال

که کارها    ی. هنگامدهد یدرست قرار م  تیو موقع  گاهیمثبت، شما را در جا  یدرون  »نظم

به    لیشما را تبد  د،یساز  یو آنها را در خودتان، درون  دی کن  نیدرست را تمر  یو حرکتها

 ( یتلیو  سی)دن کند«یالعاده بالا مفوق ییانسان با کارآ  کی

 

 

 گر و توانگر باشید... بیمه

 حامد عسگری

 لینک منبع مقاله 
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