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تاکنون   1389بودم که از سال    ی اتفاقات  نیقابل باور تر  ریو غ  نیتر  بی از عج  یک یامروز شاهد  

عمر مشغول هستم، مقابل چشمانم رخ داد! در   ی ها  مهیو فروش ب  یابیکه به کار آموزش بازار

نفر اصلاً   39  قاًیبزرگ، دق  اریبس  مه یشرکت ب  کی  مه ی ب  ندگانینفره شامل نما  85کارگاه    کی

شود!   ی عمر چقدر است و چگونه محاسبه و پرداخت م  یها  مهیدر ب  قیکارمزد دق  نستنددا  ینم 

که مدتهاست قسمت   یخصوص  مهیب  ی شرکت ها   ندگانیاز نما  ی اریبس  یموضوع برا  نیا  دیشا

پا اُفتاده و حل شده باشد،   ش ی شود، پ  یم   نی عمر تأم  ی ها  مه ی اعظم درآمدشان از جانب فروش ب

از  یگریعده د یشود برا ی م یتلق اتیهیمن و شما جزو بد یآنچه برا  هاما امروز متوجه شدم ک 

 کاملاً ناشناخته است.   مه،ی ب  ابانیو بازار  ندگانینما

 ن یشما و ا  نی. اسمیمقاله را بنو  ن یگرفتم به محض بازگشتن به دفتر کارم، ا  م یتصم   ن یهم   یبرا

 کی  یعمر برا  یها  مهیدر ب  ییدرآمدزا  زانیو نحوه محاسبه و پرداخت کارمزد و م   اتیهم جزئ

 جنرال: مه یب  ندهینما

 ی عمر هم اکنون در شرکتها  ی ها   مه یکارمزد ب  ، یعمر و زندگ  ی ها  مه ی ب  68نامه   ن ییبا آ  مطابق 

 :شودیمحاسبه و پرداخت م  ریاز دو روش ز  یک یفعال در کشور به    مهیب

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

2 
ARKETING.COMWWW.BIMEHM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 عمر چقدر است؟  ی هامه یدرآمد حاصل از فروش ب

 نویسنده: حامد عسگری

 عمر:   مهیمحاسبه کارمزد ب یاول برا روش

 نامهمهیب  یهیدر هزار سرما  30از    نکهیدر سال اول )به شرط ا  یپرداخت  مه یدرصد از حق ب  75

ب به عنوان کارمزد  نکند(،  نما  مهیتجاوز  به  م  ندهیعمر  پرداخت  ترتشودیجنرال  پرداخت   بی. 

 ی ماه بعد  یدرصد، در ابتدا  75  نیدرصد از ا  40صورت است که    نی( به ا83  نامهنیی )مطابق با آ

نما م  ندهیبه  نما  ی سالها  ی ط  ز ین  یدرصد   15بخش    4.  شودیپرداخت  به  پنجم  تا   ندهیدوم 

که   ی تا سال  ا یعمر و    نامهمهی مدت زمان قرارداد ب  انیهر سال تا پا  ن،ی. در کنار اشودیپرداخت م

 ، یوصول  مهیدرصد از کل حق ب  4  ا ی  3  زین  کندیاقدام م  مه ی نسبت به پرداخت حق ب  گذارمهیب

 .شودیپرداخت م  ندهیو... به نما  یر یگ یپ  ینهیهز  انبه عنو

بند ج(   -   10و در فصل دوم )ماده    68  نامهنییبند ج( آ  -  8در فصل سوم )ماده    :1*نکته  

 ی وصول  مهی درصد حق ب  75  ای  نامهمهیفوت ب  هیدر هزار سرما  30  نیشده که ب  دیق  83  نامهنییآ

ملاک محاسبه   نیسال اول، هر کدام که کمتر باشد به عنوان کارمزد منظور خواهد شد. بنابرا

. اما چنانچه یوصول   مه یاست و نه حق ب  نامهمهیفوت ب  ه یعمر، درواقع سرما  یها مهیب  در کارمزد  

ب  ه یسرما  بیضر بگ  نامهمهی فوت  درنظر  ممکن  حالت  حداکثر  را  بس  د یریعمر  در  از   ی اری)که 

 75فوت در سال اول با    ه یدر هزار سرما  30( آنگاه  باشدیسال اول م  مهیبرابر حق ب  25شرکتها  

فوت  ه یسرما نکه یقراردادن ا فرض شی سال اول برابر خواهد بود. لذا با پ  ی مه وصولیدرصد حق ب

ممکن است و به جهت سهولت در محاسبه کارمزد،   زانیصادر شده، حداکثر م  یهانامهمهیدر ب

مقاله درنظر   نیرا به عنوان ملاک محاسبات خود در ادامه ا  ی وصول  مه یدرصد حق ب  75ما همان  

بدمیاگرفته دل  یهی.  هر  به  اگر شما  که  کمت  هیسرما  ، یلیاست  منظور   نامهمهیب  یبرا  ی رفوت 

 . دیریعمر در نظر بگ  نامهمهیفوت را به عنوان کارمزد ب  ه یدر هزار سرما  30  ست یبایم  د،یینما

 یهامهیشده کارمزد ب  د یصراحتاً ق  83  نامه نیی آ  "ج"بند    -   10ماده    -در فصل دوم    : 2*نکته  

قابل پرداخت   یدرصد  15و چهار بخش    یدرصد   40بخش    کیبصورت    یگذارهیعمر و سرما
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 نکه یوصول. با ا  یهانهیهر سال به عنوان هز  ی  وصول  یمهیدرصد حق ب  3  ی . به علاوهباشدیم

ب  باشدیم  الاجرالازم  83  نامهنییآ حق  محاسبه  ملاک  متأسفانه   مه یو  اما  است،  گرفته  قرار 

از   ،یزندگ  یهامهیب  68  نامهنییآ  "ج"بند    -  8بر ماده    ه یبا تک  مهیب  یاز شرکتها   یهمچنان برخ

بخش    یدرصد  30بخش    کیروش   چهار  استفاده   یبرا  یدرصد  17.5و  کارمزد  پرداخت 

 مه یدرصد حق ب  4درصد،    3  یبه جا  یخصوص  یاز شرکتها  یبرخ  زی. درحال حاضر نکنندیم

 . کنندیجنرال پرداخت م ندهیوصول به نما  نه یرا به عنوان هز یوصول

 چگونه یاست، شامل ه   ی وصول  مهیصحبت از حق ب  یوقت  ر، یمثالها و جداول ز  یدر تمام  : 3*نکته  

با حق   ی انامهمهیب  شودی. به طور مثال اگر گفته م باشدینم   یلیتکم   ی بابت پوششها  یانهیهز

ا  ون یلیم  کی  مه یب  د یبا  گذارمهیاست که ب  ی لیتکم   ی پوششها  ی نهیمبلغ به جز هز  نیتومان، 

 ی پوششها  مه یاست که حق ب  نیرسم بر ا  مه،یب  ی از شرکتها  ی جداگانه بپردازد. در برخ  رطوبه

. اما در مثالها و جداول  کنندیکسر م   گذار مهیتوسط ب  ی پرداخت  ی مهیرا از مبلغ کل حق ب  ی لیتکم 

 . باشدینم   مهی شامل مبلغ حق ب  ،یلیتکم یپوششها  نه یهز  ر،یز

 فرض شی مقاله را با پ  ن یکارمزد در ا  یوارد فوق، ما ملاک محاسبهم  یبا توجه به تمام  : 4*نکته  

 30  نیممکن درنظر گرفته باشد و بنابرا  زانیفوت را حداکثر م  یهیسرما  بیضر  نده،ینما  نکهیا

 و   کند،یم  یسال اول، برابر  یوصول   ی مهیدرصد حق ب  75فوت در سال اول با    یهیدر هزار سرما

ب  4  یعلاوهبه  ، یدرصد  15و چهار بخش    یدرصد  40بخش    کیاز روش    ی مهیدرصد حق 

 یی است که کارمزدها  یهی. بدمیااستفاده نموده  ر یمحاسبات ز  ی وصول، برا  ی هانهیبابت هز  ی وصول

. لذا ردیگیتعلق م   یفوت بر اثر حادثه، امراض خاص و ازکارافتادگ   رینظ  یلیتکم   یبه پوششها  زین

برا  گر یمختلف د  حالت   ن یچند  توانیم ترت  ن یا  ی را  هر  به  اما  داد.  انجام   ی برا  ب، ی محاسبات 

گفته شده   ر یاست که هم در بالا و هم در مثال ز  ی زیما همان چ  فرض شی خلاصه شدن بحث، پ

 است.
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 د، ی( تومان بفروشونیلیم  ک ی)  1،000،000 انه یسال  مه ی عمر با حق ب  مه یب  کیاگر شما    :مثال

 40نمود.    د یخواه   افتی( کارمزد دریوصول  مهی درصد کل حق ب  75هزار تومان )معادل    750

 دی خواه   افت یدر  یماه بعد   ی هزارتومان( را در ابتدا  300هزارتومان )برابر با    750  ن یدرصد از ا

هر سال   گذار،مهیب  ی از سو  مه یپرداخت حق ب  یبه شرط ادامه  ز یدوم تا پنجم ن  ی سالهانمود. در  

نمود.   دیخواه   افتیتومان( در   112،500هزارتومان )برابر با    750درصد از آن    15همان ماه،  در  

ا ب  ان یمبالغ، هر سال تا پا  نیعلاوه بر  به   گذار مهی که ب  یتا زمان  ا ی  نامه مهی مدت زمان قرارداد 

متبوع   مه یشرکت ب  ی داخل  نیدرصد )بسته به قوان  4  ا ی  3خود ادامه دهد،    ی هامهی حق ب  رداخت پ

درصد منظور شده است(   4مثال با احتساب    نیهر سال )که در ا  یوصول   یمهیشما( از حق ب

 هزارتومان.  40کرد که برابر است با    دیخواه  افتیسال اول در  یبرا

همراه هستند. به طور مثال اگر همان   مه یحق ب  یانهیسال  لیعمر با تعد  ی هانامهمهیاغلب ب  البته

در سال   د،یفروخته باش  مهیحق ب  یانهیدرصد سال  10  لیبالا را با تعد  یانتوم   1،000،000  مهیب

با    ونیلیم  کیدرصد     4اول   )برابر  دوم    40تومان  سال  در  تومان(،  ب  4هزار   مه یدرصد  حق 

با    1،100،000 ب  4هزارتومان(، در سال سوم  44تومان )برابر   1،210،000  مهیدرصد  حق 

درصد   4روال، مبالغ    ن یبه هم   نامه مهیمدت قرارداد ب  ان ی... تا پاتومان( و  48400تومان )برابر با  

قابل   اریدرآمد بس  زین  یی تنهابه  ینمود که حت   د یخواه  افت یدر هر سال را در  یوصول  ی مهی حق ب

 .زندیشما رقم م  یرو را برا  شیپ ی آت   یو در سالها   نامه مهی ب  یدر تعداد بالا   یتوجه

 عمر:  مه یمحاسبه کارمزد ب  یدوم برا روش

 یپرداخت  مهی درصد از حق ب 75عمر،   یها مهی در ب یمحاسبه کارمزد پرداخت یروش دوم برا در

پرداخت به   ب ی . ترتشودیجنرال پرداخت م  ندهیعمر به نما  مه ی در سال اول، به عنوان کارمزد ب

. شودیپرداخت م  ندهیابه نم   یماه بعد  یدرصد در ابتدا  75  نیدرصد از ا  30صورت است که    نیا

. در کنار شودیپرداخت م  نده یدوم تا پنجم به نما  ی سالها  ی ط   ز ین  یدرصد   17.5  بخش چهار  
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نسبت به پرداخت   گذارمهی که ب  یتا سال  ا یعمر و    نامهمهیمدت زمان قرارداد ب  انیهر سال تا پا  ن،یا

و...   ی ریگیپ  ی نهیبه عنوان هز  ، یوصول  مهیدرصد از کل حق ب  4  ا ی  3  زی ن  کندیاقدام م  مه یحق ب

 ی درصد   17.5درصد و چهار بخش    30روش پرداخت    نکهی. )با اشودیپرداخت م   ندهینما  هب

است اما متأسفانه   83  نامه نییکارمزد، آ  یبوده و هم اکنون ملاک محاسبه  68  نامه نییمربوط به آ

 (.پردازندیعمر م  یها مهیروش به پرداخت کارمزد در ب  ن یم با ه  مه، یب   یاز شرکتها  یهنوز برخ

بر   م یتقس  د یمبالغ فوق را با  ی تمام د،یفروشیم   انه یماه   ی مهیعمر را با حق ب  ی نامهمهیب  چنانچه 

 .دیدست آشما به ی انهیتا کارمزد ماه   دیسال( کن  ی)تعدا ماهها  12

 عمر چقدر است؟  یها مهیب  یواقع ییدرآمدزا زانیم 

دقت خود را به  یفروشها  ی روزانه  لیتبد  بینرخ ضر  ستیبایسؤال م  ن یبه ا  قیپاسخ دق  یبرا

پاسخ به سؤال فوق مقدور نخواهد بود. در   دیدانینرخ را نم   نیکه ا  ی . در صورتدیمحاسبه کن

 ان یرا با شما در م  نگیمارکتمهی فروش ب  ی شبکه  ی ابهایخودم و بازار  لی تبد  ب یمن نرخ ضر  نجایا

 نگ یمارکتمهیب  یمجموعه  تیریفروش تحت مد  یهاروزانه در شبکه  لیتبد  بیگذارم. ضریم

 !(دی)از چپ به راست بخوان  20:05:01برابر است با:  

هدف  خودش   یرا در نانومارکتها  ی غاتینامه تبل  20فروشنده، روزانه    ای  ندهیکه هر نما  یمعن  نیبد

 نیاز ا  ی کیبه    تیو درنها  گذارد یها قرارملاقات منامه  رندگانینفر از گ  5  سپس با  کند، یم  عیتوز

 .فروشدیم یتومان  ونیلیم  کیعمر    مه یفقره ب  کی  ،یمشتر   5

عمر،   مه یفروشنده ب  ا ی  ندهینما  کی  لیتبد  ب یکه نرخ ضر  میگذار  یم   نیفعلاً فرض را بر ا  اما

 مقدار است!   نیا  سومکی

  یتومان  ونیلیم  کیعمر    مهیفقره ب  کیهر روز، هر سه روز    یفروشنده به جا  ای  ندهینما  نیا  یعنی

. فروشدیعمر م  مه یتومان ب   ون یلیم  10  انه یماه   گر، ی. به عبارت دفروشدی( مانه یسال  مه ی)با حق ب
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 شخود   یروند کار   نی به هم   نده یسال آ  5فروشنده به مدت    ا ی  ندهینما  نیا  نکه یحال با فرض ا

 :میاندازیم  ندهیسال آ  5در طول    یو   یدرآمدها  زانیبه م  یادامه دهد، نگاه 

 باشد.  یم   یقانون  یها  اتی***مبالغ کارمزد مندرج در جدول فوق، قبل از کسر مال
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 باشد.  یم   یقانون  یها  اتی***مبالغ کارمزد مندرج در جدول فوق، قبل از کسر مال
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 نویسنده: حامد عسگری

 باشد.  یم   یقانون  یها  اتیل از کسر مال***مبالغ کارمزد مندرج در جدول فوق، قب
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 عمر چقدر است؟  ی هامه یدرآمد حاصل از فروش ب

 نویسنده: حامد عسگری

 باشد.  یم   یقانون  یها  اتی***مبالغ کارمزد مندرج در جدول فوق، قبل از کسر مال
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 باشد.  یم   یقانون  یها  اتی***مبالغ کارمزد مندرج در جدول فوق، قبل از کسر مال

 

 یها  مه ی مجموع درآمد حاصل از فروش ب  د،یکن  ی که در پنج جدول فوق مشاهده م  همانگونه

هر سال به   یعنیسال!    5تومان در طول    ونیلیم  397جنرال برابر بود با    ندهینما  ن یا  یعمر برا

 تومان در هر ماه!  ونیلیم  6.6  ی تومان و به عبارت  ونیلیم  79.4طور متوسط 

 دیکنیکه مشاهده مو همانگونه    ردیگیبه خود م  یدرآمد، سال به سال حالت تصاعد   نیا  البته

 ون یلیم 4.9تومان، در سال دوم  ونیلیم 3.4در سال اول  ندهینما نیا یانهیمتوسط درآمد ماه 

 9.9تومان و در سال پنجم    ونیلیم  8.2تومان، در سال چهارم    ونیلیم  6.5تومان، در سال سوم  

 .باشدیتومان در هر ماه م   ونیلیم
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است هم   یفروش  سوم کیفروش، تنها    زانیم   ن یاشاره کردم که ا  زینکته ن  نیبه ا  گر یطرف د  از

نما ب  تیریتحت مد  ندگانیاکنون  در حال   یعنی.  اندافتهیبه آن دست    نگیمارکتمهیمجموعه 

 است:  ریبه شرح ز  تشانیفعال  ییسال ابتدا  5در   ندگانینما  ن یحاضر، متوسط درآمد ا

تومان در   ونیلیم  14.7ومان در ماه، سال دوم  ت  ونیلیم  10.2درآمد و کارمزد سال اول    متوسط

تومان در ماه و سال پنجم   ونیلیم  24.6تومان در ماه، سال چهارم    ونی لیم  19.5ماه، سال سوم  

در   نگیمارکتمهیتحت پوشش ب  ندگانی. در حال حاضر نماباشدیتومان در ماه م  ونیلیم  29.7

از فروش، مستلزم   یحجم  نیبه چن  یابی)البته دست.  باشندیخود م  تیاواسط سال پنجم فعال

  نگ یمارکت مهیکه در ب  یی. من قبلاً درباره متد مثلث طلاباشدیم   یابیبازار  میت  لیتشک

مورد استفاده   مهیب  ی هایندگ یدر نما  یاحرفه  یابیفروش و بازار  یهاشبکه  لیتشک  یبرا

 ام( صحبت کرده ناریوب کیدر قالب  دهمیقرار م

 است:  نیا  د یپرس  توانیم  نجای که در ا  یسؤال  نیربهت  اما

 کنم؟   دایاز فروش دست پ  زانیم  نیبه ا توانمیم  چگونه

:  دیگویعمر در جهان م   ی هامهی ب  یابیفروش و آموزش بازار  ی هااز اسطوره  یکی  سون« ین  ی»جرم 

اما در طول هر روز به تعداد   د یباش  ا یعمر در دن  ی هامهیفروشنده ب  ای  ندهینما  ن ی»اگر شما بدتر

 « !دیبه دست آور  یعال   ی فروشها  دیتوانیباز هم م  د، یملاقات کن  طیواجد شرا  انیبا مشتر  یکاف

 جمله فوق، سه نکته مهم وجود دارد:   در

 در هر روز چقدر است؟  یاز تعداد کاف منظور .1

 ست؟ یچ  طیواجد شرا  انیاز مشتر منظور .2

 قرارملاقات بگذارم؟ طیواجد شرا انیبا مشتر  توانمی م چگونه .3
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 عمر چقدر است؟  ی هامه یدرآمد حاصل از فروش ب

 نویسنده: حامد عسگری

به آمار مندرج در جداول فوق،   یابیدست  د،یکن  دای پاسخ به هر سه سؤال فوق را پ  دیبتوان  چنانچه

 آسان خواهد بود.   ار یبس  یکار

در هر روز از   یشما نهفته است. تعداد کاف  یروزانه فروشها   لیتبد  بیبه سؤال اول در ضر   پاسخ

شده باشد. مثلاً با نگاه به نرخ   یفروش قطع  کی آن    یکه خروج  یتعداد  یعنینظر شخص من،  

ب  ی هاروزانه فروش در شبکه  لیتبد  بیضر به روشن20:05:01)   نگ یمارکتمهیفروش  در   ی( 

 ک یملاقات،    5ما از هر    رایملاقات. ز  5ملاقات در هر روز برابر است با    یکاف  داد که تع  میابییم

 .میآوریبه دست م   یفروش قطع

خود را   ی روزانه فروشها  ل یتبد  ب ینرخ ضر  دیبا  د یبه سؤال اول، پاسخ ده   دیبتوان  نکه یا  ی برا  پس

از صحت   نانیاطم   یبرا  گر ی. به عبارت ددیدار  از یماه زمان ن  3کار حداقل    ن یا  ی . برادیکن  دایپ

 بهآن را    ن ی انگیماه را محاسبه و م  3خود در طول حداقل    ی آمار فروشها  د یبا  لتان،یتبد  بیضر

 .دیدست آور

منظور از   یعنیپاسخ به سؤال دوم )  یاست. من برا  تردهیچیپ  ی کم   ،یپاسخ به دو سؤال بعد  اما

را   عمر یهامهیدر ب یابییهنر مشتر ؛یمشتر ارهیکتاب س (ست؟ی چ  طیواجد شرا  یمشتر

 است.  دهیاکنون به چاپ هشتم رسکردم که هم  فیتأل

 یها مهیب  یبرا  طیواجد شرا  انیمشتر  توانمیچگونه م   یعنیپاسخ به سؤال سوم )  یبرا  نی همچن

 عمر   یهامهیب   ژهیو  دهیبازار برگز  50+1کتاب  کنم و با آنها قرارملاقات بگذارم؟(    دایعمر را پ

 است.  ده یاکنون به چاپ دوم رسام که همکرده  ف یرا تأل

 ست یعمر چ  یهامهیدر ب  طیواجد شرا  یبا مشتر  یمشتر  نیفرق ب  دیبدان  دیخواه یاگر م  نیبنابرا

 دیتوانیم  د، یبگذار  ی قرارملاقات قطع  ط،یواجد شرا  ان یدسته از مشتر  نیبا ا  دیتوانیو چگونه م

لابلا در  را  کتاب »س  یپاسخ خود  »   «یمشتر  ارهیصفحات  کتاب  برگز  50+1و    ژهیو  دهیبازار 

 . دیابیعمر« ب  یهامهیب
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 ی حت  یاست که گاه   اد یآنقدر ز  یابیو بازار  نگیمارکت  یدر حوزه  راتییباشد که سرعت تغ   ادتانی

 ز یعمر ن  ی هامهیب  ی فروشندگ  ی خورد! قواعد باز   م یشکست خواه   ز یبا درس گرفتن از گذشته ن

 اند.را آموخته  ی باز  ن یا  دیهستند که قواعد جد  دانیم   روزیپ  ییعوض شده و امروزه آنها

 ی مثل باز  مه یب  یفروشندگ  راینخواهد بود؛ ز  ی کاف  ز ین  ی باز  نیآموختن قواعد ا  ی امروزه حت  اما

 ی باز  ن یسخت است! من قواعد ا  اریدر آن بس  ی روزیپ  ی شطرنج است؛ آموختن قواعد آن آسان، ول

 ام. خودم به شما ارائه کرده  ی را در کتابها

 ... دیکن   کیکل  نجایا  دیتوانیآن م  افت یدر  یکه برا  میدار  تانیهم برا یاژهیو  هیهد

 

 

 گر و توانگر باشید... بیمه

 حامد عسگری

 لینک منبع مقاله 
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