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ب  ی کیمعمولاً   حاش  ی سؤالات  ن یشتریاز  در  سم   ه یکه  و  نما  م ینارهایکارگاهها  و   ندگانیتوسط 

 ، یعمر به مشتر  مه یارائه ب  انیدر جر  ا یاست که: »آ  ن یا  شودیم  دهیاز من پرس  مه یفروشندگان ب

 !«ر؟ ی خ  ا ی  مینشان بده   یعمر را به مشتر  مهیجدول ب

و فروشندگان   ندگانیاز نما  یاریبس  یکه هم اکنون برا  یسؤال  ن یچن  یریگشکل  لیدلا  نیتریاصل

 خلاصه کرد:  ریبه چهار مورد ز  توانیاست را م   دهیگرد  یچالش اساس  ک یبه    لیتبد  مهیب

 شود.   یعمر م  مهیاز ب یمشتر دنیو سردرگم شدن و ترس ج یارائه جدول باعث گ .1

مشتر   یبرخ .2 دل  انیاز  سواد    لی به  کاف  ایعدم  تسلط  رشته    ، یعدم  جدول،  مشاهده  با 

عمر منصرف    مهیب  دیافکارشان پاره شده و اعداد و ارقام در هم و بر هم جدول، آنها را از خر 

 . سازدیم

  لی تعد  ل یکه به دل  25و    20و    15  یدر سالها  مهیبا مشاهده ارقام حق ب  یتر ممکن است مش .3

 دهد.  ح یاند، فرار را بر قرار ترجشده   ینجوم مه، یحق ب  انهیسال

عمر در    مهیببرد که بخش اندوخته ب   یمسئله پ   نی جدول، به ا  دنیبا د   یممکن است مشتر .4

 عمر منصرف شود.  مهیب دیاز خر  یمشتر نی خود، ضررده است و بنابرا ییسال ابتدا  پنج 
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نشان داد   ی عمر، جدول را به مشتر   مه ی فروش ب  انیدر جر  د یبا  ایچالش که آ  نیا با وجود  احتمالاً 

 ایدر دن  یدر کشور ما، تنها و تنها فروشندگان  مه ی ب  ندگانیگرفت که نما  جه ینت  توانینداد، م   ای

اگر   هرحال، اِبا دارند. اما به    فروشندیکه م  یبروشور محصول   ا یدادن کاتالوگ  هستند که از نشان  

 که:  دینمود، بدان  ی عمر بدون ارائه جدول به مشتر  مهیبه فروش ب  بی شما را ترغ  یکس

برا  یروش   ای − ب  یمشتر  یمتقاعدساز  یرا  فروش  م   مهیدر  دنبال  خلاف    کندی عمر  بر  که 

 رو کند.  یمشتر یکه ارائه جدول، دستش را برا ترسدی م  نیموجود است و از ا یتهایواقع

عمر،    مهیموجود در ب  یهایمسائل و کاست  یمعدود  یعدم ارائه راه حل برا  لی به دل  نکهی ا  ای −

عمر، صورت مسئله را پاک کرده   مهیفروش ب  انیدر جر   ، یکردن جدول از مشتر  یبا مخف

 است. 

است   نیعمر در کشور، ا  مه یبه عنوان مدرس در حوزه آموزش فروش بشغل من    ازاتیاز امت  یکی

آنها را مورد   یفروشندگ  یآشنا هستم و روشها   کیعمر از نزد  مهیکه با اغلب بزرگان فروش ب

 : امدهیرس  جهینت  کیام و تنها به  مطالعه قرار داده

 ی عمر که به روشن  مهیموجود در ب  یتهایکردن واقع  یاست که با مخف  نیقصدتان ا  »اگر

  نه یمد  کی  نامهمهیب  نیاند، از ادر جداول آن، منعکس شده  نیو همچن  68نامه    نییدر آ 

تک که همچون غول چراغ جادو، تک دیبساز یدر ذهن مشتر ییایو رؤ نقصیفاضله ب

  ی اجتماع  تیسن و موقع  ت،یدر هر شغل، صنف، سطح درآمد، جنس   یمشتر  یآرزوها

 !« دینگاه دار یمخف ،یپس بهتر است جدول را از مشتر سازد،یورده مرا برآ 

خواند، در  د یخواه   ریکه در ز   ی الوگیدهد )د  حی فوق را بهتر توض  یمسئله  ، یمثال واقع  کی  دیشا

 (!شودیکشور »واقعاً« استفاده م  نیعمر در ا  مهیفروش ب  انیجر

 « ست؟ یچ  یدر زندگ  تیآرزو  ،یمشتر   ی»آقا  عمر:  مهیب فروشنده
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 صلح نوبل!«   زهی»برنده شدن جا  :یمشتر

 ی دهم که با روز  یبه تو نشان م   ی ! چون من راه ستیعال  ی لیخ  نکهی»ا  عمر:  مهیب  فروشنده

 !« ؟ی امتحانش کن  یحاضر  ا یآ  ؛یآرزو برس  نیبه ا  یتوان یتومان، م  ۱۰۰۰

مقابل چشمان از حدقه  ز،یم  ی عمر را رو  مه یفروش ب  شنهادیفرم پ  ت،یعمر درنها  مه یب  فروشنده

است که تو  ی همان راه   نیدهد: »ا ی گذارد و ادامه م ی خبر م  یاز همه جا ب یِ زده مشتر رونیب

 رساند!!!!!!!!!!«  ی م  "صلح نوبل  زهیجا"  یعنی  ت یرا به آرزو

 !« ؟یآرزو برسان  نیمن را به ا  یتوان  ی »از کجا مطئن باشم که تو م :یمشتر

دهم که اگر نتوانستم شما را   ی مکتوب م  یرا طبق قرارداد  ن ی تضم   نی»من به شما ا :فروشنده

به شما بر   کجا یرا    دیسال پرداخته ا  ۵که تا آن    ی تان برسانم، کل پول  یآرزو   ن یسال، به ا  ۵  یط

 گردانم!«  یم
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 دی، ارزش بازخرعمر  مه یسال از فروش ب  5فروشنده داستان ما دروغ هم نگفته! چون بعد از    ظاهراً 

داستان    ی! البته فروشندهشودیسال اول، برابر م  ۵در    یپرداخت  مه یبا کل مبالغ حق ب  نامه مهیب

 تواندینم هم    ندهیسال آ  ۵۰سال، بلکه تا    ۵را نه تنها در    ییآرزو  نیکه چن  داندیم   یما به خوب

 برآورده سازد.

 د؛ یندازینکته را هم از قلم ن  کی. البته  دهدیخود م  یرا به مشتر  نی تضم   نیآسوده ا  یالیبا خ  اما

عمر را تمام و کمال   مهی سال، کل کارمزد حاصل از فروش ب  ۵آن    یداستان ما ط   یفروشنده

 همه و از   شدهمهیب گذار،مهی ب نامه،مهیندارد که چه بر سر ب ی تیاهم  شیبرا گریکرده و د افتیدر

 .دیآیم مهی مردم نسبت به صنعت ب  نیعتقاد امهمتر، چه بر سر باور و ا

 

 عمر:  مه یب  فروشدر  یزده کردن مشتر  جوّ

جز   ی زی سال، چه چ  ۵حداکثر پس از    یانامهمهیب  ن یآخر و عاقبت چن  د یخواه ی! واقعاً مخُب

آ   د یبازخر و  باشد.  دار  ایشدن  ب  ی کس  دیتوقع  فروش  در  چن  مه یکه  از   یبرا  ی روش  ن یعمر 

داشته   یبه ارائه جدول به مشتر   ی اعتقاد  کند،یبخت برگشته استفاده م  ی مشتر  ی متقاعدساز

صلح نوبل آن هم   زهیبه نام برنده شدن جا  یعمر، پوشش   مه ی! چون در جدول بنهباشد؟ البته که  

 هستم!(   اطلاعیهم دارد و من ب  دیشا   ا یوجود ندارد. )  مه، یتومان حق ب  ۱۰۰۰  ی با روز

فروشنده   ی جانیالقائات ه   ر یعمر، که صرفاً تحت تأث  مه یسبک در فروش ب  نیکه ا  دیبدانرا هم    نیا

 کسال یاز    ش ی برسد، ب  جه یاست، اگر هم به نت  ی و درِ باغ سبز نشان دادن به مشتر  ی به مشتر

با سِ  تانیبرا از آن،  ا  یعمر   ی ها  مه ی ب  دیبازخر  لیدوام نخواهد داشت و پس  به  سبکِ   ن یکه 

 شد.  د یاند مواجه خواه فروخته شده  خ،منسو
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 دیبازخر  رایز  ست؛ین  ی درصد  ۲۰  ای  ۱۰  دیمنظورم بازخر  د،یبازخر  میگویم  یوقت  نجایدر ا  البته

ب  یشدن تعداد امر  یها مهیاز  از   یسطح  ن یچن  زین   ایاست و در تمام دن  یعاد   باًیتقر  یعمر، 

 عمر وجود دارد.  ی هامهی ب  دیبازخر

  رانیمد  یالآن، خونِ برخ   نی که هم   کنم یصحبت م  ی درصد  ۸۰و    ۷۰  ی دهایمن از بازخر  بلکه

که از روش   یندگانیاز نما  یرا به جوش آورده و کد برخ   مه یب  یشرکتها  یمرکز   ی شعبه و ستادها

 ی عطا   ان، یکه مشتر  ییهانامهمهیو ب  دهایبازخر  ف یاند تا تکلکرده  قیرا تعل  کنند یفوق استفاده م

 روشن شود.  انددهیبخش  شانیا به لقار  هاآن

که هم اکنون که   شناسمیرا م  مه یکارگزاران و فروشندگان ب  ندگان،ینما   ان یدر م  یاریبس  افراد

ا نوشتن  به چن  نیدر حال   ۱۵از    دیدانستیم  ایاند. )آمحکوم شده  یسرنوشت  ن یمقاله هستم، 

 یوجود خارج   ی درصدشان حت  ۶۰از    ش یعمر در کشور، هم اکنون ب  مهی برتر در فروش ب  ندهینما

نمانده است؟! حدس   ینفر هم باق  کی  یشان، حتنفره  ۷۰و    ۶۰،  ۵۰  ی هاو از شبکه  ندهم ندار

 ( ستین  ی کار سخت  گریفاجعه، د  نیا  لیزدن دل

، ۱۳۹۰تا    ۱۳۸۰  یکه در بازه سالها   یفروشندگ  یعمر، از روشها  مه یدر فروش ب  زیما ن  یوقت

به جز   ی سرنوشت  م،ی استفاده کن  ر ییتغ  یابدون ذره  1399هم اکنون در سال    شده،یاستفاده م

 آنچه در بالا ذکرش رفت در انتظارمان نخواهد بود.

تأس  یسال   11من در طول    اما از  است،   ی سپر  نگیمارکتمهیب  ی آموزش  تی وبسا  س یکه  شده 

و قناعت نکنم و هر زمان که   تیمشکل، کفا  ک ی  ییبازگو  ایام تا صرفاً به ذکر  همواره تلاش کرده

پرداختن   ی به جا  دهم،یعمر را م  مهیمشکل مشخص در فروش ب  کی  یی بازگو  ی به خودم اجازه

عمر،   مه ی خودم در فروش ب  یدهیموجه نشان دادن ا  یبرا  ربط یالفارق و بمع  ی تهایروابه مثالها و  

 .می»حل مسئله« و نه »پاک کردن صورت مسئله« ارائه نما یبرا  یو عمل   یواقع  ییراهکارها
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تلاش   ، یعمل  ی و با ارائه راهکارها  کنمیم  یرو یسال گذشته پ  11از همان قاعده    زین  نجایا  در

حق مسلم و واضح عمر که    نامهمهیو ارائه جدول ب  شی تا به شما جرأت و جسارت نما  کنمیم

اعداد مندرج در جدول را   یو معنا   ند یبب  نامهمهی ب  دیبه خر  م یاست تا آن را قبل از تصم   یمشتر

 درک کند را ببخشم.  عاًواق

مشاهده   د،یبه خر  م ی عمر را قبل از تصم   نامهمهی است که جدول ب  یحق مشتر  نیکه ا  دیکن  باور

اخذ  د،یاست و اگر اقدام به بازخر ی چه حق و حقوق ی دارا ،ی امهیکرده و بداند که در هر سال ب

 د،ینما نامه مهیقرارداد ب یسالها  ی در برخ مه ی وام، برداشت از محل اندوخته، عدم پرداخت حق ب

 . شودیم  لیزا  یاز و   ای  ردی گیتعلق م  ی به و  یچه مبالغ و حق و حقوق  قاًیدق

چگونه از راه و   میاموزیب  نکهی! بابت ادهند؟یکارمزد م   ی مگر به من و شما بابت چه کار  اصلاً

 ه یشب  ی با حرکات  نکهی و نه ا  م یعمر کن  مه یب  دیرا متقاعد به خر  یمشتر  ، یروش درست و اصول

بر جوّ دادن به   یسع  عمر به غول چراغ جادو«   مهی ب  هیو تشب  یکاریو مخف  یباز»شعبده

 ی مخف  یشده از نگاه مشتر  جادیجوّ ا  نیرا در ا  تهایو واقع  قیتا حقا  میکن  ی فروش و مشتر  ی فضا

 .میکن
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که روش کار  ل یدل ن یعمر، به ا مه یفروشنده ب ا ی ندهینما کیمن به عنوان  نکه یا لیبه دل ی کِ تا

عمر را از   نامهمهیبزرگ به نام جدول ب  قت یحق  ک ی  دیبا  ستم، یبا جدول را در روند فروش بلد ن

 کنم؟   ی مخف  یمشتر

نما و نخ  ی متدها و روشها  ی خط بطلان بر رو  ک ی  شه، یهم   ی بار برا  کیزمان آن است تا    حالا 

 . میبگذار  یمطمئن و اصول  یو قدم در راه م یعمر بکش  مه یدر فروش ب  یم ی قد  یمنسوخ شده

 م؟ یارائه کن یعمر را چگونه به مشتر مهیب  جدول

عمر از   مهیو فروشندگان ب  ندگانیترس نما  یاصل   لیکه در بالا اشاره شد، ما با چهار دل  همانگونه

مشتر به  جدول  هست  ی ارائه  راهکارها  م یمواجه  ارائه  به  ادامه  در  کدام   یبرا  یعمل  ی که  هر 

 . میپردازیم

 یشهیشد که هر دو مورد، ر دی قطعاً متوجه خواه  دینگاه کن ترقی عم  2و   1شماره  لیبه دلا اگر

از   یاعداد و ارقام و حس خجالت درون  یعدم تسلط بر رو  لیبه دل  یواحد دارند. معمولاً مشتر 

است که   یهی! بدردیگیدر مقابل فروشنده جبهه م  آورد،یعمر سر در نم  مه یاز جدول ب  نکهیا

اعداد و  ی ط خودش بر روعدم تسل ا ی نییبه سواد پا به،یفرد غر کیدر مقابل  یچ انسان عاقلیه 

 . ماندینم   ی باق  یمشتر   یبرا  یریگ جز جبهه یراه حل  نی. بنابراکندیارقام، اعتراف نم 

را در قالب   یاکلمه  5سؤال    نیالبته من قبلاً پاسخ ا  ست؟یراهکار مقابله با آن چ  دیپرسیم  حتماً 

 ام که: اشاره کرده  ید یاصل کل  ن یبه ا  یمشتر  ارهی ام. در کتاب سداده  ی اصفحه 500کتاب   کی

نه! درواقع  طیواجد شرا یعمر هستند؛ اما مشتر  مه یب ی کشور، مشتر ن یشهر و ا نیمردم ا همه

عمر فروخت؛ اصلاً بر منکرش لعنت! مگر   مهی ب  توانیم  ، یو در هر مکان  یدر هر زمان  ، یبه هر کس

 م؟ ی فروخت  مه یسال گذشته چگونه ب  80 یط

 است که:   نیا  یمشتر   ارهیاسر کتاب سحرف من در سر  درواقع
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عمر فروخت، اما اصولش   مهیب  یو در هر مکان  یدر هر زمان  ،یبه هر کس  توانیم  »اگرچه

 ...!«ستین نیا

و معارف است که داشت اصول و آداب نماز خواندن    ی نیهمان معلم درس د  ه یشب  ی زی چ  ه یقض 

 نیبه ا  د یخودش، رس  ی . معلم در صحبتهاآموختیآموزان کلاس پنجم دبستان مرا به دانش

آموزان از تهِ کلاس از دانش  یکی...«  دیبا کفش، نماز بخوان  دیتوانیها شما هرگز نم نکته که: »بچه

با کفش هم نماز خواند. من   شودی. مدیکنیاشتباه م  بلند کرد و گفت: »آقا اجازه! شما   ادستش ر

 !«خوانمیهر روز با کفش نماز م

ا  شود یبا کفش هم م  ؛بله اما اصول و آدابش  با  ی. چون فرداستین  نینماز خواند.   دیروزگار، 

 نخواهند گذشت!  رتانیتقص  نیو از سر ا  دیجوابگو باش

 

عمر فروخت. مگر از   مه یب  شود یهم م  یو در هر مکان  ی در هر زمان  یبه هر کس   نکه یا  نطور یهم 

تصورمان از   ر، یدهه اخ  کی  یما ط  م؟ یفروخت  ی گذارهیعمر و سرما  مهیتاکنون چگونه ب  1382

 بوده است:  نیا  مه یب  یشغل فروشندگ

عمر    مهیب  یکند به راننده تاکس   یم  جابیو شغلت ا   اتفه یوظ  ، یانشسته   یدر تاکس  یوقت −

 . یستی فروشنده شش دانگ و فرصت طلب ن کی عمر،  مهی! وگرنه در فروش ب یبفروش 
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! وگرنه در  یعمر بفروش   مهیبه او ب  دیبا  ، یانشسته   شگریدست آرا   ریز  شگاه یدر آرا  یوقت −

 . یستیفروشنده شش دانگ و فرصت طلب ن کی عمر،   مهیفروش ب

  مه ی! وگرنه در فروش بیعمر بفروش  مهیب  اتیبه مسافر کنار  دیبا  یا نشسته   مایدر هواپ  یوقت −

 . ی ستیفروشنده شش دانگ و فرصت طلب ن کیعمر، 

!  ی عمر بفروش  مهیب  اتی به بغل دست  دی تا نوبتت برسد، با  یاستاده یا  ییدر صف نانوا  یوقت −

 . یست یفروشنده شش دانگ و فرصت طلب ن کیعمر،  مهی وگرنه در فروش ب

خانواده   یبرا  یوقت  یحت − با  در  مسافرت  ا   ک یات،  کرده  اقامت  و   دیبا  ، یهتل  همسر  از 

  ی ک ی  یک یهتل را    یاتاق ها  ر یو درب سا  یبرو  رونیو از اتاق ب  ی کن  ی فرزندانت عذرخواه

فروشنده شش  کیعمر،  مهی! وگرنه در فروش بیعمر بفروش  مهیهتل ب نیو به مسافر یبزن

 . یست یدانگ و فرصت طلب ن

! وگرنه در  یعمر بفروش  مه یب  د یبا  یکه هست  یطی و در هر شرا  ییدر هر جا  نکه یخلاصه ا   و −

 . یستیفروشنده شش دانگ و فرصت طلب ن کی عمر،   مهیفروش ب

  ط ی استفاده از شرا  مخالف فرصت طلب بودن و  « یحامد عسگر »  دییگو  ی ! حتماً با خودتان مخب

هستم که   یاکنم. چون شخصاً فروشنده  دتانینااُم  د یعمر است. اما با  مه ی فروش ب  ی مناسب برا

امکان ندارد آن را از دست بدهم! حرف   نم،یفرصت را مناسب بب  ، یو زمان  ی مکان  طیاگر در هر شرا

 است. ی گرید  ز یچ  نجایا  ر من د

 ی برا  یابالقوه  یمشتر  توانندیام که اگرچه همه مردم مبارها اشاره کرده  ی مشتر  اره یکتاب س  در

فروش   یبرا  یطیواجد شرا  ی مشتر  توانندیشما باشند، اما همه مردم نم  ی شنهادیعمر پ  مهیب

 ، است که اقشار  نیا  ران،یدر ا  ی امروز  مه یمن و شما در بازار ب  فهیعمر به آنها باشند. وظ  مهیب

 اره یهستند )که در کتاب س  ی مشخص   یهایژگیو و  طیشرا  یرا که دارا  ی صگروهها و اصناف خا 

 . میجدا کن ستندیرا دارا ن  طیشرا  نیکه ا  ینیریام(، از ساکرده  انیب  لیبه تفص  یمشتر
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عمر   مه یعرضه و فروش ب  یبرا  طیگروهها و اقشار خاص، اصطلاحاً بازار هدف واجد شرا  نیا  به

مردم، متقاعد   هیتر از بقمشخص، راحت  یلیموجود در آنها به دلا  انیکه مشتر  یی. بازارهامییگویم

 داماق  ندهیدر آ  زین  ی کمتر  اریبس  اریو به احتمال بس  شوندیشما م  یشنهادیعمر پ  مهیب  دیبه خر

 اند:نگفته  می. مگر از قدکنندیعمر م   مه یب  د یبه بازخر

 که به خانه رواست به مسجد حرام است«  ی»چراغ

 کنند یعمر م  مهیب  دیتر و راحت تر اقدام به خر  عیوجود دارند که سر  یخاص   انیمشتر  یوقت  پس

 عمر تلف کنم؟!   مهیفروش ب  ی برا  یو در هر مکان  ی در هر زمان  ،یوقتم را با هر کس  دیمن چرا با

سل  حال عقل  صاحب  انکارناپذ  ،یم یکدام  د  یاستراتژ  نیا  ریمنطق  انکار   یابیبازار  دگاهیو  را 

چ  ادتانی)  کند؟یم دو  که  زندگ  زیباشد  پ  یدر  بر  را  راه  م  شرفت یانسان،  سد  : کنندیاو 

 ده یراهکار را ناد  نیدو، باعث شود ا  ن یاز ا  یک ی  نکه یپس لطفاً قبل از ا  غرور. .۲  یشداوریپ .۱

 ، یداور  شی پ  یو سپس بدون غرور، به جا  دیرا مطالعه کن  یمشتر  ارهیبار کتاب س  کی  د،یریبگ

 ( دیخود، قضاوت کن میبا عقل سل

ادله و ذکر دل  یمشتر  ارهیدر کتاب س  من برااثبات کرده  ل، یبا  و   دیخر  یام که  هر محصول 

بازار مشخص وجود داشته باشد. به   کیخدمت در    ایآن محصول    یبرا»تقاضا«    د یبا  یخدمت

واژه   مفهوم  و  کن   »تقاضا«معنا  نگاه  درست   ا ی  از«ی»ن   کیدرواقع  تقاضا    مینیبیم  میکه 

 همراه باشد. د«ی خر »قدرت   با   که  است  »خواسته«

آن را   د یخر  یبرا  «ی»پول کاف و البته    دیداشته باش  از«ی»ن   مشخص،  یاگر شما به محصول   یعنی

آن   یبرا  یو اگر نمونه مشابه  دیآن محصول هست  یآنگاه شما متقاض  د،ی داشته باش  اری در اخت  زین

 . دیخر  دی وجود نداشته باشد شما قطعاً آن محصول را خواه 
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عوامل به  نیاز ا چکدامیهستند. اما قدرت ه   لیدخ یاد یعوامل ز ،یمشتر ی روند متقاعدساز در

، »پول«دارد و هم    از«ی»ن هم    ، یمشتر  ی. وقترسدینم   د« ی»قدرت خرو    از«ی»قدرت ن  یپا

شده در   جادیا  ی تقاضاها دیعمر با  مهیفروش ب  انی. حالا شما در جرشودیخلق م »تقاضا«آنگاه  

 سازدیرا برآورده م از«ی»ن، آن  »پول«آن  یکه در ازا یعمر مهیو ب ییرا شناسا دفه   یبازارها

 . دیرا به آن بازار عرضه کن

 شد:  م یمواجه خواه   یبا سه قشر اصل  مینگاه کن  رانیبه بازار ا  از«ی»نو    »پول«  چهیاز دو در  یوقت

 و مستضعف جامعه:  ف ی. قشر ضع1

که   میشویمتوجه م  م،یبه قشر مستضعف جامعه که نگاه کن  یعمر، وقت  مهی فروش ب  انیجر  در

به   ی اتیآنها ح  یدر زندگ  یامهیب  نی است و وجود چن  ادیز  اریعمر بس  مه ی آنها به ب  از«یاگرچه »ن

ا  م یفراموش نکن  دیاما هرگز نبا  رسد، ینظر م »پول« است   یعنیقشر، فاقد فاکتور دوم    نیکه 

تنها و در دسترس نه  یکاف  یمنظورمان پولها   م،یکنیاز واژه »پول« استفاده م  نجایدر ا  ی)وقت

 است.(   ندهیسال آ  30تا    20ادامه آن به مدت   یعمر، بلکه برا  مه ی ب  دیخر  یبرا

خاطر و استرس   شیعمر، دچار تشو   مه یکه با مشاهده جدول ب  یانیآن مشتر  تیاکثر  نکهیا  جالب

 .رندیگ یم  ی قشر جا  نی در هم   شوند، یاعداد و ارقام م  یاز عدم تسلط بر رو   یناش

 ی دارند، اما »پول« کاف  از« ی»ن  عمر   مه یاقشار مستضعف جامعه، اگرچه به ب  م ییگویکه م  نجاستیا

از دو   ی کی  ی را ندارند. وقت  نامه مهیب  ن یا  ی ساله  30  ی ال  20  د یو تمد  د یخر  ی و در دسترس برا

 نیه بر ایبا تک  میخواه ی»پول« نباشد، »تقاضا« هم در کار نخواهد بود. حال ما م   ا ی  از«یفاکتور »ن

که عملاً   میبرو  یقشر  یفروخت، به سراغ متقاعدساز  یبه هر کس  توانیعمر را م   مهیاصل که ب

 عمر است!   مهیب  یفاقد هرگونه »تقاضا« برا
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فروش   یآوردن به روشها  ی به جز رو  یعمر، راه   مه ی فروش ب  یصورت، برا  نیاست که در ا  یهیبد

از   یداشت. وقت  میعمر به غول چراغ نخواه   مه یب  هیو تشب  ی مشتر   فتنیفر  ،یجانیه  که حرف 

هم به نشان دادن    یل یباشد، قطعاً تما  انیدر م  ی و درِ باغ سبز نشان دادن به و  ی شترم  فتنیفر

 م ینخواه   ز ین  دهد ینشان م  ی عمر را در کنار هم به مشتر   مه یب  نیریتلخ و ش  ق یحقاکه    ی جدول

 داشت. 

در   ییبالا و عدم توانا  یاتیاض یو ر  یقشر مستضعف که عمدتاً فاقد سواد مال  نیمواجهه با هم   در

عمر، مانع از ارائه  نامهمهیجدول ب  شیاست که ترس از نما باشندیاعداد و ارقام م لیوتحلهیتجز

از جامعه م  نیا  انیآن به مشتر با مخف  نجاستی. اشودیقشر  کردن جدول، علناً صورت   ی که 

 ی مشکل، در جا یشهی که ر میشیندینکته ب نیبه ا یالحظه نکهی. بدون امیامسئله را پاک کرده

انبوه با هدف عرضه و فروش   یابیمنسوخ بازار  ی کردهایو در انتخاب غلط بازار هدف و رو  یگرید

 عمر است.  مهیب

 . قشر مرفه جامعه:2

جامعه به آن اشاره کردم را   فیقشر ضع  یتمام آنچه درباره  میرسیبه قشر مرفه جامعه م  یوقت

 مه یب  د یخر  ی »پول« برا  دیکه اگرچه تا بخواه   م یمواجه هست  ی با قشر  یعنی.  میبرعکس کن  دیبا

 ندارد.  از«یعمر »ن  مه یدارد، اما مطلقاً به ب  ار یعمر در اخت

عمر به   مه یفروش ب  یبرا  ی است که وقت  یانیقشر مرفه، منظورم همان مشتر  میگویم   یوقت  البته

 ون یلیم  800حادثه، تا سقف    کیاز آنها مراجعه کردم و گفتم: »درصورت فوت شما در    یکی

 کماهی  ن یگفت: »چه جالب! اتفاقاً هم   یداریمعن  ی با خنده  م«یپردازیتومان به خانواده شما م 

 !«دمیتومان خر  ونی لیم  2،800،000،000  متیبه ق  BMW  کیتولد دخترم    هیهد  یابر  شیپ
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اندوخته و سرما  خواهدیم  ی! چه کسخب پ  مه یب  یها هی مبالغ  از   اشیشنهاد یعمر  با تمسخر 

مبالغ اندوخته و  می نیبیم ی که وقت نجاستی! اد؟ی خواه یمواجه شود؟ شما که نم ی جانب مشتر

 زند،یقشر نم   نیواقع در ا  انیبه دل مشتر  یچنگ   چ یعمر، ه   مهیمندرج در جداول ب  یپوششها

به مشکل، صورت   یاشهیپرداختن ر  یو باز هم، به جا   میابییکردن جدول نم   یخفبه جز م  یراه 

 .می کنیآن مشکل را پاک م

بالا و   ی»زندگ  نکهیو ا  «ی اتیمال  ت ی»معاف  رینظ  یبیعج  لیبا دلا  ندگان،ینما  یبرخ  نکهیا  بیعج

 ی م ی، نتلفن   ک یدارند که با    ی کس  ی بر متقاعدساز  ی و... سع  « یدارد« و »امکان ورشکستگ  نییپا

مال بخش  ات یاز  ورشکستگ  یبرا  شود؛یم  دهیشرکتش  با  ب  یمقابله  مختلف،   یجا  ستیدر 

 ن یکه به چن  شناسدیم   نیریرا آنقدر بهتر از سا  ی زندگ  ی نهاییکرده و بالا و پا  یگذارهیسرما

 است.   افتهیدست    یثروت

 :دیگویدارد که م   یبناپارت« جمله معروف  »ناپلئون

 است«  یرسازیفرمانده، تصو  کی ینابخشودن »گناه

درباره   ی رسازیشما، تصو  ی خطا ن یعمر، بزرگتر  مه ی و فروش ب  یابیباشد که در حوزه بازار  ادتانی

 شهیهم   یبار برا  کی ظاهراً تلخ را    قتیحق  نیا  دییایخودتان است. ب  دید  هیاز زاو  یمشتر  یازهاین

 اند!قشر مرفه جوامع نساخته  یعمر را برا  مه یکه ب  میباور کن

 یآن را جد  دیبا  دی افراد به دست آورد  نیعمر به ا  مه ی فروش ب  یبرا  یکه فرصت   ی درصورت  اگرچه

بازار به عنوان »بازار هدف«،   نیاما نگاه به ا  د،یفرصت را بکن  ن یاز ا  یبردار بهره  تِ یو نها  دیریبگ

. اممودهکار را ارائه ن  نیشتباه بودن اا  لیدلا  ، یمشتر  اره یبس اشتباه است. )در کتاب س  یکار

کار   ن یا  کنم یم  یادآوریباز هم    دی کن  یداورشی درباره جمله فوق، پ  دی خواه یپس اگر دوباره م 

 .( دیانجام ده   یو با آگاه   یمشتر   ارهیبار مطالعه کتاب س  کیرا بعد  
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 که:   م یرسیم  جهینت  ن یساده به ا  ی بندجمع کیکار و با    ینجایا  تا

دارد   از« ی»ن  مه یب  نیقشر به ا  نیا  رایقشر مستضعف جامعه ساخته نشده است. ز  یعمر برا  مهیب

 ی مشکل جد   نیدرصورت مواجهه با اول  نیآن ندارد. بنابرا  د یتمد  ای  دیخر  یبرا  « یاما »پول کاف 

عمر« مجبور   مهی»پرداخت حق ب  ایاش« و  بر سر انتخاب »نان شب بر سر سفره خانواده  ،یمال

 ( کندیم   یگر ید  یکدام را فدا میدانیرا انتخاب کند )که همه ما م  یکی  شودیم

دارد   « ی قشر اگرچه »پول کاف  ن یا  رایساخته نشده است. ز  ز یقشر مرفه جامعه ن  ی عمر برا  مه یب

 ندارد.  از« یآن »ن  یو پوششها  نامه مهیب  نیاما ابداً به ا

محصول شما   دیخر  ی برا  هم  در کار نباشد، »تقاضا«  از«ی»ن  ایاز دو فاکتور »پول«    ی کی  یوقت

وقت ندارد.  بازارها  یوجود  برا  ییدر  »تقاضا«  فاقد  فعال  ی که  هستند  شما   د، یکن  ت یمحصول 

 د یخواه   یعمر و اقناع مشتر  مهیفروش ب  ینامتعارف برا  یناخواه مجبور به استفاده از روشهاخواه

 شد.

 ه: . قشر متوسط جامع3

واضح   ی از«ها ی»ن  یسو، دارا  ک یکه از    یاست. قشر  ی گریتوسط جامعه از قرار دداستان قشر م  اما

 د یو تمد  د یخر  یبرا  « ی »پول کاف  گر، ید  یشماست، و از سو  یشنهادی عمر پ  مه ی و روشن به ب

که دارد، تنها  یبا سطح درآمد داندیم یکه به خوب یدارد. قشر اریدر اخت زیعمر خود را ن مهیب

حفظ   غ«یخانواده را بر »لبه ت  یتعادل اقتصاد  تواندیکه چهار ستون بدنش سالم است، م  یمانتا ز

 کند.

آنقدر  اما نخواهد داشت که خ  یهرگز  تأم  الشیپول  بابت  و خانواده  ی مال  ن یاز  براخود    یاش 

 د یتمد  ای  دی»خر  نیباست که    فیقشر نه به مانند قشر ضع  نیراحت شود. پس ا  یطولان  یاندهیآ

باشد، و نه به مانند قشر   یک یمجبور به انتخاب    «ی زندگ  ه یاول  حتاجیما  ن ی »تأم  ا یعمر« و    مه یب
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نسل بعد از خودش  7انداز کرده که تا  خودش پس  یبانک ی است که آنقدر پول در حسابها همرف

 کرده باشد.  یرا گارانت

 عمر به قشر متوسط جامعه است« مهی فروش ب دیتعادل در وسط است که کل  نی»هم

عمر   مهیبه ب  از«یقشر متوسط جامعه است که هر دو فاکتور »پول« و »ن  نیتر، اعبارت ساده  به

 یی. اما صحبت از تقاضاانجامدیعمر م  مه یامر به خلق »تقاضا« نسبت به ب  نیرا هم زمان دارد و ا

( نگیتخُرد )نانومارک  یابیبازار  یکردها یکه با رو  یشده و تا زمان  یامعه مخفپوست ج   ریاست که ز

 شد.   د یتقاضا نخواه  نیا  دنیکش  رونیموفق به ب  د،یبه سراغ آن نرو

( و یرسم  ر یو غ  یبه اتفاق مردم در قشر متوسط را کارمندان )رسم   بیاغلب قر  گر،یطرف د  از

در   ک یآکادم  لاتیهمه آنها تحص   باًیکه امروزه تقر  ی. کارمنداندهندیم  لیکسبه بازار آزاد تشک

سروکار داشتن با حساب و   لیکه عمدتاً به دل  ی ابالاتر دارند و کسبه  ی حت  ایو    سانسیمقاطع ل

عدم ارائه جدول به   ،یافراد  نیبا چن  ییاروی. در رواندافتهیاعداد و ارقام تسلط    یبر رو  تاب،ک

مشتر  دهیترس  لیدل و  ا  یشدن  ارقام  و  اعداد  مشتر  جیگ  ایز  شدن  سرگردان  درصورت   یو 

 از اِعراب ندارد.  یمحل  گر یعمر، د  مه یجدول ب  ی مشاهده

عمر  مهیدر فروش ب  3شماره  یبرطرف نمودن نگران یِزمان آن است تا به سراغ روش اصول حال

 : میبرو

 25و    20و    15  یدر سالها   مهیبا مشاهده مبالغ حق ب  یممکن است مشتر   : 3شماره    ینگران

بهتر   نیدهد، بنابرا  حی اند، فرار را بر قرار ترجشده  ینجوم  مه،یحق ب  انهیسال  لیتعد  لیکه به دل

 ! مینشان نده   ی را به و  نامه مهی است جدول ب

آنچه در   ر ینظ  ییدگاههایبا د  یاکه فروشنده  مانَدینم   ی باق  ی تعجب و شگفت  ی اذره  ی جا  البته

فوق، صورت   یحل نگران  ی دهد به جا  ح یباز هم ترج  د، یصلح نوبل« مشاهده نمود  زهیداستان »جا

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

16 
ARKETING.COMWWW.BIMEHM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 عمر به روش غول چراغ جادو   مهیفروش ب

 نویسنده: حامد عسگری

 ی اصول  ی مقاله به شما راهکار  نیتر پاک کند. اما من در ادامه اهرچه تمام  ی مسئله را به راحت

 یدر سالها  مه ی از مشاهده مبالغ حق ب  یترس مشتر  شه،یهم   یبار برا  کیخواهم نمود که    ارائه

 .دیببر  ن یعمر را از ب  مه یب  یانیپا

سال، به مقدار   20: »اگر شما به مدت مثلاً  دیگویوجود دارد که م   یجهان  یعلم اقتصاد، قانون  در

 کیدر    د، یکنیم  افتیرا در  تان انهیحقوق ماه   نکهیدرصد از درآمد ناخالص خود را به محض ا  10

بانک  کیدر  )مثلاً    ییجا ا  دیانداز کن( پسیحساب  را در طول   ی سالها  نیو چشم و گوشتان 

دار  یگذارهیسرما  یفرصتها  ییشناسا  یبرا  انداز،سپ نگاه  درنها  د،یباز  انداز پس  هیسرما  تی و 

درصد، پس از آن   80  ی شما به احتمال بالا  د، یکن  یگذارهیفرصت خوب، سرما  کیتان در  شده

 شد!«   د یساله، ثروتمند خواه   20مدت 

 

توص   نجایا  در شما  دوستانه   یاهیبه 

ا  کنمیم آن  پا  نکهیو  محض   انیبه 

منزل خود   ایمقاله، از دفتر    نیمطالعه ا

شو اول  د یخارج  به  که   یکتابفروش  ن ی و 

»ثروتمندتر  دیدیرس مرد    نیکتاب 

ترجمه   بابل« کلاسون«  »جورج  نوشته 

کرمان  ی»مهد بخر  «یمجردزاده  و   دیرا 

ن کتاب را تا یا  ، یگر یقبل از هر اقدام د

 . دیانتها بخوان
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درصد   10  یگذارهی انداز و سرماپس  ییکتاب به طور کامل با قاعده و قانون و منطق و چرا  ن یا  در

که  یاو فروشنده ندهیاست که هر نما ن یمن ا ی شد. نظر شخص  دیاز درآمد ناخالص، آشنا خواه 

بلکه   د تنها خوانده باشکتاب را نه  نیا  د یو با  دیبا  د، یبا  کند،یم  ت یعمر فعال  مهیحوزه فروش بدر  

و سپس خودتان قضاوت   دیبخوان  ی امهیبار با نگاه ب  کیکتاب را    نیکلمات آن را از بَر باشد! ا

 .دیکن

 ت ی فعال  نگ یمارکتمهی ( بیگری)مرب  نگ یعمر که تحت نظارت و کوچ  مه یفروش ب  یها در شبکه  ما

 :میآموخت   نگونهیبه فروشندگان خود، قواعد مندرج در کتاب فوق را بد  کنند،یم

 ق یموجود در آن بازار تحق  انیابتدا درباره »متوسط درآمد« مشتر  ،یاز ورود به هر بازار هدف  قبل

ه ما را به اتفاق قشر متوسط جامع  ب یفوق، گفته شد، اغلب قر  حات ی. همانطور که در توضدیکن

 همتوج  ی دو روزه، به روشن یکی ق یتحق کیبا   نی. بنابرادهندیم لیکارمندان و کسبه بازار تشک

ماه   دیشویم درآمد  متوسط  در    انیمشتر  انهیکه  بازارها  یکیموجود  قشر   ی از  در  واقع  هدف 

 متوسط جامعه چقدر است.

به   شانیمبرم ا  از یساختمان را با توجه به ن  یشما بازار جوشکاران اسکلت فلز   م یفرض کن  مثلاً

 ، یدانیم  قیتحق  کی . پس از  دیاعمر، به عنوان بازار هدف خودتان انتخاب کرده  مهیب  یپوششها

برابر با    راز،یافراد مثلاً در شهر ش  نیا  انه یکه متوسط حقوق و درآمد ماه   دیرسیم  جهینت  نیبه ا

 تومان است.  3،800،000

 ،یعمر به هر کس  مه ی منسوخ فروش ب  دهیا  یعن یانبوه،    یابیاست که در روش بازار  ی هیبد  کاملاً

 رایبود. ز  د یاثربخش نخواه   قاتیتحق  نگونهیهرگز قادر به انجام ا  ،یو در هر مکان  یدر هر زمان

قرار است به   دیدانینم  ی حت  د، یکنیمنزل را ترک م  ا یعمر، دفتر    مه یصبح که به قصد فروش ب 

 . دیبرخورد کن  یو با چه افراد و مشاغل  دیبرو  کجا
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جوشکار با   کیگرفت که    جهینت  توانی، ممرد بابل«  نیکتاب »ثروتمندتر  ه یمطابق با توص  حال

( ی افتیکل درآمد و حقوق در  یعنیدرصد از درآمد ناخالص )  10  انه یچنانچه ماه   ، یدرآمد  نیچن

با    ن، یح  نیانداز و در اسال، پس  20مثلاً    یتومان را به مدت طولان  380،000خود معادل 

خاطر   نان یاطم   نیخود، ا  ی و دوران بازنشستگ  ندهیبابت آ  تواندیبکند، م  ی اعاقلانه  یگذارهیسرما

 خواهد بود.  ی را داشته باشد که در رفاه و استقلال مال

عاقلانه و  یگذارهیسرما  ک یهزارتومان در کجا قادر به   380 انه ی مردم کشور ما امروزه با ماه  اما

که نزدِ   د یبدان  دیکن  دا یعمر پ  مه یبه جز ب  یانهیگز  د یصفر درصد هستند؟! اگر توانست  سکیبا ر

مه ی چون به جز ب  د، ی خودتان را خسته نکن  کنم یم  شنهاد ی! البته پدی بزرگ دار  زهیجا  کیمن  

به   لیرا تبد  ی زیمبلغ ناچ  ن یصفر وجود ندارد که بتواند چن  سکیبا ر  ی گرید  نه یگز  چی عمر، ه 

 . دینما  جادیصاحب آن ا  ی برا  ینسب  ی کند که استقلال و رفاه مال  یاهیسرما

 بگذارم: انیجالب توجه و مهم را با شما در م تینهاینکته ب کیدارد  جا

 شنهادیپ  ن یا  یبر رو  یمختلف  شات یدست به آزما  ام، یو مهارنشدن  یذات  یکنجکاو  لیبه دل  من

شخصاً به   زیدرصد را ن  40  یو حت  30درصد گرفته تا    کیزدم و انواع درصدها از    ی درصد  10

افزار در نرم  ز یرا جهت آنال  قات یتحق  ن یا  ی تمام  ج ی که نتا  ی کردم. اما زمان  شنهادیخودم پ  انیمشتر

Excel باز ماند و البته چنان به وجد آمدم که آن  یاعتراف کنم دهانم از شگفت  د یوارد کردم، با

 روز، کل پرسنل دفتر را به نهار دعوت کردم! 

تعداد   نینبود؛ کمتر  یداده شده بود باور کردن  شی من نما  وتریکامپ  توریمان  یکه بر رو  یاجهینت

بود   یانیربوط به مشترشده بود، م  افتیمختلف در  ی مشتر  150از    شی ب  یکه از سو   یی»نه«ها

 عمر بپردازند.  مهیدرصد از درآمد خود را به عنوان حق ب  10  قاًیدق میکه از آنها خواسته بود
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ا  اما به  نم  نجایکار  در  ن یشتریب  رایز  شد؛یختم  »ا  افتیتعداد  شما   ی ااندوخته  نیپاسخ  که 

 یبود که از آنها خواسته بودم مبلغ  یانیندارد« مربوط به مشتر  یارزش  گریسال د  ۲۰تا    د،ییگویم

 عمر بپردازند.  مه یدرصد از درآمدشان را به عنوان حق ب  8تا    4  نیب

عمر ندارم« مربوط   مه ی ب  نیا  دیخر  یبرا  یپاسخ »پول کاف  افتیتعداد در  نیشتریب  گر، یطرف د  از

 مه یدرصد از درآمدشان را بابت حق ب  13از    شیب  ی بود که از آنها خواسته بودم مبلغ  یانیبه مشتر

 عمر بپردازند.

درصد از   12تا    9  نی ب  ی رقم   خواستمیم  یاز مشتر  یوقت  دادینشان م یبه روشن  Excel  نمودار

. شدمیمواجه م   یواکنش منف  زانیم  ن یعمر بپردازد، با کمتر  مه یدرآمد ناخالص خود را بابت حق ب

که به   10.5است. بله! عدد    یچه عدد  قاًی، دق12تا    9  نیانگیم  میکه بگو  ستین  یازیالبته ن

 مرد بابل«   نیکتاب »ثروتمندتردرصد ارائه شده در    10به همان عدد    کینزد  ،ی معنادار  یزطر

 است(

است   ی خشت  ی ها آورده شده، مربوط به لوح  مرد بابل«   ن یکتاب »ثروتمندترآنچه در    نکهیا  جالب 

از همان   ایکشف شده است. گو  شیمربوط به شش هزار سال پ  قیبابل عهد عت  یهارانهیکه از و

! جالب دانستندیرا م  ی در امور مال  10اند معجزه عدد  که با پول سروکار داشته  ییزمان، انسانها

ناخالص، هنوز هم توسط اقتصاددانان جهان، به عنوان   درصد از درآمد  10قاعده    نیا  دیبدان  ستا

 .باشدیاعتبار و کاربرد م  یشده، دارا  رفتهیاصل پذ  کی

بخصوص افراد واقع در قشر متوسط جامعه، در هر   ،ی چون درآمد و حقوق هر فرد  گر، یطرف د  از

حق   لیتعد  قشر، به مسئله   ن یواقع در ا  انیهمراه است، مشتر  یمشخص   باً یتقر  شیسال، با افزا

و منطق آن را درک   ندیآیتر، با آن کنار م آسان  ار یو بس  کنند ینگاه نم   د یبه چشم تهد  مه، یب

 .کنندیم
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حق  ی ظاهر نجومکه چگونه ترس مردم از مشاهده ارقام به نجایبه ا میرا گفتم تا برس نها یا تمام 

سالها  ل یتعد  ی هامهیب در  در جدول  سالها   نامه مهیب  ییبالا  ی شده  به   15  ی)مثلاً  را  بعد(  به 

 م؟ یببر  نیمؤثر از ب  اریبس  یاوهیش

»قاعده    گرِ ید  دستاورد از  برا  10استفاده  ناخالص«  درآمد  از  ب  نییتع   یدرصد  حق   مهیرقم 

 دهدیم ی است که به شما ابزار قدرتمند  نیا  ، یعمر به مشتر مه ی فروش ب انیدر جر یشنهادیپ

شکل به  کن  یمشتر  ر،یانکارناپذ  ی تا  متقاعد  ب  د یرا  سالها  یپرداخت   یها مهیکه حق   ی آت   یدر 

 ندارند!  یفعل  ی هامهی با حق ب  ی ابداً تفاوت   ر،عم   نامه مهیب

ب  د یپرسیم  حتماً  است.  ساده  پاسخ  نگاه   د ییایچگونه؟  افزا  یابتدا  روند  حقوق   شیبه  حداقل 

 :میندازیمطابق قانون اداره کار ب  انه یماه 

 تومان 330،300=  1390در سال  انهیحقوق ماه لحداق

 تومان 389،700=  1391در سال  انهیحقوق ماه حداقل

 تومان 487،125=  1392در سال  انهیحقوق ماه حداقل

 تومان 608،910=  1393در سال  انهیحقوق ماه حداقل

 تومان 712،425=  1394در سال  انهیحقوق ماه حداقل

 تومان 812،166=  1395 در سال انهیحقوق ماه حداقل

 

همچون   ی بوده و شامل موارد  انه ی)لازم به ذکر است مبالغ فوق، صرفاً شامل حداقل حقوق ماه 

 ( باشندیحق اولاد، حق بُن خواروبار و... نم 
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درصد   19.8به عدد    میسال گذشته را محاسبه کن  5  یحقوق ط  شیافزا  ن یانگیچنانچه م  حال

شما،   یاست که مشتر  نیفرض بر ا  ر،ی. در جدول زدیرس  میدرصد خواه   20عدد    یبه عبارت   ای

به روند   ی با هم، نگاه   دییای. بدینمایم  افتیتومان حقوق در  1،200،000برابر با    ی مبلغ  انه یماه 

 مه ی حق ب  نییو ارتباط جالب و معنادار آن با تع  ندهیسال آ  30  یط  یمشتر   نیا  وقحق  شیافزا

 : میندازیدرصد از درآمد ناخالص« ب  10بر اساس »قاعده 
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هر سال نسبت به سال قبل از خود، حدود   ،یمشتر   انه یحقوق ماه   د،یکنیکه مشاهده م  همانگونه

که حق   د یکن  ی عمر طراح  مه یب  ک یچنانچه شما    گر، یاست. از طرف د  افته ی  ش یدرصد افزا  20

در   انهی ماه   مهیباشد )در مثال فوق، حق ب  یمشتر   یدرصد از درآمد فعل  10آن، معادل با    مهیب

درصد منظور   20را برابر با    انه یسال  مهی حق ب  لیتومان(، و تعد  120،000است با:    رابرسال اول ب

اول تا سال س  د ید  د یخواه   د،یکن از سال  از حقوق   10همواره همان    ی مشتر  اُم، یکه  درصد 

 شما پرداخت خواهد کرد.  یشنهادیعمر پ  مه یخود را بابت حق ب   انه یماه 

 یآت یدر سالها مهیحق ب   ینسبت به ارقام به ظاهراً نجوم یترس چگونهی ه   یمشتر ب، یترت نیبد

 . کندیتر معمر را صدها بار ساده  مهیفروش ب یی تنهاامر به  ن یعمر نخواهد داشت و هم   نامه مهیب

که از نشان   یندگانینما  ینگران  نیمقاله به سراغ چهارم  نیا  یانیبخش پا  در

 :میرویدارند م میخود، ب انیبه مشتر نامهمه یدادن جدول ب

 5عمر در    مه یمسئله ببرد که بخش اندوخته ب  ن یبه ا  ی جدول، پ  دنیبا د  ی است مشتر   ممکن 

 .شودیعمر منصرف م  مه یب  د یاز خر  یمشتر   نیخود، ضررده است و بنابرا  ییسال ابتدا

چرا   نکه ینسبت به ا  ی مجاب کردن مشتر   یبرا  ح ی توض  ن یترجیرا  دیدانیکه احتمالاً م  همانطور 

ضررده خواهد بود   نامه،مهیب  د یخود، درصورت بازخر  ییسال ابتدا  5عمر در    مه یبخش اندوخته ب

 :می ده   حی توض  ی مشتر  یبرا  ریرا به صورت ز  ییاتکا مهیب است که مسئله    نیا

موظف هستند در رشته عمر   ییاتکا  مهیمطابق قانون ب   مهیب  یشرکتها  ،یمشتر  ی»آقا

  ی از مشتر  یافتیدر  یها  مهیدرصد از حق ب  50نامه،    مهیب  ییسال ابتدا  5در    ،یو زندگ

خودشان را   ب،یترت  نیو بد  ندینما  زیوار  یمرکز  مهیبه حساب ب  ماًیخود را مستق  یها

نامه شما و   مهیب  یبرا   ندهیدر آ   یند تا چنانچه هر اتفاقینما  مهیج.ا.ا ب  یمرکز  مهینزد ب

من    درواقع  .دینما  نیحق و حقوق شما را تأم  هیکل  یمرکز  مهیما اُفتاد، ب  مهی شرکت ب  ای
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عمر است  مهیشما در ب یگذار هیبودن سرما یگارانت یسال ضرر، بها 5 نیمعتقدم که ا

. البته پوشش ها و دیکن هیرا ته مهیب نیآسوده تر ا یالیبا خ دیشما با ل،یدل نیو به هم

سال    5  ن یدر طول ا  ینامه را درصورت بروز هرگونه اتفاق ناگوار  مهیب  نیا  یها  هیسرما

 ...« دیاضافه کن  وضوعرا هم به م

فروش   یروش برا  نیا  یرگذاری از تأث  گذردیاست! اما هر روز که م   یخوب   ه یو توج  لیدل  ظاهراً

من در ادامه   رای. زدینشو  دی. اما نااُمشودیکاسته م  یامروز   نیشکاک و بدب  انیعمر به مشتر  مهیب

 مشکل را به شما ارائه خواهد کرد.  ن یمقابله با ا  یبرا  یبهتر  ار یمقاله، راه حل بس  نیا

 . دیآشنا هست  انیباشگاه مشتربه نام    ی شما با اصطلاح  ادیاحتمال ز  به

 4خانواده    کیدر تهران انجام داده است،    نگیمارکتمه یو توسعه ب  قیکه واحد تحق  یقاتیتحق  یط

 ی درمان/ یتومان از محل خدمات رفاه  3،700،000معادل    یسال، مبلغ  ک یدر طول    ، ینفره تهران

 ن ی( اباشدیم 1395مقاله در سال  نی. )آمار مربوط به زمان درج ادینمایم افتیدر فیباشگاه، تخف

در    تی خانواده به محض عضو  نی ا  گر، ی. به عبارت دباشدیتومان در هر ماه م  308،000مبلغ معادل  

تومان درآمد خواهد    308،000هر ماه مبلغ    ،یاز آغاز ماه بعد  نگ، یمارکتمهیب  انیباشگاه مشتر

 داشت. 

 100  ا ی  50با متوسط    ی عمر  مهی ب  دیبا خر  یهزارتومان   308درآمدِ    نیکه ا  نجاستیجالب ا  نکته

 انه یپرداخت ماه  یبه ازا یعنی نیاست. ا دهیخانواده حاصل گرد ن یهزارتومان توسط سرپرست ا

ب  100 بابت حق  و  308  مه، یهزارتومان  به حساب  معادل  ی هزارتومان  که   باز خواهد گشت 

 . باشدیعمر م  مه یب   دیخر یاز همان ابتدا  یسودآور   هزارتومان 208

متضرر   نامه،مهیب  دیعمر، صرفاً درصورت بازخر   مهیب  ییسال ابتدا  5در    یاگرچه مشتر  نیبنابرا

شرکت   ای  یعمر، کارگزار  مه یدر کنار فروش ب انیخواهد شد، اما با افزودن خدمات باشگاه مشتر
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 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

25 
ARKETING.COMWWW.BIMEHM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 عمر به روش غول چراغ جادو   مهیفروش ب

 نویسنده: حامد عسگری

 یی ماه( ابتدا  60سال )  5  یط  یتومان  12،480،000  یخود، آن ضرر را به سود  مهیخدمات ب

 تومان(   12،480،000=    208،000ماه * 60. )دیاکرده  لیتبد  ی مشتر  یبرا  نامه مهیب

ا  گرید  حالا و پاک کردن    نامهمهیکردن جدول ب  یبا مخف  دیبا  ایآ   نکهیقضاوت بر سر 

  ییبر اصول فوق، فروشها  هیبا تک  ایعمر کرد و    مهیمسائل اقدام به فروش ب  یصورت تمام

 ... سپارمیسالم و ماندگار رقم زد را بر عهده شما م

 

 گر و توانگر باشید... بیمه

 حامد عسگری

 لینک منبع مقاله 
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