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 مه ی در آموزش فروش ب  ی که درواقع هسته اصل  ی دیاصل کل  23مقاله قصد دارم شما را با    نیدر ا

مرتبط با   ی کتابها  ن یاز بهتر  ی کیمنظور، به سراغ    نیا  ی آشنا کنم. برا  دهند یم  ل یعمر را تشک

 رفت.   م یموضوع خواه   نیا

فروشنده   ای  ندهینما  کی  تیدر موفق  تواندیم  بخش زهیو انگ  دیمف  یاست که مطالعه کتابها  یهیبد

بسزا  مه،یب ا  یینقش  در  باشد.  موفق  23»   ان،یم  نیداشته  د  تی اصل  و  بافت  نوابغ    گریوارن 

 ان« یبهشت  ی نیحس  دمحمد یکه توسط »س  ر«یاست به قلم »مارک تا  یعنوان کتاب   « یگذارهیسرما

 »نشر نوآور« منتشر شده است.  ی کامگار« ترجمه و از سو  ریو »ام

پرفروش  ی کیکتاب    نیا د  ی کتابها  ن یتراز  و  بافت«  »وارن  مورد  در  شده  بزرگان   گر ینوشته 

 دهدیاشتباه بزرگ، نشان م  7اصل و    23  یکتاب، با گردآور  نیاست. مؤلف در ا  یگذارهیسرما

د  یاصول و  بافت«  »وارن  ثروتمندتر  گرانیکه  به  همان   لیتبد  ا یدن  گذارانهیسرما  نیرا  کرد، 

سال به انجام آنها   50اند و در مدت  کرده  جادیافراد ا  نیاست که ا  ییهایو استراتژ  ی ذهن  یروشها

 اند. بوده  بندیپا

 ی مقاله، برا  نیبافت« به شما ارائه شده است؛ اما من شخصاً در ااصل »وارن    23ادامه، خلاصه    در

 ز یعمر را ن  مه ی عمر و آموزش فروش ب  مهیکاربرد و ارتباط آن با ب  کیاصل،    23  نیاز ا  کیهر  
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 23  اعمر ب  مهیدر ب  یگذارهیسرما  زیانگرتی و ح  بی ام. نکته قابل تأمل، انطباق عجارائه نموده

اول   اردر یلیم  10جزو    ی متماد  ی هاکه دهه  یکس  ی عنیافت« است؛  »وارن ب  ی گذارهیاصل سرما

 جهان قرار دارد. 

انطباق هر    گر،یعبارت د  به ب  ر یاصل ز  23از    کیبا  اثبات   یبه سو  گریگام د   کیعمر،    مهیبا 

 ... میداریبرم  ،ی گذارهیدر حوزه سرما  نامه مهیب  نیا  ی بالا  گاهیجا

 : 1شماره   اصل

 اول است. تیاولو شهیهم هیسرما حفظ

 برنده: گذارهیسرما

 یگذار  هیروش سرما  یربنایباور، ز  نیاست. ا  ه یاول، حفظ سرما  تیاولو  شه یباور است که هم   نیبرا

 .باشدیاو م

 بازنده:  گذارهیسرما

غالباً در حفظ   جه،ی. در نت اد«یهدف دارد: »به دست آوردن پول ز  کیتنها    ، یگذار  ه یسرما  از

 .شودیبا شکست مواجه م  هیسرما

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

شده در بازار   مه یب  ه یحفظ سرما یابزارها برا ن یشده تر  نی و تضم   نیاز برتر  ی کیعمر    مه ی ب  قطعاً

 در کشور است.  یپُرنوسان امروز
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 : 2شماره   اصل

 یبه صورت جد سکیاز ر اجتناب 

 گذار برنده:  هیسرما

 است.  سکی، مخالف ر1از اصل شماره   یرویپ  با

 گذار بازنده: هیسرما

 .ندیآ  یبزرگ، بدست م  یهاسکیر  رشیپذ  قیکلان تنها از طر ی که سودها  کند یم  فکر

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

با نرخ سود حاصل از مشارکت )سود   بی ( در ترکینی)سود تضم   الحسابیعل  ینرخ سود فن  وجود

 عمر افراد است.  مه ی انجام شده در ب  یهایگذارهیاز سرما  سکیر  ی درصد100(، سبب حذف  یقطع
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 : 3شماره   اصل

 . دیمخصوص به خود را طرح کن  یِگذار هیسرما فلسفه

 برنده: گذارهیسرما

و   هاییتوانا  ت، یشخص   ی ایکرده است که گو  ی مخصوص به خود را طراح  ی گذارهیسرما  فلسفه

م او  نتباشدیاهداف  در  ن  جه،ی.  سرما  ست یممکن  فلسفه  ار یبس  گذارانهیکه   ی هاموفق، 

 داشته باشند.  یمشابه  یگذارهیسرما

 بازنده:  گذارهیسرما

استفاده   ی گر یشخص د  یگذارهیسرما  یاز فلسفه  ا یندارد و    یگذارهی فلسفه سرما  چگونهیه   ای

 .کندیم

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

و... است   یگذارسپرده  مه، ی و مبالغ حق ب  ها لیو تعد  ب یعمر، تنوع ضرا  مه ی جالب توجه در ب  نکته

در   ی گذارهیخودش، نسبت به سرما  یو اهداف مال  یمال  ییتوانا  ت، یتا هر فرد، با توجه به شخص 

 . دیام نماعمر اقد  مهیب
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 : 4شماره   اصل

 .دی کن یخودتان را طراح یشخص  ستمیو فروش سهام، س د،یانتخاب، خر یبرا

 برنده: گذارهیسرما

کرده   ش یو آزما  جادیا  هایگذارهیو فروش سرما  د،یانتخاب، خر  یخود را برا  ی شخص   ستمیس  او

 است.

 بازنده:  گذارهیسرما

 ش یرا اتخاذ کرده است؛ بدون آنکه آن را آزما  یگریشخص د  ستمیس  ایندارد    ی ستم یس  چگونهیه 

 شود،یاو مؤثر واقع نم   یبرا  ی ستم یس  ن یکه چن  یخودش سازگار کند. )هنگام  تی با شخص   ایو  

 .( شودیکه آن هم مؤثر واقع نم   کندیرا اتخاذ م   یگرید  ستمیس

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

حق   ل یتعد  بیضرا  مه،یحق ب  زان یم  مه،یب  ندهینما  گر،مهیکه انتخاب شرکت ب  د یدانیم  حتماً 

سرما  مه یب بازخر  نامه، مهیب  ی هاهیو  ب  نامه، مهی ب  د یحق  اندوخته  از  برداشت  حق   نامه، مهیحق 

عوامل  یاریو بس نامهمهی ب دیدر سررس مهیمبلغ حق ب رییاز محل اندوخته، تغ یوام فور افتیدر

 ی قهیبه سل  ستم،ی( قرار داشته و درواقع، کل سگذارمهی)ب  شدهمهیشخص ب  اریتحت اخت  گر،ید

 ! باشدیم  ی (، قابل بازطراحگذارمهیشده )ب  مهیب
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 کن. دیخر یتوانیآن اندازه که م تا

 برنده: گذارهیسرما

او را داشته باشد،   یارها یمع  ،یگذارهیسرما  کیکه    یاعتقاد ندارد. در صورت  «ی»تنوع طلب  به

 . دهدیاختصاص م  یگذارهیخود را به آن سرما  ی هاهیتمام پول و سرما  باًیتقر

 بازنده:  گذارهیسرما

 ی بزرگ را ندارد و پول خود را به بخشها  اریبس  ی گذارهیسرما  ک یانجام    ی لازم برا  نفس اعتمادبه

 .کندیم   م یکوچکتر، تقس  یهایگذارهیتر و در سرماکوچک

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

به اندوخته(، فرد   زیوار   ایو    هیاول  یهمان آورده  ای)  یگذاراست که با ورود پلان سپرده  جالب

عمر خودش، بصورت   مهیکه اراده کند را در ب  ی پول  زانی(، قادر است هر مگذار مهی)ب  شدهمهیب

مرکب از همان   یمند شدن از نرخ بهرهو با بهره  یلیتکم   یپوششها  مهیخالص و فارغ از حق ب

 مه یب  یگذارهیبخش سرما  دنیبه سود رس  یشش ساله برا   ا یبه انتظار پنج    ازیاول )بدون ن  سال

 کند.   ی گذارهیعمر(، سرما
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 : 6شماره   اصل

 . دی خود را کم کن یاتهایممکن، مال زانیم نیشتریب تا

 برنده: گذارهیسرما

 م یتنظ  یاخود را به گونه  یتها یداد و ستد متنفر است و فعال  ی هانهیهز  گر یو د  ات ی پرداخت مال  از

 حد ممکن برساند. نی ترنییبه پا  یخود را به طور قانون  اتی که پرداخت مال  کندیم

 بازنده:  گذارهیسرما

و   ستیدر بلندمدت ن  ی گذارهیمعاملات بر عملکرد سرما  ی هانهیو هز  اتهایمال  یمنف   ری تأث  متوجه 

 . ردیگیم  دهیآن را ناد  ای

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

 اتیمعاف از مال  شوندیعمر پرداخت م  مه یکه بابت ب  یی ها  مه یتمام حق ب  رایاست! ز  زیبرانگ  تعجب

 ی ها هیعمر اعم از سرما  مه یدر ب  دشدهیتول  یها هیسرما  یتمام  گریبر درآمد هستند؛ از طرف د

 . باشندیم  ات یعمر، تماماً معاف از مال  ی هامهی شده در ب  د یتول  ی اندوخته  ن یفوت، امراض و همچن
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 : 7شماره   اصل

 کن. یگذارهیسرما  یکنی که درک م یزیچ یبر رو تنها

 برنده: گذارهیسرما

 دهد.  ی انجام م  یگذار  ه یکند، سرما  ی که درک م  ی زیچ یبر رو   تنها

 بازنده:  گذارهیسرما

است که انجام   یاز کار  ق یداشتن درک عم   ت،ی موفق  یضرور   یازها ین  ش ی از پ  یکیداند که    ینم 

خود او وجود   یسودمند در حوزه تخصص  یها   تیشود که موقع  یدهد. به ندرت متوجه م  یم

 دارند. 

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

نابِ   یفرصت ها   یاست که اغلب مردم، با جستجو  نیتعجب داشته ا  ی جا  شه یکه هم   یا  نکته

 یشناخت  چگونه یو شغل خودشان ندارد و ه   تی با حوزه فعال  ی ارتباط  چگونهیکه ه   ی گذار  هیسرما

 ادیرا به    م«یگرد  ی»آب در کوزه و ما تشنه لبان م   تیهم نسبت به آن حوزه ندارند، درواقع حکا

ثالث و بدنه   ی هامهیرا به واسطه ب  مهیبه اتفاق مردم، صنعت ب  بیکه اغلب قر  ی آورند! درحال  یم

 رشاخه یعمر به عنوان ز  مهیدر ب  ی گذار  هیسرما  ن،یشناسند و بنابرا  ی م  ی و درمان و... به خوب

عموم  یبرا یگذار هی سرما ی فرصت ها نیاز شناخته شده تر یکیتواند  ی م مه،یصنعت ب نی هم 

 .شودمردم محسوب  
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 : 8شماره   اصل

 . دیاجتناب کن  ست،یشما سازگار ن ی ارهایکه با مع ییدر بخشها یگذارهیسرما از

 گذار برنده:  هیسرما

تواند به   یکند. م  یاجتناب م  ست،یسازگار ن  شی ارهایکه با مع  ییدر بخشها  یگذار  هیسرما  از

 .دی»نه« بگو  یگرید  ز یبه هر چ  یآسان

 گذار بازنده: هیسرما

 . دیتواند به طمع خود، »نه« بگو  یکند. نم   یرا اتخاذ م   گرانید  یارها یمع   ا یندارد و    ی اریمع  چ یه 

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

ب  ی مرکز  مه یب  س ی که به کتاب قانون تأس  یزمان  ی ها  مه یب  68نامه    ن ییبه آ  ایو    ی گر  مه یو 

موظفند علاوه بر   مهی ب  یکه شرکتها  میشو  یمواجه م   یماده قانون  نیبا ا   م، یکن  ینگاه م  یزندگ

خود )سود حاصل از مشارکت(   ی گذار  هیدرصد از سود سبد سرما  85شده، حداقل    ن یسود تضم 

و چنانچه   ند یپرداخت نما  ی شرکت، به و  ی اضیر  ر یگذار از مجموع ذخا  مه یهر ب  همرا به نسبت س

 ی مرکز  مهینامه نباشد، ب  مهیگر رخ دهد که قادر به جبران خسارات ب  مهیشرکت ب  یبرا  یهر اتفاق

 مسئول جبران خسارات است. ،ییاتکا  گر  مه یبه عنوان ب

ضرا  نکه یا  نی همچ ها،  تعد  بیپوشش  قابل  مهیب  ی ها  لیو  که  است  منعطف  آنچنان   ت یعمر 

 ل ی. تنها دلباشدیرا دارا م  یو بالقوه ا  طیگذار واجد شرا  مهیهر ب  طیو شرا  ارها یسازگارشدن با مع

 یی فروشنده، توانا  یاست: من و شما   ز یچ  کی  طیواجد شرا  ی مشتر  کیاز زبان    دن ی»نه« شن

مع  مهیبمنطبق کردن   با  نداشته  یمدنظر مشتر   یارها یعمر  بنابرا میارا  »نه« گفتن   لیدل  نی. 
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 نویسنده: حامد عسگری

شرا  انیمشتر ب  طیواجد  ب  مه یبه  انطباق  عدم  مع  مه یعمر،  با  بلکه   ست؛ین  شانیا  ی ارهایعمر 

 ه است. نبود  یمشتر  دگانیانطباق در مقابل د  نیا  شی فروشنده قادر به نما

 

 : 9شماره   اصل

 . دیخود را انجام ده قات یتحق

 گذار برنده:  هیسرما

داشته   یاو همخوان  ی ارهایاست که با مع  دیجد  ی گذار  ه یسرما  ی فرصت ها  ی مستمر در پ  بطور

گوش    یگران  لیگذاران و تحل  هیسرما  یخودش باشند. تنها به صحبت ها   قاتیتحق  هیو کاملاً بر پا

 دارند.  ی پُرمحتوا و قابل احترام  لیدهد که دلا  یم

 گذار بازنده: هیسرما

 شه یهم  جه یآسان تر قرار دهد. در نت ر یرا در مس ی است که و 1000به  1فرصتِ  کیدنبال  به

ها« متخصص   هیبه هر که ظاهرش »شب  شهی است. هم   انه«یماه   یتهای به دنبال »نقطه اوج فعال

دهد. تمام   یانجام م  یو اساس  ق یعم   یمطالعه ا  د،یاز خر  شی پ. به ندرت  دهدیباشد، گوش م

روزنامه روز  ایکارگزار، مشاور  کی ی از سو یشنهادینکته »داغ« پ نیآخر حصربه او من قاتیتحق

 قبل است.

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

که   دهدیگوش م  یلگرانیتحل  ی: تنها به صحبتهاکنمیجمله جلب م  کی  نی شما رو به هم   توجه

بنابرا  یپُرمحتوا و قابل احترام  لیدلا خودتان در   ی عقلان  ل یبر تعداد دلا  دیتوانیتا م  نیدارند. 

 .دیی فزایب  یمواجهه با مشتر
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 نویسنده: حامد عسگری

 : 10شماره   اصل

 .دی اندازه صبور باش  یب

 گذار برنده:  هیسرما

به انتظار   ش، ی ارهایمنطبق با مع   ی گذار  هیسرما  کی  افتن یصبر را دارد که در هنگام عدم    نیا

 باشد.  شی ارهایکه مطابق مع ابدیرا ب یتا مورد  ندیبنش

 گذار بازنده: هیسرما

 باشد.   یدر بازار مشغول انجام کار   دیکند در همه حال با  یم  تصور 

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

که   یانیکرد. بارها در پاسخ به مشتر  لیتحل  زین  یگرید  هیتوان از زاو  یرا م  نجایبودن در ا  صبور

عمر را داشته اند گفته ام   مهیب  ییسال ابتدا  10  ا ی  5عمر در همان    مهیب  ینجوم  ی توقع بازده 

سال   5  ی عمر است و نه برا  کی  ی برا  داستیکه از نامش پ   ی همان طور ، یگذار  ه یسرما  ن یکه ا

پانزدهم   ی که در سال ها  ی شگرف  ی توان در تصاعدها   ی عمر را م   مه یدر ب  یصبر واقع  جهی! نتندهیآ

 ی م شهیاست که صبر پ  یبه بعد مشاهده کرد. پاداش، از آنِ کسان  ستمی ب  یو سال ها  ستمیب  یال

 کنند.
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 نویسنده: حامد عسگری

 : 11شماره   اصل

 . دیاقدام کن  فوراً

 گذار برنده:  هیسرما

 کند.   یاقدام م  ،ی ریگ  می محض تصم   به

 گذار بازنده: هیسرما

 اندازد.  یم  قیرا به تعو  کارها 

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر یها  مهیدر فروش ب کاربرد

 تیریاصل مد  23عمر با آنچه »وارن بافت« به عنوان »  مه یب  ن یاندازه تطابق ب  نیاوقات از ا  یگاه 

به سرعت  ستیکاف ازدهم، یشوم! درباره اصل   یمطرح کرده است، شگفت زده م ه«یپول و سرما

 .میندازیب  ی عمر نگاه   مه ی ب  ینقدشوندگ  یبالا

 ی هیساعت بوده ام! بد  4عمر تنها در عرض    مه یدر تهران، شاهد پرداخت چک وام ب  ی حت  من

 ییِپرداخت اندوخته نها  ا ینامه و    مه یب  د یبازخر  ا یهمچون اقدام به برداشت و    ی موارد  است که 

 ه ی سرما  ن،ی. بنابراردیپذ   ی بالا انجام م  ار یبس  یبا سرعت   مه، یشرکت ب  یمدتِ قرارداد از سو  انِیپا

 یبرا  یپول نقد فور  ،یر یگ  میتواند به محض تصم   یعمر، م  مهیشده(، با داشتن ب  مهی)ب  گذار

 را در دست داشته باشد.   یهرگونه اقدام فور 
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 نویسنده: حامد عسگری

 : 12شماره   اصل

 یبرا  یاشده  نییتع  شیاز پ  لی که دل  دی نگه دار  یموفق را تا زمان  یگذارهیسرما  کی

 .دی فروش آن داشته باش

 گذار برنده:  هیسرما

خروج از   یشده برا  نی یتع  شیاز پ  لیدارد که دل  ینگه م  یموفق را تا زمان  یگذار  هیسرما  کی

 .دی به وجود آ  یگذار  هیسرما

 گذار بازنده: هیسرما

ترسد که سودِ   یبه دست آوردنِ سود دارد. اغلب م  یبرا  یشده ا  نییتع  شی ندرت، قانونِ از پ  به

کند و همواره   ی م  ل یخود را به پول نقد تبد  ی گذار  هیسرما  ن،یگردد! بنابرا  لیتبد  انیکم به ز

 دهد.   ی را از دست م  ی کلان  یسودها

با  2000سال    در (، SECبورس و اوراق بهادار )   ون یسیدر کم   ر« یشده »برکشا  ی گانیاطلاعات 

را فروخته است. در مجمع   «یزنیاز سهام خود در »د  یاد یمقدار ز  ر«یآشکار ساخت که »برکشا

سهام را   نیرن بافت« سؤال کرد که چرا اسهامدار از »وا  ک ی،  2002در سال    ر« ی»برکشا  انه یسال

 ینم  ی نظر  ش یها  یگذار  ه یاست که او هرگز درباره سرما  ن ی»بافت« ا  است ی! ست؟فروخته اس

که  م یداشت ی شرکت، نظر یرقابت ی هایژگیپاسخ داد: »ما نسبت به و می مستق ر ی غ نیدهد، بنابرا

 کرد.«   رییتغ

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

عجولانه،   ماتی شده نتواند بر اثر تصم   مه یشود که ب  یعمر، باعث م  مهیاست نه؟! ذات ب  جالب

کند!  ی کند، موجود حساب خود را خال ی دستگاه عابربانک عبور م کیهروقت که مثلاً از مقابل  
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 نویسنده: حامد عسگری

عجولانه  ی ها  یریگ  م یم در معرض تص یریشده را از قرارگ مه یب ی ها ی گذار ه یعمر، سرما مهیب

 یبا سد   د، یعمر نما  مه یب  د یگذار( اقدام به بازخر  مه یب  ا یشده )  مه یدارد و هرگاه که ب  یم   هدور نگا

شده   مهیب  یاز موارد، رأ  یم ی از ن  شیشود که در ب  یمواجه م  مهیب  ندهینما  هیبه نام مخالفت اول

 دهد.  یم رییرا تغ دیبر بازخر  یمبن

 

 : 13شماره   اصل

 . دیکن  یرویخود مصرانه پ ستمیس  از

 گذار برنده:  هیسرما

 کند.   یم  یروی خود مصرانه پ  ستمیس  از

 گذار بازنده: هیسرما

 یو اهدافش را برا  ارهایداشته باشد! مع  یستم ی البته اگر س  برد؛یسؤال م  ریخود را ز  ستمیس  دائماً

 دهد.   یم   رییتغ  ش یکارها  ه یتوج

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

به چارچوب ها و   بندیپا  ستیبا  یشده، م  نیتضم  ی سودده   یبرا  مهیب  یاست که شرکتها  یهیبد

 ن، یرا داشته باشند. بنابرا  رات ییتغ  زانیم  نیباشند و در طول زمان، کمتر   ی نیاصول ثابت و مع

چارچوب   کیدر    زیهمه چ   باً یتقر  م، یکن  یعرضه م  یکه به مشتر   یعمر  مه یمطابق با جدول ب

نامه به   مهیممکن در طول مدت قرارداد ب  راتییتغ  زانیم  ن یو با کمتر  ی نیب  شی پو قابل    یکل

 رود.   ی م  شیپ
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 : 14شماره   اصل

 . دیو فوراً آنها را اصلاح کن دیری خود را بپذ اشتباهات 

 گذار برنده:  هیسرما

شود، آنها را اصلاح  یکه متوجه اشتباهاتش م   ی ا داند که ممکن است اشتباه کند. لحظه یم او

 کوچک باشد.  یها   انیاز ز  شی ب  ی زیکه مشکلات او چ  د یآ  یم   شی به ندرت پ  جه یکند. در نت  یم

 گذار بازنده: هیسرما

ت که بتواند  اس  دواریکشد و ام  یکه در آنها شکست خورده نم   ییها  یگذار  ه یاز سرما  دست

 برد.  یبزرگ رنج م  ی ها انیاغلب از ز  جه،یضررش را جبران کند. در نت

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

عمر نگاه   ی ها  مه یب   د یدر زمان سررس  راتییبه موضوع امکان اعمال تغ  هیزاو  ن یبه حال از ا  تا

 مه، ی در مبالغ حق ب  ی ادیز  راتیی، اجازه تغ14منطبق بر اصل    قاًیدق  مه،یب  یشرکتها  د؟یکرده بود

 مان، دهند تا چنانچه به مرور ز یشده قرار م   مه ی ب ار یرا در اخت لهایو تعد ب یضرا ، یسپرده گذار

 باشد.   ایشده مه   مه ی ب  یامکان برا  نیشود، ا  جادیعمر ا  مهیبه اصلاحات در پلان ب  ازین
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 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 15شماره   اصل

 .دی کن  لیآموزنده تبد ات یبرا به تجر اشتباهات 

 گذار برنده:  هیسرما

 نگرد.   یآموزنده م   اتیبه اشتباهات، به عنوان تجرب  همواره

 گذار بازنده: هیسرما

پردازد تا بفهمد چگونه آن را بهبود ببخشد. همواره به   ی روش نم   کیبه    یبه اندازه کاف  هرگز

 و آسان« است.  ع یراه حل سر  کیدنبال »

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

 ن یاست که همواره ب  یگذار عاقل، کس  هیسرما  کیداشته و دارند که    د یهمواره تأک  اقتصاددانان

. دینما یخود، تعادل برقرار م سکیبدون ر یها  ی گذار هیماو سر سکیپُر ر ی ها  یگذار هیسرما

عنوان    مهیب به  ر  ی گذار  هیسرما  کیعمر  م   سک،ی بدون  ابزار جبران   یهمواره  در حکم  تواند 

 ی م  جادیا  یو  یشود که حداقل، فرصت جبران را برا  یشده تلق  مهی ب  یاشتباهات گذشته برا

 کند... 

 

 

 

 

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
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 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 16شماره   اصل

 . دیخود را بپرداز یتهایموفق یبها

 گذار برنده:  هیسرما

کسب   ی شتریو اکنون با صرف وقت کمتر، درآمد ب  ابدی  ی م  ش یتجربه اش، افزا  شیبا افزا  یو  سود

 خود را پرداخته است.  ی ها تی موفق  یاو، بها  نکه یا  یکند. برا  یم

 گذار بازنده: هیسرما

خود درس   اتیست. به ندرت از تجربضرورت ا  کی  ،یتی هر موفق  یداند که پرداخت بها برا  ینم 

 دهد.   یخود را از دست م  زیورزد تا آنجا که همه چ  ی و بر تکرار اشتباهاتش اصرار م  ردیگ  یم

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

  یی سال ابتدا  5عمر در    مه یهمچون ضررده بودن ب  یبا مسائل  زین  مهیب  ندگانیاز نما  یبرخ   یحت

بها  ن یا ، ی)که در موارد  دیآن را بپرداز ی که اگر بها یعمر به گونه ا مهیمشکل دارند! اما ذات ب

 ثباتا  ی . برادیکن  ی م   افتینامه در  مهیمدت قرارداد ب  ان ی(، پاداش آن را در پاشتر یصبر ب  یعنی

و به رقم اندوخته  دی کن نتیرخودتان پ یساله برا 30عمر   مهیجدول ب  کیالآن  ن یامر، هم  نیا

 7و    6و    5  ی. حالا به اندوخته سال هادیندازیب  ینگاه   30و    29و    28  ینامه در سال ها   مهیب

 .دیجدول نگاه کن

 مهیب  ییانتها  ی سالها  ز یشگفت انگ  ی به سودها   دن یرس  ی برا  ییبها  دیکه با  د یمتوجه شد  احتمالاً 

 .دیعمر بپرداز
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 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 17شماره   اصل

 . دیینگو یزیچ دیکه در حال انجام آن هست یدر مورد کار هرگز

 گذار برنده:  هیسرما

 گرانید  نکهی. به ادیگو  یسخن نم   یکه در حال انجام آن است با کس  یدرباره کار   چگاهیه   باًیتقر

آن   ریندارد و خود را درگ  یا  کنند، علاقه  یم   یاو چه فکر  یگذار  هی سرما  ماتی در مورد تصم 

 کند.   ینم 

 گذار بازنده: هیسرما

سرما  همواره مورد  سا  یفعل  ی هایگذارهیدر  با  م  نیریخودش  به جا   یصحبت  و  آنکه   یکند 

 زند.   یمحک م   گرانیبسنجد، آنها را با نظرات د  تیخود را با واقع ماتیتصم 

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

شود که   یم  جادیا   یکه وقت  ی. معضلدیاعمر مواجه شده  مه ی ب  دیبه نام بازخر  ی با معضل  حتماً 

 ا یکند و نظرات آنها را جو  یمشورت م  گرانینموده با د  یداریعمر خر  مهیب  نکهیدرباره ا  ،یمشتر

 .زندیمحک م انش،یخود را بر اساس نظرات اطراف میتصم   نیشود و سپس ا  یم

 نیممکن ا  ق یهمواره به هر طر  ی آن، چه خواهد بود. فروشنده حرفه ا  جه ینت  میدان  یما م   همه

 مات یدر مورد تصم  گران ید  نکهیها، به ا  ی کند که حرفه ا  یخاطر نشان م   ی نکته را به مشتر

 کنند.   یآن نم   ر یندارند و خود را درگ  یا  کنند، علاقه  یم  یآنها چه فکر  یگذار  هیسرما
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 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 18شماره   اصل

 .دیبسپار گرانی خود را به د یکه چگونه کارها  دیبدان

 گذار برنده:  هیسرما

 سپارد.  یم  گرانیبه د  تیهمه آنها را با موفق  ی حت ایخود و   یها   ت یمسئول  اغلب

 گذار بازنده: هیسرما

 ی اش را م  ی گذار  هی سرما  مات ی که تصم   یرا به همان روش  ی گذار  هی سرما  رانیو مد  مشاوران

 کند.   ی انتخاب م  رد،یگ

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

خودمان   یها   سکیر  تی که مسئول  ستین  نیا   مهیب  ی معنا  ا یبپرسم؟! آ  ی از شما سؤال  دیده  اجازه

، به 18که در اصل    ست ین  یهمان کار  قاًیدق  ن یا  ای! و آم؟یانداز  یگر م  مهیرا به گردن شرکت ب

)از جمله   گرانیخود را به د  ی ها  ت یگذاران خبره، اغلب مسئول  هیآن اشاره شده است؟ بله! سرما

 سپارند.  ی ( ممه ی ب  یها  رکتش
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 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 19شماره   اصل

 . دیکن یتر از سطح ثروت خود زندگ  نییپا اریبس

 گذار برنده:  هیسرما

اگر ثروتش آنقدر هست که مرسدس   ی عنیکند. )  ی م  ی تر از سطح ثروت خود زندگ  ن ییپا  اریبس

 شود!(   ی سوار نم   ی وندایاز ه   شی بنز سوار شود، اما ب

 گذار بازنده: هیسرما

 کنند(.   یم ی کار  نی کند )اغلب مردم چن  یم  ی فراتر از سطح ثروت خود، زندگ  احتمالاً 

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

کنند که با عدم پرداخت   ی نگاه م  ن یشود، بازنده ها به ا  ی م  مه ی ت حق بحرف از پرداخ   ی ! وقتخب

ب م  مهیحق  چ  ی عمر،  هستند،   ییزهایتوانند  آنچه  از  فراتر  بتوانند  آنها  واسطه  به  که  بخرند 

 دخو  یفعل  لیمدل بالاتر، همان اتومب  لیاتومب  دیخر  ی کنند! اما برنده ها، مثلاً به جا  ییخودنما

 پردازند.   یعمر م   مه ی را سوار شده و مابه التفاوت آن را بابت حق ب
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 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 20شماره   اصل

 .ستین یعامل اصل پول

 گذار برنده:  هیسرما

 پول.   یکند و نه برا  ی م  یگذار  هیخود، سرما یابی و کام  اقیاشت  یبرا

 گذار بازنده: هیسرما

 یابیدست  یبرا  عیسر  یراه   ،یگذار  ه یکند که سرما  یکند، و تصور م   یم  دا یپ  زهیواسطه پول، انگ  به

 آسان به ثروت است.

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

کند که فقط شامل   هیته  یعمر را به گونه ا  مه یب  ک یتواند    یم  یگذار  مهیکه هر ب  میدان  ی م  قطعاً

را بزند! اما   ی ا  مه یو ب  ی لیتکم   ی پوشش ها  یتمام   د یباشد و ق  یعیفوت طب  ه یاندوخته و سرما

 نموده اند؟   ی داریخر  طیشرا  نیبا ا  ی عمر  مه یگذاران شما، ب  مهیچند درصد از ب

عمر بسنده   مه ی کند؛ درواقع مردم، صرفاً به مقوله اندوخته ب  ی نم   یکار  ن ی چن  چکس یه   باًیتقر

 مه یب  ی لیتکم   ی که حاصل پوشش ها  یو آرامش خاطر   شی آسا  دیتوانند ق  ی نم   رایکنند، ز  ینم 

 .ستین  شانیدر زندگ  یدانند که پول، عامل اصل  ی بزنند. آنها م  ی عمر است را به سادگ
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 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 21شماره   اصل

 . دیکه دار یزی و نه عاشق چ دیده یکه انجام م دیباش یکار عاشق

 گذار برنده:  هیسرما

خود را از آن   یو خرسند  تیشده است )و رضا  ریدرگ  ی گذار  هیسرما  ندیبا فرآ  یلحاظ احساس  از

 .ندیگز  ی دور  ی شخص   یگذار   هیکند(، و قادر است از هرگونه سرما  یکسب م

 گذار بازنده: هیسرما

 شود.  ی خود م  یها  یگذار  ه یسرما  عاشق

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

 ی ها  مه ی در فروش ب  ی اتینکته مهم و ح  نیبه ا  نگ،یمارکتمهی ب  ینارها یدر کارگاهها و سم  بارها 

 ی انجام م  شانینامه برا  مه یب  ن یکه ا  یعمر را به خاطر کار  مه یعمر اشاره کرده ام که مردم ب

 برگ سند از جنس کاغذ!  کی  خرند و نه به خاطر یدهد م 

حاصل از   د یعمر و فوا  مه یب  ی فن  ی ها  یژگی: ومیعمر با دو مقوله مواجه هست  مه یدر فروش ب  ما

 ی ژگیحاصل از و  دیدارند و فوا  یدر منطق مشتر   شهیر  یفن  ی ها  یژگیها. درواقع و  یژگیآن و

 است.  یژگ یو  کیعمر،    مه ی دارند. مثلاً وام در ب  یدر احساسات مشتر   شهیر یفن  ی ها

را بپردازد(   لیاتومب  کیپرداخت    ش ی خواهد با آن وام انجام دهد )مثلاً پ  یم  ی که مشتر  ی کار  اما

خود   یها  یگذار  هیسرما  ندیبا فرآ  یاحساس  لحاظ  از ها،    یاست. از آنجا که حرفه ا  دهیفا  کی

 عمر است.  ی ها  مه یفروش ب  دیها، کل یژگیو  ی به جا  دیشوند، اشاره به فوا  یم  ریدرگ
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 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 22شماره   اصل

 . دیاختصاص ده یگذارهیفکر و ذکر خود را به سرما تمام

 گذار برنده:  هیسرما

 خود است.  ی ها یگذار  ه یتمام مدت شبانه روز به فکر اهداف سرما  در

 گذار بازنده: هیسرما

دهد   ی خود، اختصاص نم   ی گذار  هیبه اهداف سرما  دن یو زمان خود را به طور کامل به رس  فکر

 هستند(.  یی زهایاگر بداند که آن اهداف چه چ  ی )حت

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

 حاتیتوض  یاست. برا  یگریعمر، حرف د  مهیب   دیحرف است و هدف از خر  کیعمر    مهیب  دیخر

 . دیمراجعه کن  21به اصل   شتریب
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 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09197780740: موبایل  021-47621414تلفن: 

 عمر  مهیدر آموزش فروش ب  ی دیاصل کل 23

 نویسنده: حامد عسگری

 : 23شماره   اصل

 . دیخود قرار ده یاصل تیفعال انیخود را در جر هیسرما

 گذار برنده:  هیسرما

مثال،   یکند. )برا  یاز همه، دوستشان دارد، صرف م   ش یکه ب  ییخود را در همان حوزه ها  پول

قرار داده است، به   « یهاثو   ریخود را در سهام »برکشا  ه یدرصد از سرما99»وارن بافت« برابر با  

کند.  ی حجم پول خود را در صندوق »کوآنتوم« حفظ م  شتر یشوارتز« ب ی »جورج  ب یترت ن ی هم 

که پول   یافراد  ییخودشان با سرنوشت دارا   یشخص   ییو »بافت« سرنوشت دارا  رتز«»شوا  یبرا

 است(.   کسانیآنها واگذار کرده اند،    ت یریرا به مدخود  

 گذار بازنده: هیسرما

 ی ها  تیکند. در واقع، فعال  یخود اضافه م  ه یبه سرما  یکم   یریمقاد  ها،یگذارهیسرما  انیم  در

خود   ی ها  یگذار  هیسرما  ازیاست. وجوه مورد ن  ز یثروتش مخاطره آم  یاو غالباً برا   یگذار  هیسرما

 ، یتجارت، حقوق، صندوق بازنشستگ  یهمچون سودها  ی گرید  یخود( را از جا   ی انهای)و جبران ز

 . کندیم  نی شرکت و... تأم  یدهپاداش  یها  مهبرنا

 (:یعمر )از زبان حامد عسگر مهیدر آموزش فروش ب کاربرد

 د یکنیهم سهم شماست! خودتان فکر م یکی  ن یتا را من گفتم و ا  22 نه، یگز  23  ان ی! از مخب

 ...؟!ستیعمر چ  مهیاصل و ارتباط آن با ب  نیکه کاربرد ا

 حامد عسگری  - گر و توانگر باشیدبیمه

 لینک منبع مقاله 
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