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 یفروشندگ  انیدر جر  ی اجتماع  ی بارها و بارها به اصطلاح اثبات ها   ،یتاکنون و در مقالات قبل 

بوده و   ی اشاره ها به صورت ضمن   ن یا  ی عمر اشاره کرده ام. اما تمام  یها  مه ی خصوص بو به  مه یب

در   یاجتماع   ی اثبات ها  ر یتأث  ی جامع، به بررس  ی مقاله، به شکل  نیگرفتم تا در ا  م یتصم   ن،یبنابرا

 شما بپردازم.  یشنهادی عمر پ  مه یب  د یبه خر  یمتقاعدکردن مشتر  یراستا

 ی خودمان قرار نم   یرا الگو   تیو اقل  میکن  یاقتدا م  تیبه اکثر  م،یریکه قرار بگ  ی طیدر هر مح  ما

 دهم.  حی مثال توض  کیرا با ذکر    ن یا  دی. بگذارمیده 

به عنوان طرفدار   ی(، در ورزشگاه آزادس یاستقلال و پرسپول  ان ی)م  تختیپا  یدِرب  ی در باز   شما

! ناگهان داور به نفع استقلال،  دینشسته ا  سیاز هواداران پرسپول  یم یعظ   ل یخِ  انیقرمزها، در م

 و شما، بلند شده و با سوت    ان یدرصد اطراف  ۹۵  د ینیب  ی م  کدفعه، یکند و    ی اعلام م  ی لتضربه پنا

کنند! واقعاً شما در آن   ی اعتراض م  مشیو پرتاب هرچه در دست دارند به داور و تصم   ادیفر

پاسخ   م، یریقرار بگ  ط،یو واقعاً در آن شرا  می! چنانچه با خودمان صادق باشد؟یکن  ی لحظه، چکار م

 است:  نیا

  یم دنیکش ادیهم به مانند همه آن هوادارنِ دو آتشه قرمزها، شروع به سوت و فر من

 پرتاب کنم!!!  نیام را به داخل زم یآب معدن یهم بطر دیکنم و شا
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و به   میگروه بپندار ک یاز    یخودمان را عضو  نکه یا  یتمام ما انسانهاست. ما برا  ی ذات وجود  نیا

آن گروه، انجام   ی اعضا  ر یکه سا  م یکن  ی را م  ییهمان کارها  م، یرا اثبات کن  ن یا  گروه،   یاعضا   ریسا

 دهند.  یم

مقاله من   نیا  دیهست  ی اجتماع  یاثبات ها   هی درباره نظر  شتریب  یریادگیعلاقه مند به    چنانچه

 .دیمطالعه کن  "عمر   ی ها  مه ینامه در فروش ب  ه یبه نام توص  یمعجزه ا"  عنوان  با را

 جمله است: کی  نیدو مقاله، حول ا  نیبحث من در ا  تمام 

گروه بودن، قادر است  ا یجمع  کیاز  یقرار گرفتن، و عضو گرانیقبول د مورد

 دهد... رییتغ شه یما را از ر یرفتارها

فروش   ی در راستا  ،یاثبات اجتماع   ده یپد  یاست که چگونه از قدرت معجزه آسا  نیسؤال ا  حال، 

 پاسخ ساده است:  م؟یبهره ببر  مانیشنهادیعمر پ  مهیب

شما نشسته و در مقابل   ی که روبرو  یاست که به مشتر  نیا  دی که لازم است انجام ده   ی کار  تنها

  یاز انسانها  یگروه   ایجمع    کیکه    دیو اثبات کن  دینشان ده   کند،یعمر مقاومت م  مهیب  دیخر

 تِی!(، در اقلیمشتر  یعنیاند! و حالا تو )عمر کرده  مهیب  نی هم   دیمشابه خودش، قبلاً اقدام به خر

 ...یاعمر را ندارند قرار گرفته  مهی ب  نیکه ا  یکسان

انجام دادم.    هایکه من در نانومارکت پرستاران، معلمان، آتشنشانان، و ارتش  ی مثل همان کار  قاًیدق

اصل   ی بازارها  نهای)ا مدت  یهدف  در طول  عنوان    ی من  به  ب  کیکه  فعال  مه یفروشنده   ت یعمر 

هدف و اصول   ی درباره بازارها  شتر یب  یریادگی  ی برا  نکه ی(. ضمن ادادندیم  ل یرا تشک  کردمیم

 ؛ یمشتر  اره ی»سعمر( به کتاب اول من با عنوان    یها مهیخُرد مخصوص ب  یابی)بازار  نگینومارکتنا

 . دیمراجعه کن  نگ«یعمر به سبک نانومارکت  یها   مه یدر ب  ی ابی  یهنر مشتر 

 است:  نیکار را کردم؟! پاسخ ا  نی چطور ا  د یپرس  ی م  حتماً 
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 نامه« ه یتوص »دفتر

نامه جداگانه بسازم. مثلاً   ه یدفتر توص  کیهدفم،    ی هرکدام از بازارها  ی عادت دارم که برا  من

 ی که روبرو  یآتشنشانان و... سپس زمان  ژهینامه و  هی دفتر توص  ایپرستاران و    ژهینامه و  ه یدفتر توص

 مت جلسه، با مقاو  انیدهم و در پا  ی م  ح یتوض  ی و  ی عمر را برا  مه یو ب  نمینش  ی آتشنشان م   کی

 ۴۰۰از زبان    نامه هی توص  ۴۰۰مثلاً    ی که حاو  ی نامه ا  ه یشوم، دفتر توص  ی مواجه م  ی مشتر  نیا

گذارم   ی آتشنشان م  ن یا  ی را روبرو  کرده اند  یدار یعمر خر  مه یکه تا آن لحظه از من ب  یآتشنشان

 نامه را مطالعه کند.  ه یاز توص ی تا دفتر را ورق بزند و برخ کنمی و کاملاً سکوت م

 ه یکه دفتر توص  یآتشنشانها، وقت  ن یدرصد ا  ۸۰است که واکنش   ن یا  زیجالب و شگفت انگ نکته

 مه یچقدر حق ب  نهایجمله است: »ا  نیا  نندیب یرا م  ینامه همکاران خودشان در سازمان آتشنشان

 کنند؟!«   ی پرداخت م

به   دن،ینخر  یآتشنشان از رو  نیکار تمام شده است! ذهن ا  یعنیمن،    یجمله برا  نیا  دنیشن

کار به بعد، با   ینجایاست. از ا  افتهیانتقال    ای( شده  Shift)  فتیش  دن،یخر  ی متی با چه ق  یرو

 آنها عمر«  ی ها  مه یب   ژهیبستن فروش و  دهیمتد برگز  ۲۲»  نار یوب  لمیکه در ف  یی کهایاستفاده از تکن

 بندم.  یکنم و م  یم   ی ام، فروشم را قطعقرار داده   ز یشما ن  ار یدر اخت  را

 لم یف  ن یباشد تا از شما دعوت کنم ا  ی بود که بهانه ا  نیمقاله، ا  نیتمام هدف من از ارائه ا  اما

ارزنده خود  ی شنهادهایو سپس نظرات و تجارب و پ د یآموزنده و جذاب را مشاهده کن تینهایب

 ی درج کامنت در انتها  قیابزار قدرتمند را با من از طر  نیاز ا  شتریهرچه ب  یریگبهره  یرا در راستا

 .دیبگذار  انیصفحه درم نی هم 

 حامد عسگری  - گر و توانگر باشیدبیمه

 لینک منبع مقاله 

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM
https://bimehmarketing.com/product/%d9%81%db%8c%d9%84%d9%85-%d9%88%d8%a8%db%8c%d9%86%d8%a7%d8%b1-%db%b2%db%b2-%d8%aa%da%a9%d9%86%db%8c%da%a9-%d8%a8%d8%b1%da%af%d8%b2%db%8c%d8%af%d9%87-%d8%a8%d8%b3%d8%aa%d9%86-%d9%81%d8%b1%d9%88/
https://bimehmarketing.com/%d8%a7%d8%ab%d8%a8%d8%a7%d8%aa-%d8%a7%d8%ac%d8%aa%d9%85%d8%a7%d8%b9%db%8c-%d8%af%d8%b1-%d9%81%d8%b1%d9%88%d8%b4-%d8%a8%db%8c%d9%85%d9%87-%d8%b9%d9%85%d8%b1/

