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 کیکه به عنوان    یشما در کار   ا یسؤال ساده شروع کنم؛ آ  ک یمقاله رو با طرح    ن یا  د یاجازه بده 

خود خودبه  دیباش  ن یقطعاً اگر بهتر  د؟ یهست  نیبهتر  دیدهیانجام م  مهیب  یفروشنده  ای  ندهینما

و دوست داره   تهیبه دنبال موفق  ا یدن  نیدر ا  ی است که هر کس  یهیبود. بد   دی موفق هم خواه 

اون رو دارند  یایکه رؤ ی تیهستند که به موفق  یکم ی لیکه تعداد خ نهیا تیبشه، اما واقع فقمو

 د یجد  یبه درک ت،ی درباره راز موفق قاتمیمطالعات و تحق نی در ح راًی. من اخکنندیم دایدست پ

 بگذارم.   انیگرفتم اون رو با شما هم در م  می و تصم   دمیرس «یفرد  تی و تازه درباره »موفق

 یهستند که هر کس  یکلمات و واژگان بزرگ  نهایا  ؛ ییخودشکوفا  ت؛ یموفق  ؛ی شخص   ی دستاوردها

که    ییاهدافت به اونجا  نییبه دنبالشون هست. اغلب اوقات به ما گفته شده: »با تع  ایدن  نیدر ا

 « یرسیم  ، یخوایم

بلکه   د ینکن  ن ییخودتون هدف تع  ی که برا  ستین  ن یا  منظورم   البته اشتباهه!  ن یا  گمی من م  اما

 ر یبزرگ، مس  یلیاهداف خ  نیکه ا  دیو فکر هم نکن  دینکن  ن ییتع  بزرگ«  یلی »اهداف خ  گمیم

 .ستین  نطور یبگم که ا  دیهستند؛ متأسفانه با ت یبه موفق  دنیرس  یشما برا  میمستق

 یمهیکه تا به امروز در صنعت ب  ییهاو فروشنده  ها ندهیمن، اغلب نما  ی شخص   ی اساس تجربه  بر

. مشکل »اهداف کنندیم  ن ییرو به عنوان اهداف خودشون تع  ی غلط  ی زهایچ  دم، یکشور د  نیا
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تر رو سخت  یهستند که فقط روند هدفگذار  «ی بزرگ  یاها یکه اونها صرفاً »رؤ  نهیبزرگ« ا  یلیخ

 . کنندیم  تردهیچیو پ

 ی کیزیف  ی ایو اش  زها ی اهداف ما آدمها مربوط به چ  شتریکه ب  دیموضوع دقت کرد  ن یحالا به ا  تا

)چ نقد،    داریلیم  10بزرگ،    ییلایو  یخونه  کی مثل    ییزهایهستند  پول   ن یماش  کیتومان 

ا  ،یلاکچر  ی خودِ »شما«، درباره  یاهداف، درباره  نیاز ا  چکدومی(. اما متأسفانه ه نهایو امثال 

 ی شخص   ی . )منظورم موارد و دستاوردهاستندی»بهتر شدنِ« شما ن  یدرباره  ایو    »شما«شخص  

اصلاح و   ،یتناسب اندام و سلامت  ،یدر کار و زندگ  شرفتیو پ  یبالاتر، ترق  یلیمثل مدرک تحص 

 ی درباره  ی معلومات تخصص   یارتقا  ،یشیاندمثبت  یعادتها   جادیا  ،یو نگرش شخص   دگاهید  یارتقا

 شغل و...(

عزت   ن یدستاوردها، کمتر  نیبه کمتر  تیدارند معمولاً درنها  یبزرگ  یلیکه اهداف خ   یافراد  اغلب

کمتر ب  نی نفس،  اُم  نیشتری اعتبار،  نا  منف  نیشتریب  ، ید یسطح  ع  ینگر  یمقدار   ییجوبی و 

هست   یکه به »متوسط بودن« راض  یکس  لی و البته تبد  یطبل تو خال  کیبه    لیو تبد  رسندیم

 .شوندیم

 ی افتنیاهداف بلند پروازانه و دست ن  ن یی کرده که از تع  د یاسلام هم مدام تأک  ن ید  نکه یا  جالب 

کرده و   زیپره   شوندیانداختن آنها و اتلاف وقت م  قیکه موجب مسامحه در انجام کارها و به تعو

 د یهدف، نبا  نیی. در تعدیخود انتخاب کن  یقابل وصول و مشخص را برا  ق،یدق  ی در عوض هدف

)ع( آن را یشده و امام عل  ریتعب  « یاز آن به »مُن   ثیدور و دراز که در لِسان احاد  یآرزوها به  

که   یاز افراد  شی)ع( با ستایکرد. امام عل  هی( تک31نامه    /یرض  د ی)س  نامدیمردگان« م   ی »توشه

غن  ی آرزوها را  عمرشان  مهلت  و  کرده  کوتاه  را  )آمد   یم  متیخودشان  ( 5948  / یشمرند 

 :دیفرمایم
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 ر یوَ لَمْ تُسَاعِدْهُ الْمَقَادِ -طَلَبِ آماَلِهِ    ی  بَدَنَهُ فِرَجُلٌ أَخْلَقَ  -   اً یسَعْ  بَهُمْیَاَخْسَرَ النَّاسِ صَفْقَهً وَ أَخْ  إِنَّ

 ( 422حکمت   / یرض دی)س      بِحَسْرَتِهِ وَ قَدِمَ عَلَى الآْخِرَهِ بِتَبِعَتِه   ایَفَخَرَجَ مِنَ الدُّنْ  -عَلَى إِرَادَتِهِ  

ت که در جستجوى  از لحاظ کوشش، کسى اس   شانیا   نیتربهره    مردم در معامله و بى   نی کارتران ی»ز

نداد و با    ارىیاش  به خواسته  دن یرس  ی را فرسوده کرد و سرنوشت، او را برا  شیآمال خود، تن خو

 شد و با گناه آن، به آخرت در آمد.« رونیب ایاندوه آن، از دن

من،   یفرمول برا  نی. اگرچه کشف اگذارمیم  انیرو با شما در م  تیمقاله، فرمول موفق  نیدر ا  من

و   هاندهیاز نما  یادیهم باعث برآورده شدن اهداف تعداد ز  یبود، اما به طور اتفاق  یکاملاً اتفاق

اساس اون   رو ب  کنندیکه افراد موفق اجرا م  ی! اصولکنمیشده که با اونها کار م  ییهافروشنده

رو   ت یموفق  ی دهنده  ل یاونهاست. من عناصر تشک  ت یو اساس موفق  هیدر واقع پا  کنند، یم  یزندگ

کار،   ی نجایتا ا  تونیزندگ  ان یتا شما هم اونها رو با آنچه خودتون در جر  گذارم یم  ان یبا شما در م

 .دی کن  سهیمقا  دیاجرا کرد

دست  یبرخ  چرا به  قادر  برخ  یاب یافراد  و  هستند  خود  اهداف   گرید  یبه 

 !ر؟یخ

»فرمول موفق شدن« که ارزش دنبال کردن رو هم داشته   ک یواقعاً    ایهست. اما آ  یبزرگ  سؤال

وجود نداره، چون   تیموفق  یبرا  یفرمول جهان  چیکه در واقع ه   نهیا  من  پاسخ باشه وجود داره؟

 .شدندیموفق م   ، یخاک یکُره  نیا  ی رو  یتک انسانهااگر وجود داشت تک

پول و ثروت   ک یبه    دن یسکه ر  ی که مردم  نهیمن جالب هست ا  ی از همه برا  ش ی که ب  ی زیچ  اون

. کنندیم  دایخودشون انتخاب کردن، به ندرت به اون دست پ  ییهنگفت رو به عنوان هدف نها

کسان »تبد  یاما  بهتر  لیکه  به  م  یکس  نیشدن  اصل  توانندیکه  عنوان هدف  به  رو   یباشند« 

http://bimehmarketing.com/
file:///F:/وبسایت%20جدید%20بیمه%20مارکتینگ/مقالات%20و%20محتوای%20جدید%20بعد%20از%2020%20شهریور%201396/محتوای%20درج%20شده%20در%20سایت/هفت%20دلیل%20عدم%20موفقیت%20نمایندگان%20در%20قطعی%20کردن%20فروش%20بیمه/WWW.BIMEHMARKETING.COM


 

 

 حامد عسگری  نویسنده:
 

  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 

4 
WWW.BIMEHMARKETING.COM 

 bimehmarketing@gmail.comایمیل:    09129517231: موبایل  021-47621414تلفن: 

 م؟یخوری به اهداف خود شکست م دنیچرا در رس

 نویسنده: حامد عسگری

. اما چرا؟ چون اونها رسندیم  ریچشمگ  یهاتیبه موفق  شهیهم   باًیتقر  دند،خودشون انتخاب کر

 . کنندیخودشون اجرا م یکار و زندگ  ی رو تو   ت« یناصر موفقع»

 ت یموفق  ن یبه ا  دنیرس   زانیم  ی هم برا  ی و درجات  ت یکسب موفق  یبرا  ی که عناصر  دیبدون  دیبا

 ن ییفرد رو تع  تیموفق  زانیهستند که م  «یفرد   اقی»اشت  کیبه    ختهیوجود داره که محدود و آم 

و ثروتمند   دیشیندیهم در کتاب »ب   ل«یکه »ناپلئون ه   ی فرد  اقی. اون اشتکنندیم  ت یو هدا

از پشتکار و نگرش   ی بیکرده از نظر من، ترک  اد ی  «ی سوزان درون  اقی»اشت  عنوانهازش ب  د«یشو

چون   رسم؛ یهدفم م  نی: »من به ادیگیکه بر طبق اون به خودتون م  یمثبت شماست. نگرش

 هدف هستم«   نیا  دنیرس قیو باور دارم که لا  رسمیاعتقاد و باور دارم که م

 ت یموفق  یدرباره  یاز من خواست تا اگر راز  ندهینما  کی  نارهامیاز سم   یک ی  یهیکه در حاش  ادمهی

 ن یشما رو به چن  یز ی چه چ  ، یعسگر  ی: »آقادیاز من پرس  ندهینما  نیدارم رو بگم! ا  نیدر آست

 ا یکرده؟ آ  تیهدا  ت، ی موفق  نیشما رو به سمت ا  ی زیرسونده؟ چه چ  مهیدر صنعت ب  یتیموفق

 م؟« یخبریکه ما ازش ب  دیدار  ی و مخف  یسرّ ت یفرمول موفق  کیشما  

فلسفه دارم که   کینداشته و ندارم. بلکه صرفاً    تهام یموفق  یبرا  ی که من هرگز فرمول  نه یا  موضوع

اون زندگ بنابراکنمیم  یبر اساس  نما  نی.  اون  ا  ندهیپاسخ  ساده   قتیحق  کیدادم: »  نطور یرو 

 باشم«   نیکه: بهتر  نهیبرسم و اون ا  یی تهایموفق  نی وجود داره که باعث شده به چن

خودم   یهدف ساده برا  کیبار متوجه شدم کار فروش رو دوست دارم،    نیاول  یکه برا  یزمان −

 باش!«  نی»بهتربود:  نیکردم و اون ا  نیی تع

فهم  یزمان − دارم    یسندگینو  دمیکه  دوست  هم  برا   کیرو  تع  یهدف  کردم:   نییخودم 

 باش!«  نی»بهتر

خودم    یهدف برا  کیبشم    تیو آموزش هدا   یباعث شد به سمت سخنران   یسندگینو   یوقت −

 باش!«  نی »بهترکردم:  نیی تع
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اون،   بعد − و   از  به ساختن  رو  ییوهای دیشروع  برانوشته   یاز  باز هم  و  و کتابهام کردم    ی ها 

 باش!«  نی»بهترکردم:  نیی تع یخودم هدف

آنچه   تی تاپم رفتم تا ماه تمام شد، با عجله به سراغ لپ  ناریسم   نکهیکه اون روز، بعد از ا  ادمهی

  ک ی»متوجه شدم که    کردم یکه داشتم افکارم رو مکتوب م  نطور یرو که گفته بودم ثبت کنم. هم 

به   دن یرس  ی برا  یفرمول   گه یوجود داره. به عبارت د  ت«یموفق   یشده برا  یبندروند فرمول

 کردم.  دای رو پ  ی فرد  تیموفق

فرمول بود. با خودم فکر   نیعنصر از مجموع عناصر ا  کیبودن« فقط    نیکه »بهتر  نهیا  تیواقع

اگر کلمه ا  یکردم که  به  رو  اض  نی»راز«  برافرمول  به نظر خوانده شدن، جذاب  یافه کنم  تر 

و رازآلود« کلاً فرق   ی »فرمول مخف   کیفرمول رو دوست نداره اما داستان    ک ی  چکسی. ه رسهیم

 .کنهیم

رو در خودش جا داده، بهتون    «ی فرد  تیکه راز »موفق  یادامه، شش عنصر موجود در فرمول  در

 ارائه کردم:

 یذهن ریتصو −

 دنیورز عشق −

 بودن نیبهتر −

 درست نگرش −

 کردن اهداف یشخص −

 بودن رندهیادگی −
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 بودن:  نیبهتر

بودن« است. اما همونطور که   نیفرمول، »بهتر  نیعنصر در ا  نیترکنندهنییو تع  نیتریکاربرد

فوق   ست ی« در ل3»  ی بودن، عنصر شماره  نی . بلکه بهترستی« ن1»  یعنصر شماره  ن یا  دینیبیم

 هست. 

«( و 2»  یهمون عنصر شماره یعنی) دیکه عاشق اون باش دیکن دایو پر  یکار ای یز یاگر شما چ

به   لیو در اون کار، تبد  دیعملکرد خودتون رو به اجرا بگذار  نیتا بهتر  د یطور مداوم تلاش کن  به

 ی خانه  ل، یاتومب  یوقته که تمام اهداف شما دربارهاون  د، یموجود از خودتون بش  ینسخه  نیبهتر

 .شوندیخود ظاهر مو... خودبه یاردی لیثروت م  ،یشخص 

محصول  ی همگ میکن یکه معمولاً به عنوان اهداف خودمون انتخاب م ی ایکیزیو ف یماد یایاش

به   ی کیزیف  ی ایاش  نیما هستند. ا  ی و حاصل رُشد شخص   یشخص   یتهایموفق  یینها  ی و خروج

 نیجذب شده و مثل آهنربا به ا ، یافرادِ هر رشته، صنعت و شغل  نیبه سمت بهتر  ک یطور اتومات

 .چسبندیافراد م

 ک یدر کارتون به عنوان    نکه یشما رو به سمت خواستن ا  ی زیکه چه چ  نجاستیسؤال ا  نیبنابرا

 « یذهن  ری: »تصونهیپاسخ ا  کنه؟یم  تیهدا  د، یشو  ن«ی»بهتر مهیب  ی فروشنده  ای  ندهینما

 :یذهن ریتصو

و قرار دادن اون، قبل از اهدافتون هست. حتماً  ی ذهن ریتصو ن ییتع  ،یفرد  ت یعنصر موفق نیاول

قرار   یزی که قبل از هدفتون چه چ  نهیاما سؤال ا  د؛ یخودتون دار  یهدف بزرگ برا  ک یشما هم  

 . «یذهن ری: »تصونهیداره؟ جواب ا
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شما رو به سمت   ،ییایفانوس در  کیکه درست مثل    دیدار  یشخص   ی ذهن  ریتصو  کیشما    ایآ

 کنه؟   تیبه اهدافتون هدا  دنیرس

 یفروشنده   ای  ندهینما   کیشما به عنوان    یرو برا   یذهن  ریتصو  کیداشتن    یمعنا  دیبد  اجازه

حالا و از   ن ی: »از هم نه یبدم. سؤال من از شما ا  ح یسؤال ساده و کوتاه، توض  ک ی  دنیبا پرس  مهیب

در صنعت   گهیسال د  15در    قاًیخودتون رو دق  ینده یآ  د،یدار  که در اون قرار  یالحظه  نی هم 

و   دیصنعت قرار گرفت  نیا  یکجا  قاًیدق  گریسال د  15  گهیبه عبارت د  د؟ینیبیم  یچطور   مه،یب

درواقع همون   د،یدیسؤال م  ن یکه به ا  یهست؟« پاسخ  ی چطور  اتشیبا تمام جزئ  تتونیوضع

 شماست.   یذهن  ریتصو

 : دنیورز عشق

 ن ینکرده بودم، بزرگتر  س ی رو تأس  نگیمارکتمهی ب  یآموزش  تیکه هنوز وبسا  1389تابستان    در

 میشغل  ی ها و فاکتورهامؤلفه  ی رُخ داد که من تمام  یکشف وقت  نیخودم رو کردم. ا  یکشف زندگ

 ی به اهداف خودم طراح  دنیرس  یساله برا  10  یزیربرنامه  کیکردم و تلاش کردم تا    یرو بررس

 کنم.

 ی عاشق انجام چه کار   دم؟یشکل ممکن انجام م  نیرو به بهتر  ی: »من چه کاردمیاز خودم پرس

رو چطور   ندهیسال آ  10  خوام یم  ارم؟ ی رو به دست م  ت یموفق  زانیم  نیشتریهستم؟ در کجا ب

 بگذرونم؟« 

خدمات به   یروش و ارائهف  ی بر رو  د یمن با  ت ی گرفتم که موفق  م یسؤالات، تصم   ن یهم   ی رو  از

و   یگر یمرب  ،یآموزش  یوها یدیساختن و  ،یکتاب و مقاله، آموزش و سخنران  یسندگینو  ، یمشتر

 ها و... متمرکز بشه. فروشنده  نگیکوچ
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 ی مرتبط با اون بودم. پس انتخاب کردم که وارد عرصه  ز یکلام: من عاشق فروش و هر چ  ک ی  در

اون، علاقه   یها رو انتخاب کردم که به تمام جنبه  یفروش و متعاقباً آموزش فروش بشم. پس شغل

و در  کدفعه ی م یذهن  ریمن هست تصو ق یمتوجه شدم انتخاب من منطبق بر علا که یداشتم. زمان

 اضح شد.چشم بر هم زدن، مثل روز برام روشن و و  کی

 ت یشدن در اون کار، هر دو از اهم   نیبهتر  یو تلاش برا  د یده یکه انجام م  ی به کار  دنیورز  عشق

 د،یروشن وصل نکن ی ذهن ریتصو کیدو مورد رو به  ن یکه شما ا یبرخوردارند. اما تا وقت ی اتیح

 . دیرس  دیشدن در کارتون نخواه   نیهرگز به بهتر

 درست: نگرش

گول   ت، یموفق  ی نگرش اشتباه، در واقع خودشون رو نسبت به مقوله  کی ن  از مردم با داشت  ی لیخ

 دن« ینم   یبگه: »اونها بهم حقوق کاف  یکه کس د یدی. تا حالا شنزنندیم

ساده   ی پنج کلمه  نی هم   د؟ یبهش فکر کرد  ی حت  ا ی  د یحرف رو زد  نی تا به حال خودتون ا  ایآ

اشتباه   نیمرتکب ا  د ی. شما هرگز نبادارندینگه م  ی هستند که شما رو در حد متوسط و معمول

تلاش خودتون رو در اون   نیبهتر  دیپس شما هم نبا  دنی نم   یکه چون بهتون حقوق کاف  دیبش

 .دیکار به خرج بد

 ست؛ ی»پول« نبوده و ن  ی هرگز درباره  تیموفق  د؟ یداد  بیرو فر  یاشتباه، چه کس  نیواقعاً با انجام ا

 بودنه.  ن یبهتر  یبلکه درباره

خواندم مربوط به »ناپلئون   ایافراد موفق دن یزندگ  ی که درباره ییسرگذشتها ن یتراز جالب یکی

اصول   یدرباره  قیدستمزد به تحق  افتیخودش رو بدون در  یسال از زندگ  20هست که    ل« یه 

شد به   ل یتبد  قیسال تحق  20اون   ی دهیکرد که ماحصل و چک  یو ثروتمند شدن سپر  تیموفق
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»ب ثروتمند شو  د یشیندیکتاب معروف  ب  د«یو  تاکنون  اون در    ونیلیم  80از    شیکه  از  نسخه 

 سراسر جهان چاپ شده و همچنان هم درحال فروشه.

 کی  انهیبود، دستمزد سال  دیخودش که در کاخ سف  یاز زندگ  یدر مقطع  یحت  ل« یه   »ناپلئون

 طلب کرد.  کایجمهور وقت امر  س ییدلار رو از ر

 د یکنی. اما به نظر من اگر فکر مدیکار کن  ، یپول  چ یه   یکه در ازا  ست ین  نیمن اصلاً منظورم ا  البته

شما   ی که واقعاً ارزش و بها  د یاز خودتون بپرس  د یبا  دنی نم   ی دستمزد کاف  ا یکه بهتون حقوق  

 افت یدر  دیکه الآن دار  یاز حقوق  شتر یشما ب  یواقعاً ارزش فعل  دیکه شا  نهیچقدره؟ منظورم ا

 شه ینم   شتریشما هم ب  ی ارزش و بها  د ینشو  یبه فرد بهتر  ل یکه تا تبد  نجاست ینباشه. ا  دیکنیم

 بهتون پرداخت بشه.   ی تا حقوق بالاتر

زمان  ادمهی ف  ی در کتاب »فلسفه زندگ  ی که  اثر   ی عنیدر جهان    یفرد   تی موفق  لسوفیموفق« 

شما هم متوقف   یو مال  یشما متوقف شود رُشد پول  یران« خواندم: »آن زمان که رُشد فرد  می»ج

 خواهد شد!« 

ا دوره  ن یمن  در  بارها  رو  سم جمله  و  کارگاهها  و   ها ندهینما  ی برا  نگیمارکتمهیب  ی نارهایها، 

 ی زندگ  یاصل  یکوتاه و ساده، امروز فلسفه  یجمله  ن یتکرار کردم؛ چون هم   مه ی ب  یهافروشنده

 داده.   ل یمن رو تشک

. دیبه پول برس  دیخوایاز اونچه که م  ترعیسر  شه یپول باعث م  یدرباره  ح ینگرش صح  داشتن

و در توانتون    دیتونیکه م   ییکه تا جا  نهیا  «یو ثروت واقع  یبه »توانگر  دنیرس  یگام برا  نیاول

داشتن   یکه درباره  یینارهایها و سم و در دوره  دیالعه کن»نگرش درست« مط  ی هست درباره

 .دیشرکت کن  شهیبرگزار م  ح یصحنگرش 
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هستند   یدکتر احمد حلّت و... کسان  ،یریش  رضایدکتر عل  ان،یآزمند  رضایمثل دکتر عل  یبزرگان

 . دیآنها، نگرش خودتان را ارتقاء ده   ی هابا دنبال کردن آموزه  دیتوانیکه م

 کردن اهداف: یشخص

بزرگ   راز  ؟یکه چه نوع اهداف  نجاستیهستند. اما سؤال ا  تی موفق  یاصل  از ینشیواقع اهداف، پ  در

با  نهیاهداف ا  یدرباره  ی »خود شما« باشند و نه درباره  یو درباره  یشخص   دیکه اهداف شما 

 ول نقد و...پ  ن، یمثل خانه، ماش  یکیزیف  یایاش

. اجازه دیکن  نییتع  ی کیزیف  یایاش  یخودتون و نه درباره  یاهدافتون رو درباره  دیشما با  پس

 ن یشتریدو مورد ب  نیاز ا  ی کیسؤال بپرسم؛ کدوم    هیتر شدن موضوع، ازتون  روشن  یبرا  دیبد

 : کنهیم  د یشما رو تول  ی محرکه برا  یروین

 د؟یخودتون رو بزن یانهیصرفاً سهم فروش ماه نکهیا −

 د؟یباش نیبهتر مه،یدر فروش ب نکهیا ای −

 ن ییتع  مه یب  یفروشنده  ا ی  ندهینما  نیشدن به بهتر  لیکه اگر هدف خودتون رو تبد  نهیا  جواب

 .ادی خود به دست مخودبه د، یبزن  دیکه با  یاانهیفروش ماه   ی هیسهم   دیکن

  شه ی. ورزشکاران همدین یورزشکارها بب  ن یدر ب  دیتونی کردن اهداف رو م   ی از شخص   یاگه ید  یجنبه 

  ی عملکرد شخص   نیبه بهتر  یابیدست  یدر حال تلاش برا  شانیشکست دادن رقبا   یتلاش برا   یبه جا

نوبه به  رقبا،  دادن  شکست  )البته  هستند  قابل    کننده ره یخ  ت ی موفق  کی خودش    یخودشون  و 

شکستن   ی شکست دادن رقبا، بر رو یتمرکز بر رو  یبه جا  یاران حرفه ( اما ورزشکاسته شیستا

  ی عن ی. )کنندی م  یموضوع، هدفگذار  نی هم  یخودشون متمرکز شدن و رو   ی عملکرد قبل  ن یبهتر

 خودشون رو بشکنند(  یهر دفعه، رکورد قبل کنندی م یسع
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خودشون بدون وقفه ادامه دهند  یکه اونها همواره به حرکت روبه جلو   شهیعامل باعث م نی هم 

خودشون هستند و   ی. چون در حال رقابت با عملکرد فعلشوندیمتوقف نم   ر،یمس  نیو هرگز در ا

 نداره!  ییموضوع، انتها  نیا

د »بهبو  گه یعبارت د  به باعث حرکت رو به جلو و بدون وقفه در شما هم بشه.    تونه یعامل م  نی هم 

 »بهتر شدنِ هر روزه« هست. ی تماماً درباره  «، یشخص 

 شان ی)ع( حق مطلب را تمام و کمال ادا خواهد کرد. ای از حضرت عل  ی که نقل قول  کنم یم  فکر

که دو  یبهتر نباشد و مغبون است کس روزشیکه امروزش از د  ی: »ملعون است کسندیفرما یم

 بوده باشد.«   یروزش مساو

 ی ابه گونه  د یزمان او با  ت یریو مد  ی هر فرد در زندگ  ی زیربرنامه  ، یاسلام  م یمطابق با تعال  درواقع

او از لحظات قبلش بهتر و بالاتر باشه و به   یباشه که هر روز او از روز قبلش و بلکه هر لحظه

 حرکت کنه.   یو به سمت کسب کمالات اله  یصعود ریخودش در مس یدر زندگ  گه یعبارت د

خودشون گوشزد   روانی مطلب رو به پ  نیمعصومان)ع( در سخنان خودشون ا  گر ی)ع( و دیعل  امام

؛ همان، 766  /یاست )صدوق، الامال  انکار یباشد ز  ی دو روزش با هم مساو  یکه هر کس  کنندیم

کرده   انت یبدتر باشد به خود خ  روزش یو اگر امروزش از د  94/  16  یو العامل  342الاخبار/    یمعان

کمال حرکت نکرده و دائماً   ریکه در مس  یکس  نی( و چن3214/ 3؛ برازش  2013  / ی داست )آم

 ی ؛ همان، معان766  /ی است )الصدوق، الامال  یاو بهتر از زندگ   ی مرگ برا  رودینقصان م   یبسو

بهتر باشد   روزشیکه امروزش از د  ی( و در مقابل به حال آن کس94/  16  یو العامل  342الاخبار/  

 ( 342الاخبار/  ی و صدوق، معان  184/  12 یغبطه خورد )نور   دیبا
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 :دیباش  رندهیادگی

ران«   میشده توسط »ج ارائه  ی کتابها و آموزشها  ی تمام  ی و با مطالعه  ر یسال اخ  15  یط  من

 ی زیهر چ  ی ابتدا درباره  د یران« معتقده که: »شما با  م یبه دست آوردم. »ج  ی روشن  ی ذهن  ریتصو

 . دیریبگ  ادیو    دیمطالعه کن  د یدست آوربه  د یخواه یم   تانیزندگ ایکه در کار  

فرد   کی  د یخواه یاگر م  د؛یمطالعه کن  یعلوم پزشک  یدرباره  دیبا  دیشو  کترد  کی  دیخواه یاگر م

 ی عنی.  دیمطالعه کن  ی فرد  ت یموفق  ی و درباره  د یها پرسه بزنمدام دور و بر موفق  دیبا  د یموفق شو

 .« دیبمان  یباق  رندهی ادگی  شهیهم  دیو با  دیباش  رندهیادگیآموز و  دانش ک ی  دیبا  زی از هر چ  شیپ

 نیدر فروش بهتر  خواستمی( م1382گرفتم )خرداد    ادیفروش رو    کی تکن  نیکه اول  یروز  از

ران« رو دنبال   می»ج   ی هی . توصرمیگیم  ادی   یفروشندگ  ی ساله که دارم درباره  15باشم. من  

 . دیبش  یدائم   ی رندهیادگی  کیبه    لیدر اون کار، تبد  ، یاز اقدام به هر کار  شی و پ  دیکن

رو هم   نی. اشهیواقع م  د یو مف  کنهیشما هم کار م  یروش برا  نیبا تمام وجودم، باور دارم که ا

بلکه شرط   ست؛ ین  یار یو انتخاب اخت  نه یگز  کیالعمر  و مادام  یشگ یهم   ی ریادگیباشه که    ادتونی

 .شهیمحسوب م   ت یبه موفق  یابیدست  یبرا  یواجب و اصل

که:   نه یا  کنمیم  افتیدر  نیکه از حاضر  یبازخورد  نیبهتر  کنمیکه برگزار م  یینارهایسم   در

کاملاً در ظاهرش، حرفهاش و کارهاش مشخصه«   نیو ا  دهیکه انجام م  هیعاشق کار  ی »عسگر

مردم خواهند گفت که کار   دیقانه دوست داشته باشعاش  دیدیرو که انجام م  یاگر شما هم کار 

داره، بالآخره خودش رو در حساب   انیکه در خون شما جر  یامهیب  نیو ا   ماستدر خون ش  مهیب

 خواهد کرد.  انیشما هم نما  یبانک
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  در فروش  مه ی ب   ندگان ی شکست نما   ل ی هفت دل 
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 م؟یخوری به اهداف خود شکست م دنیچرا در رس

 نویسنده: حامد عسگری

 : یری گجهینت

معروف و   ی لیخ  نیسیخواننده و موز  کی  یونیزیتلو  ی مصاحبه  ی مشغول تماشا  شی روز پ  چند

او رو به سمت   یزیشد که چه چ   دهیکلپتون« بودم. ازش پرس  کیپاتر  کیسرشناس به نام »اِر

 کرده؟   تیهدا زشیانگشگفت  تیموفق  نیا

 تار یعاشق نواختن گ  دم یکه فهم   یشهرت و ثروت نبودم. وقت  ی او پاسخ داد: »من هرگز در آرزو

ا نواختن  در  که  خواستم  فقط  بهتر  نیهستم،  مابقباشم  نیساز  خودبه  ی.  اتفاق مسائل،  خود 

کرده است. در   افتی( درGrammy Awards)  ی گِرَم  یزهیجا  18 تا امروز   کلپتون  اُفتادن.«

به او اهدا شد. جالبه   ، یقیخدمت به موس  یبرا  نگهامیدر کاخ باک  CBE ی زهیهم جا  2014سال  

 نه؟ 

باشه.   نیبهتر  تار،یدر نواختن گ  خواستهینبوده و فقط م  نهایاز ا  چکدومی آدم اصلاً به دنبال ه   نیا

 یکیزیف  ی ایاش  نیا  ی که همه  دیشویم  یسیمغناط   ی آهنربا  کیبه    لی که تبد  نجاستی! انی هم 

 . دیکنیهستند رو به خودتون جذب م تی که نماد ثروت و موفق

اجالب  بخش اگر فکر م  نهیتر ماجرا  بهتر  ل یکه تبد  د یکنیکه  به  از   یهنسخ  ن یشدن  موجود 

هستند، اصلاً نگران  ات یچرند یصرفاً مُشت د،ی تونیکه م  یشکل  نیخودتون و انجام کارها به بهتر

کار خواهد کرد که  یکسان یشما کار نخواهند کرد. بلکه برا یعناصر قطعاً برا نیچون ا د،ینباش

 پُشت سر خواهند گذاشت.  مه، ی شما رو در فروش ب  یزود  به

 

 گر و توانگر باشید... بیمه

 حامد عسگری

 لینک منبع مقاله 
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